61. Navedite vrste robnih transakcija

1. S obzirom na polazišnu zemlju
· Domaće robne transakcije, inozemne robne transakcije

2. S obzirom na vrstu roba

· Proizvodne transakcije, uslužne transakcije, devizne transakcije, kapitalne transakcije, transakcije s radnom snagom

3. S obzirom na broj sudionika u zajedničkom poslu

· Unilateralna transakcija, triangularne transakcije, multilateralne transakcije

4. S obzirom na neizravnost, odnosno izravnost

· Izravne transakcije, neizravne transakcije

5. Prema roku

· Trenutne transakcije, kratkoročne transakcije, srednjoročne transakcije, dugoročne transakcije

62. Objasnite pojam burza, navedite njezina obilježja i vrste burze

· Burze – stalna i organizirana tržišta na kojima se trguje standardiziranom, tipiziranom i zamjenjivom robom, neophodni uvjeti su: ponuda i potražnja te standardizirana i zamjenjiva roba

· Obilježja:  burza je locus stanci, burza je institucionalizirana ustanova, burza je specijalizirani put distribucije, roba nije prisutna na burzi
· Vrste:  javne burze, privatne burze, novčano – devizne burze, efektivne burze, robne burze, burze usluga

63. Objasnite pojam _____________burza

1. Javne burze – posluju po odobrenju i uz poseban nadzor državnih organa, nisu profitne organizacije (takse, članarine), Srednja i Zapadna Europa

2. Privatne burze – najčešće posluju kao dionička društva, ograničen broj članova, rukovođene upravnim odborom, anglosaksonske zemlje

3. Novčano – devizne burze – namijenjene su trgovini novca i deviza, te bitno djeluju na formiranje njihovih tečajeva, najstarije burze, transakcije pokrivene kratkoročnim vrijednosnim papirima

4. Efektne burze – efektnim burzama nazivamo burze na kojima se trguje različitim vrstama prvoklasnih dionica i obveznica, u skladu sa pravilima burze

5. Robne burze – robnim burzama nazivamo burze na kojima se trguje samo onom realnom robom koju je uprava burze uvrstila u kotacije, čija je kvaliteta opisana burzovnim uzancima npr.pamuk, nafta, zlato itd.

6. Burze usluga – specijalizirane institucije i tržišta usluga prijevoza, osiguranja i kooperacije

64. Navedite i objasnite burzovne posrednike

· Burzovni broker ;  sklapa kupoprodajne ugovore u svoje ime, a za račun svojeg nalogodavca : vođenje dnevnika, provizija

· Dileri su ovlašteni burzovni posrednici koji trguju u svoje ime i za svoj račun : zarada = razlika u cijeni

· Bulls / Bears

65. Navedite i objasnite burzovne poslove

· Na burzama se sklapaju poslovi koji predviđaju da se predmet kupoprodaje isporuči odmah ili nakon određenog vremena

· Razlikujemo : promptni posao i terminski posao

· Terminski posao – takva vrsta burzovnih poslova čija se provedba ugovora na neki određeni budući datum (rok ili termin) ; prodavatelj i kupac dogovaraju isporuku po određenoj cijeni  (tečaju), s tim da se roba dostavi i plati u kasnijem terminu; najvažnija funkcija terminskog tržišta je u tome da omogući prijenos rizika promijene cijene s onih koji ga ne mogu ili ne žele prihvatiti na one koji su ga spremni prihvatiti, računajući da će tako i zaraditi

· Hedgeri - špekulanti

66. Navedite i objasnite promptne poslove

· Poslovi koji se sklapaju s namjerom da se stvarno i obave, dakle s namjerom da prodavatelj isporuči prodanu robu, a kupac isplati dogovoreni iznos

· Trgovina postojećom robom

· Dokaz ( pomorska teretnica, tovarni list, skladišnica itd.)

· U pogledu načina i roka isporuke promptne poslove dijelimo na:

1. Loko posao – sklapa se u slučaju kad se roba stvarno nalazi u mjestu u kojemu je sjedište burze i u kojemu se održava burzovni sastanak; dokaz=skladišnica

2. Promptna isporuka – podrazumijeva da kupac odmah dobije robnu ispravu koja jamči stvarnu isporuku robe ( u roku od 10-14 dana), npr.vrijednosni papiri (48h)

3. Promptni utovar – prodavatelj u roku, po instrukcijama kupca, mora utovariti robu na određeni brod; dokaz=pomorska teretnica

4. Promptni posao za robu na putu – varijanta burzovnih promptnih poslova koji se sklapaju kada se predmetna roba nalazi na prijevoznom sredstvu

5. Oročeni promptni posao – posao pri kojemu je na burzovnoj zaključnici određen rok unutar kojeg treba doći do isporuke; sredinom mjeseca, krajem mjeseca i sl.
67. Objasnite pojmove hedging poslovi, dugi hedging i kratki hedging

· Mogu se definirati kao kombinacije promptnog i terminskog  burzovnog posla čiji prvenstveni motiv nije zarada nego težnja da se smanji vlastita izloženost riziku cijene
· Dugi hedging ; rabe oni gospodarski subjekti koji se žele zaštititi od, mogućeg, porasta cijena robe koja će im biti potrebna u budućnosti stoga kupuju terminske ugovore za termin kada im je roba potrebna, anticipirajući tako i buduće kupnje na promptnom tržištu, pogodan je za izvoznike

· Kratki hedging – rabe oni gospodarski subjekti, proizvođači i distributeri, koji se žele zaštititi od mogućeg pada cijena postojeće robe u budućnosti, u tom cilju oni prodaju terminske ugovore na uskladištenu robu i zauzimaju kratku poziciju na terminskom tržištu
68. Objasnite pojam terminski ugovor i suvremeni burzovni  terminski ugovor

· Terminski ugovor je svaki ugovor o kupnji ili prodaji određene količine robe za određeni mjesec u budućnosti

· Suvremeni burzovni terminski ugovor – kupoprodajni ugovori u kojima se dogovara isporuka i plaćanje određene količine standardizirane robe na dogovoreni budući termin, a po cijeni koja je fiksna na dan sklapanja ugovora i uz poštivanje ostalih pravila konkretne burze

· Ključne razlike između burzovnih terminskih ugovora u odnosu na slične vrste trgovačkih ugovora jesu: trgovački ugovori su standardizirani, terminski ugovori su međusobno zamjenjivi, ugovorne strane uvijek mogu izaći iz obveza preuzetih terminskim ugovorom

69. Objasnite pojam opcija na terminske ugovore, te objasnite pojmove call i put opcija

· Mogu se definirati kao posebna vrsta standaziranih burzovnih ugovora kojima kupci stječu pravo, ali ne preuzimaju obvezu, kupnje ili prodaje opcijom određenoga terminskog ugovora
· Call opcija: ugovor kojim kupac (imalac opcije) stječe pravo, ali ne i obvezu, prodati određeni terminski ugovor prodavatelju (piscu), i to po unaprijed određenoj (izvršnoj) cijeni i u bilo kojem trenutku prije dospijeća opcije; špekulanti=rast cijena
· Put opcija: ugovor kojim kupac (imalac opcije) stječe pravo, ali ne i obvezu, prodati određeni ugovor prodavatelju (piscu), i to po unaprijed određenoj (izvršnoj cijeni i u bilo kojem trenutku prije dospijeća opcije; špekulanti=pad cijena

70. Objasnite pojam premija

· Je cijena koju kupac opcije plaća prodavatelju (piscu) opcije kao naknadu za ustupanje prava kupnje ili prodaje određenog terminskog ugovora u određenom roku i po unaprijed utvrđenoj izvršnoj cijeni
· Određuju se na osnovi ponude i potražnje, a najvažniji čimbenici koji utječu na visinu premije su; intrizična i vremenska vrijednost

71. Objasnite pojam  prodavatelji opcija

· Jesu trgovci koji se, u zamjenu za premiju, ugovorom obvezuju da će zauzeti suprotnu terminsku poziciju ako to kupac opcije zatraži

72. Objasnite pojam intrizična vrijednost

· Stvarna vrijednost

· To je razlika između izvršne cijene opcije i njezine trenutačne terminske cijene, izvršna cijena može biti; viša, jednaka ili manja od trenutačne terminske cijene

· Ako je izvršna cijena viša od terminske, kaže se da je opcija ''u novcu''

· Ako je izvršna cijena jednaka terminskoj cijeni, kaže se da je ''na novcu''

· Ako je ona manja, kaže se da je ''izvan novca''

73. Objasnite pojam vremenska vrijednost opcija

· Odraz mogućnosti da, tijekom vremena, opcija koja je ''izvan novca'' postane opcija koja se nalazi ''u novcu'', odnosno da opcija koja se već nalazi ''u novcu'' dospije još dublje ''u novac''

· Vremensku vrijednost opcija određuju čimbenici: kratkoročna kamatna stopa, rok do isteka opcije, stupanj nestabilnosti cijena terminskih ugovora na koje se opcije odnose

74. Objasnite pojam delta

· Je delta kojom se označava očekivana postotna promjena opcijske premije koja nastaje poradi oscilacije cijene samog terminskog ugovora na koji se odnosi

75. Objasnite pojam obračunska blagajna burze, te navedite njezine zadaće

· To je institucija čija je osnovna zadaća osigurati nesmetanu trgovinu terminskim ugovorima, prisutna je uz svaku terminsku burzu, privatno vlasništvo, ona jamči za sve sklopljene ugovore, te predstavlja mjesto na kojemu se svi ugovori registriraju, prebijaju ili ispunjavaju isporukom robe, s radom započinje po završetku burzovnog radnog dana

· Zadaće: obračunavanje sklopljenih transakcija i pruzimanje uloge suprotne strane u svim ugovorima sklopljenim tog dana te pružanje bezuvjetnog jamstva za njihovo ispunjenje, knjiženje dobitaka i gubitaka i osiguranje likvidnosti tržišta, određivanje marži i njihovo usklađivanje prema stanju na tržištu

76. Objasnite pojam marža, te objasnite  izvornu i dodatnu maržu

· Posebna vrsta depozita koji trgovci terminskim ugovorima moraju položiti kod brokera kako bi mogli započeti trgovati
· Najčešće se polaže u novcu, državnim obveznicama, robnim vrijednosnim papirima itd.

· Min.maržu određuje burza (5%-10  vrijednosti konkretnog terminskog ugovora)

· Izvorna marža – novčani je iznos koji klijent mora deponirati kod svog brokera prije ulaska u svoj prvi posao, ovisno o cijeni zatvaranja (naq kraju radnog dana), račun se klijenta uvećava ili smanjuje

· Dodatna marža – iznos je dodatnih sredstava koji je potrebno uplatiti na brokerov račun kad postojeća sredstva na računu padnu ispod propisane minimalne razine koja omogućuje održavanje postojeće pozicije; iznos marže održavanja odgovara  iznosu koji je potreban da se račun klijenta vrati na visinu prvobitne marže

77. Navedite osnovne čimbenike burzovnog naloga

· Naziv robe, te naziv burze
· Oznaka posla ili aukcijska šifru

· Broj komada terminskog ugovora koji treba kupiti ili prodati

· Oznaka za pojedinu vrstu terminskog ugovora

· Cijena

· Razdoblje za koje nalog vrijedi

· Ime i prezime komitenta i broj njegovog računa

78. Objasnite pojam ____________________nalog

1. Tržišni nalog – nalog u kojem se od brokera traži da ga provede po trenutačnoj tržišnoj cijeni, navodi se samo koliko konkretnih ugovora treba kupiti ili prodati za određeni mjesec, cijena se ne određuje
2. Ograničeni nalog – nalog na kojemu je određena gornja odnosno donja cijena po kojoj se on mora provesti, prednost: poznata najnepovoljnija moguća cijena
3. Tržišni nalog ''ako se postigne željena cijena'' – daje se u želji da se na tržište uđe ili s njega izađe po cijeni koja je povoljnija od one kojom se trenutačno trguje

4. Stopirajući nalog – označuje nalog za obustavljanje kupnja terminskog(ih) ugovora u slučaju da cijena dosegne određenu razinu višu od trenutačnih tržišnih cijena, odnosno nalog za obustavljanje prodaje ako se cijena spusti na razinu nižu od trenutačnih tržišnih cijena
5. Stopirajući – ograničeni nalog – kombinacija je stopirajućeg i ograničenog naloga koji se kad se postigne željena razina cijena, pretvara u ograničeni, a ne u tržišni nalog

6. Tržišni nalog pri zatvaranju – nalog koji se treba ispuniti tijekom posljednje minute trgovanja, broker ga tretira kao obični tržišni nalog, svrha naloga je da se transakcija obavi  po završnoj cijeni tog dana, ako se nalog ne ispuni u to vrijeme, bit će poništen
7. Tržišni nalog pri otvaranju – nalog kojim seod brokera traži da nalog ispuni odmah na početku, što na većini burzi znači 15min od trgovanja, ako se nalog ne ispuni u to vrijeme, bit će poništen

8. Nalog  ''ispuni ili uništi'' – nalog kojim se brokeru daje instrukcija da ga ispuni odmah po trenutačnoj vrijedećoj cijeni ili da ga poništi ako ga ne može ispuniti, koristimo ga u slučajevima kad investitor želi brzo zatvoriti ili otvoriti poziciju
9. Nalog koji vrijedi do opoziva – nalog koji je valjan sve dok ga klijent ne otkaže ili dok se ne ispuni, nazivamo ga i otvoreni nalog, jedina vrsta naloga koji može trajati nekoliko dana – tjedana

79. Objasnite pojam aukcija, te navedite ključne elemente aukcijskog načina trgovanja

· Dražba ili aukcija je poseban oblik prodaje javnim nadmetanjem (licitacijom) većeg broja kupaca u svrhu postizanja što povoljnije cijene

· Razlikujemo tri ključna elementa aukcijskog načina trgovanja

1. Obavljaju se javno i na unaprijed određenim mjestima

2. Predmet prodaje dobiva najbolji ponuđač

3. Na dražbama se prodaje roba koja nije fugibilna (zamjenjiva)

80. Objasnite pojam havarirana roba

· Je oštećena roba u prijevozu koju kupac odbija preuzeti i koju je zato potrebno brzo rasprodati, aukcija za takvu robu predstavlja najbolje rješenje

81. Objasnite pojam ____________ aukcija

1. Javne aukcije – aukcije na kojima je pristup slobodan, nazivamo ih tzv. otvorene aukcije
2. Stalne aukcije – održavaju se redovito u određeno vrijeme i na nekomu određenom mjestu, najčešće su smještene u većim trgovačkim središtima, posluju po stalnim pravilima koja reguliraju javno nadmetanje kupaca

3. Povremene (ad hoc) aukcije – održavaju se prema potrebi i od slučaja do slučaja, organiziraju se kao posljedica nastupa nepredviđenih ili izvanrednih događaja koji vlasnika robe prisiljavaju na aukcijsku prodaju, npr.havarirana roba, roba s greškom i sl.

4. Aukcije na veliko – čine posebnu skupinu robnih aukcija na kojima veletrgovci prodaju velike količine robe, kupci su najčešće trgovci na malo ili veliki industrijski potrošači

5. Aukcije na malo – čine komadnu prodaju (npr.antikviteta ili umjetničkih djela) ili prodaju manjih količina druge vrste robe

6. Sudske i prisilne aukcije – organiziraju se nakon što neki državni organ (npr.carina ili policija) ili pak sud provedu određeni zakonski postupak nakon kojeg je potrebno podmiriti neke troškove odnosno platiti neki određeni novčani iznos, na ovakvim se aukcijama prisilno prodaje roba zbog podmirenja dugova poduzeća u stečaju, roba koja je zaplijenjena i sl.

82. Objasnite pojam engleski i nizozemski sustav nadmetanja

· Engleski sustav: najrašireniji oblik nadmetanja, naziva se i aukcija s otvorenim izvikivanjem i aukcija s nuđenjem na više

· Nizozemski sustav: dominira pri aukcijskoj prodaji cvijeća, u tom sustavu aukcije nadmetanje počinje od vrlo visoke cijene

83. Navedite koje čimbenike aukcijska lista sadrži

· Naziv i mjesto održavanja aukcije, datum održavanja aukcije, ime ili naziv aukcionara, opis cjelokupne količine robe koja dolazi na aukcijsku prodaju, opis svakog pojedinačnog lota, naznaku mjesta gdje se roba nalazi, vrijeme u kojem se roba može razgledati prije početka aukcijske prodaje, uvjete prodaje na aukciji
84. Objasnite pojam sajam te navedite vrste sajmova

· Sajam predstavlja naziv za razne javne priredbe, a nastao je sredinom 19.stoljeća

· Sajam je sastanak koji se periodički održava na jednom mjestu i na kojem se okupljaju trgovci i kupci s nekog šireg područja, bilo u svrhu izravnog trgovanja ili zaključivanja trgovačkih poslova na temelju izloženih uzoraka

· Izlazak na tržište, cjelovita promotivna aktivnost poduzetnika i njegova proizvoda, instrument direktne prodaje, prilika za upoznavanje konkurencije, uvid u vlastitu poziciju na tržištu

· Vrste: 

1. S obzirom na opseg i značaj: sajam i velesajam

2. S obzirom na vrstu robe koja se izlaže: specijalizirani sajam, univerzalni sajam

3. S obzirom na vrijeme održavanja: tjedni sajam, mjesečni sajam, polugodišnji
4. S obzirom na polazišnu zemlju: sajam u zemlji, sajam u inozemstvu

85. Navedite osnovne ciljeve nastupa na sajmu

· Izravna prodaja proizvoda, prodaja proizvoda sa ciljem sklapanja ugovora, traženje poslovnih partnera, širenje prodaje, upoznavanje tržišta sa novim proizvodom, zadržavanje postojeće pozicije na tržištu, provođenje marketinškog istraživanja, utjecaj na potrošača

86. Objasnite pojam trgovačka poduzeća sa sjedištem u zemlji proizvođača

· Specijalizirane tvrtke koje obavljaju poslove vanjske trgovine za proizvođačka i druga poduzeća u svojoj zemlji koja se samostalno ne žele baviti vanjskom trgovinom

87. Objasnite pojam specijalizirana vanjskotrgovinska poduzeća

· Trgovačke kuće koje poslove izvoza i uvoza obavljaju za vlastiti račun, domaći proizvođač brine o prilagodbi proizvoda (npr.pakiranju)

88. Objasnite pojam trgovačke kompanije

· Velika i financijski jaka poduzeća koja, pod tim nazivom, susrećemo u velikom broju zemalja (Japan, Brazil, Tajvan, Tajland, Turska, Grčka, Portugal i Malta)
· Interesantne su izvoznicima:

1. Neophodna i neizbježna karika pri ulasku na neko strano tržište

2. Pojavljuju se po cijelom svijetu tako da izvoznicima konkuriraju na svim tim tržištima

89. Objasnite pojam izvozni prekupci

· Vrsta trgovaca koji se najčešće susreću u vanjskoj trgovini sirovinama, tzv.kabelski trgovci

90. Objasnite pojam inozemni zastupnik

· Po kontinentalnom pravu, tvrtka ili fizička osoba koja radi u ime i za račun svog nalogodavca (principala) kojega stalno i javno zastupa na određenom tržištu
· Prema anglosaksonskim pravnim sustavima, principal može biti neotkriven, neimenovan i imenovan

91. Objasnite pojam distributer ili samostalni zastupnik, te navedite njegove prednosti i nedostatke

· Vanjskotrgovinski posrednik koji posluje u svoje ime i za svoj račun, s principalom sklapa tzv.ugovor o distribuciji, troškovi distributera / troškovi principala

92. Objasnite pojam komisionar

· Vanjskotrgovinski posrednik koji radi u svoje ime, a za račun svog komitenta, komisiona provizija ili komision, delkredere provizija, prava i obveze komisionara i komitenta uređuju se tzv. Komisionim ugovorom, tržišni nalog/ograničeni nalog

93. Objasnite pojam indent posrednik

· Povremeni zastupnik stranih kupaca sa sjedištem u zemlji proizvođača (izvoznika) robe, djeluje u interesu nalogodavca (inozemnog  kupca) provizija
94. Objasnite pojam domaći kupac

· Jest vanjskotrgovinski posrednik koji djeluje kao predstavnik inozemnih kupaca na domaćem tržištu, pronalazi za njih isporučitelje tražene robe, te održava stalan kontakt između inozemnih kupaca i domaćih proizvođača

95. Objasnite pojam broker

· Jest specijalizirani tržišni posrednik koji spaja kupca i prodavatelja u nekom vanjskotrgovinskom poslu, njegov posao završava kad oni sklope kupoprodajni ugovor

96. Objasnite pojam izvozna menadžmentska kompanija

· Specijalizirani je vanjskotrgovinski posrednik koji, organizacijski gledano, posluje kao da je ekskluzivni izvozni odjel svakog od nekoliko udruženih i međusobno nekonkurentskih principala, radi na osnovi zastupničkog ugovora

97. Objasnite pojam kompador ili banto

· Nalazi se u položaju između namještenika inozemne tvrtke i komisionara, preuzima delkredere rizik, specijaliziraju se za pojedinu robu i određena područja proizvodnje, proizvodnja 0,5% od prometa

98. Objasnite pojam faktor

· Jest vanjskotrgovinski posrednik velike financijske snage i dobrih poslovnih veza čija se uloga prvenstveno sastoji u financiranju i preuzimanju rizika naplate u izvoznim poslovima

99. Objasnite pojam piggyback marketinške organizacije

· Nastaju kada neki veći proizvođač koristi svoje inozemne distribucijske kanale, kako bi , uz vlastite proizvode, izvozio i proizvode nekog drugog proizvođača

100. Objasnite pojmove udruge izvoznika i zadruge proizvođača

· Udruge izvoznika: dobrovoljna udruženja samostalnih tvrtki stvorena radi unapređenja i poticanja prodaje na stranim tržištima
· Zadruge proizvođača: poljoprivredne zadruge koje se osnivaju za unutarnju i vanjsku trgovinu poljoprivrednim proizvodima svojih članova

101. Objasnite pojam izvozni karteli

· Nastaju udruživanjem dvije ili više neovisnih tvrtki iz srodnih područja radi postizanja kontrole nad tržištem

102. Objasnite pojam poslovnica ili odjel

· Unutar tvrtke proizvođača je jednostavan organizacijski oblik za obavljanje izravnog izvoza, najčešće ga obavlja samo menadžer i administrativno osoblje

103. Objasnite pojam samostalna poslovnica za izvoz

· Organizacijski oblik koji slijedi nakon što je tvrtka, koja je krenula u izravan izvoz preko poslovnice u sastavu proizvodne tvrtke, s porastom prodaje dostigne točku kad joj je potrebna čvrsta organizacija

104. Objasnite pojam vlastita tvrtka za poslove izvoza, te navedite njezine prednosti

· Osniva se u trenutku kad se žele potpuno odvojiti aktivnosti vezane za domaće tržište od onih izvoznih, matična tvrtka osniva tvrtku  zaduženu za obavljanje poslova izvoza

· Prednosti: mogućnost ažurne i centralizirane kontrole poslovanja, pojednostavljenje i pojeftinjenje financiranja, povećanje asortimana proizvoda za izvoz, mogućnost uštede na porezu
105. Objasnite pojam vlastita tvrtka u inozemstvu

· Bavi se poslovima prodaje, distribucije i promocije na određenom inozemnom tržištu, plasirajući pri tome proizvode matične tvrtke prvenstveno veletrgovcima, dilerima i u određenim slučajevima velikim industrijskim potrošačima

106. Objasnite pojmove vlastito skladište i vlastita poslovnica u inozemstvu

· Vlastito skladište:  osniva se kad je proizvođaču potrebno i isplativo na stranom tržištu stalno držati veću količinu vlastitih proizvoda

· Poslovnica:  varijacija poslovnice u zemlji

107. Objasnite pojam trgovački putnik, te navedite  i objasnite njegove funkcije

· Trgovački putnik je osoba čije je boravište u zemlji proizvođača, dok izravne  kontakte s kupcima obavlja u nekoj stranoj zemlji

· Funkcije: prodajna funkcija, kontakt s klijentima, komunikacija s menadžmentom tvrtke
108. Navedite prednosti i nedostatke plasmana robe preko vlastite organizacije

· Prednosti: na taj način profiti ostaju u matičnom poduzeću i ne dijele se s drugim organizacijama, zadržava se puna kontrola nad distribucijom i promocijom proizvoda, izvrsno se upoznaje stalno tržište, prodajni kanali su stalni i uhodani, na dobar glas dolazi proizvođač, zbog rasta prodaje smanjuju se prosječni troškovi i rastu profiti 
109. Objasnite pojmove distributer i agent

· Distributer: samostalna tvrtka, radi u svoje ime, a za izvoznika (proizvođača je kupac njegove robe, zarada=provizija, generalni zastupnici

· Agent: posrednik koji radi za račun izvoznika (proizvođača) i za njega nije kupac, provizija, servis

110. Navedite modele financiranja izvoza i vrste izvoznih kredita

· Vrste financiranja izvoza: Sustav čistog pokrića, sustav čistog pokrića, sustav subvencioniranja troškova kamata, sustav sa specijaliziranim privatnim institucijama za financiranje izvoza, sustavi u kojima države izravno financiraju izvoz

· Vrste izvoznih kredita: komercijalni, robni, financijski, bankovna kreditna linija, međudržavni i međubankarski krediti

111. Objasnite pojam prodaja licence kao način izlaska na strana tržišta, te navedite prednosti i nedostatke licence

· Lat.licentia=sloboda ili dopuštenje, dvostrano pravni akt, cijena korištenja licence

· Prednosti: vrlo niski troškovi nastupa (budući da se koriste primateljeva postrojenja, kapital, menagement, radna snaga), niski ili nikakvi rizici za ulazak na strano tržište, ostvarivanje određenog prihoda od licencne naknade

· Nedostatci: manjak kontrole nad proizvodnjom i marketingom, mogućnost nedovoljne eksploatacije tržišta, mogućnost da mu primatelj postane konkurent na trećim tržištima

112. Objasnite pojam leasing u međunarodnoj razmjeni, te navedite vrste leasinga

· Eng.lease=najam, zakup, 30-ih godina u SAD-u, u Europi nakon II.svj.rata

· Možemo ga definirati kao poseban način financiranja nabave pokretnih i nepokretnih dobara koja se, na temelju posebnog ugovora, daju na korištenje primatelju leasinga, uz određenu naknadu i na ugovorom određeno vrijeme

· Vrste: indirektni, direktni, financijski, operativni

113. Objasnite pojam ___________ leasing

1. Indirektni- trostrana poslovna transakcija u kojoj sudjeluju proizvođač (isporučitelj) neke robe, korisnik ili primatelj leasinga te specijalizirano leasing poduzeće ili davatelj leasinga

2. Direktni – posao koji se sklapa između proizvođača kao davatelja leasinga i primatelja dobra kao korisnika tog leasinga

3. Financijski – ugovorom se utvrđuje najkraći rok korištenja predmeta leasinga, nazivamo ga i  ''ugovor pune amortizacije'', dugoročni poslovi (min 5 god)

4. Operativni leasing – korisnik može u svakom trenutku, a prema utvrđenim uvjetima, otkazati sklopljeni ugovor, sklapaju se na rok 1-3 godine, skuplji od financijskog leasinga:
· Prednosti: na moraju se odmah angažirati velika financijska sredstva za nabavu dobara, naknada za leasing se otplaćuje iz prihoda ostvarenih upotrebom predmeta leasinga, rate leasinga se tretiraju kao materijalni troškovi pa se odbijaju od poreza, omogućuje 100% financiranje, uklanja neke poslovne rizike, omogućuje promptno sastavljanje investicijskog dobra u proizvodnju

· Nedostatak: skuplji od kupnje klasičnim načinima financiranja

114. Objasnite pojam franchising u međunarodnoj razmjeni, te navedite vrste franchisinga

· Definira se kao metoda kooperacije između dvaju ili više tvrtki od kojih je jedna davatelj franchisinga, a sve druge su primatelji franchisinga

· Vrste: franchising robe, franchising ugovora i proizvodni franchising

115. Objasnite pojam _________ franchisinga

1. Franchising robe – oblik franchisinga u kojem je predmet prodaje sustav prometa odnosno sustav distribucije jedne ili više vrsta robe radi prodaje krajnjem korisniku, dva ugovora

2. Franchising usluga – franchising posao u kojem je predmet prodaje neka specifična usluga

3. Proizvodni franchising – tip franchisinga u kojemu je predmet ugovora proizvodnja i prodaja neke robe, industrijski franchising, približiti mjesto proizvodnje mjestu prodaje

· Prednosti: osigurava tržišnu prepoznatljivost, smanjuje troškove prodaje, zadržava relativnu poslovnu samostalnost

· Nedostaci: relativna ovisnost  o davatelju franchisinga, pravo sudjelovanja u odlučivanju i dobiti nije razmjerno uloženim sredstvima, obveza je trajna a ugovor teško raskinuti
116. Objasnite pojam MMF

· Međunarodni Monetarni Fond (MMF) (na engleskom International Monetary Fund-IMF) je međunarodna organizacija zadužena za nadzor globalnog financijskog sistema nadziranjem kamatnih stopa i bilanci plaćanja, kao i za pružanje tehničke i financijske pomoći. Trenutno MMF ima 184 zemlje članice.
· Ciljevi: Omogućiti ekspanziju uravnoteženog rasta međunarodne trgovine i time doprinijeti povećanju i održavanju visoke razine zaposlenosti i visoke razine realnog dohotka;Učvrstiti stabilnost deviznih tečajeva;Uspostaviti multilateralni sistem plaćanja tekućih transakcija;Na osnovu mogućnosti korišenja sredstava Fonda za korekcije platnobilančnih neravnoteža, uspostaviti povjerenje među zemljama članicama u pogledu dugoročne međunarodne monetarne stabilnosti.
117. Objasnite pojam IBRD

· Međunarodna banka za obnovu i razvoj

· Nastala kao rezultat Bretton – woodske konferencije, počela je djelovati  1947., članstvo u Banci uvjetovano je članstvom u MMF-u, Svjetska banka djeluje kao zajmodavac, jamac i organizator velikih razvojnih projekata, ima visok kreditni ulog
118. Objasnite pojam GATT

· U pregovorima (1946-1947) oko osnivanja ITO sudjelovale su 23 zemlje, dogovori: smanjivanje carina, ujednačavanje carinskih postupaka te uklanjanje necarinskih prepreka, statut usvojen u Havani
· GATT kao privremeni multilateralni sporazum, usvojen u listopadu 1947.godine, 1/3 zemalja se obvezala primjenjivati od 1.siječnja 1948.godine, san o ostvarivanju ITO ''pada u vodu'', GATT promoviran u trajni sporazum, broj zemalja članica raste s početnih 23 na 123 zemlje članice, dolazi do smanjenja carina, kvantitativnih ograničenja, a razvijena su i pravila za rješavanje sporova između članica

119. Objasnite pojam WTO

· Svjetska trgovinska organizacija (kratica WTO od engl. World Trade Organization) je međunarodna organizacija koja predstavlja institucionalni i pravni okvir multilateralnog trgovinskog sustava u područjima carina i trgovine robama, uslugama i intelektualnom vlasništvu. Osnovana je 15. 4. 1994. u Mararakeshu

120. Objasnite pojmove GAT 1994, GATS, TRIPS

· GATT – sastoji se od odredbi GATT-a 1947, pravnih odredbi, GATT-ovi članaka proizišlih iz Urugvajske runde, te Marrakeshkog protokola, pravno je čvršći i utemeljeniji, sastoji se od četiri dijela (klauzula najpovlaštenije nacije, pravilo o nacionalnom postupanju, odredba o osnivanju carinskih unija i zona slobodne trgovine, obveze razvijenih zemalja u pogledu izvoza)
· GATS – multilateralni sporazum za liberalizaciju trgovine uslugama, strani pružatelj usluge uživa načelo najpovlaštenije nacije i načelo nacionalnog tretmana, GATS zahtijeva izmjenu propisa radi lakše razmjene usluge

· TRIPS – međunarodna zaštita tvorevina ljudskog uma (patenti, industrijski dizajn, robni i trgovački znakovi)

121. Objasnite pojam globalizacija, te navedite njezine faze

· Tri definicije za globalizaciju:

1. Globalizacija je socijalni proces koji teži sveobuhvatnosti svijeta
2. Globalizacija je širenje granica koje omogućuje slobodno kretanje ljudi, roba i informacija, normi i institucija, uz djelovanje integrativnih snaga

3. Globalizacija nije niti fenomen, niti prolazni trend. Ona je internacionalni sastav koji nadsvođuje i oblikuje unutarnju i vanjsku politiku gotovo svake zemlje

· Faze:

1. Prva faza je trajala od 1980. do 1914., tada je u cijelom svijetu prihod po glavi stanovnika  rastao brzo, ali ne dovoljno brzo da spriječi porast broja siromašnih

2. Drugi val trajao je od 1950. do 1980. i omogućio bogatim zemljama da se čvrsto povežu, ali su zato zemlje u razvoju ostale ovisne o elementarnim potrepštinama

3. Sadašnji val globalizacije počeo je otprilike 1980.god

122. Navedite i objasnite uzroke globalizacije

1. Tehnologija (internet)

2. Troškovi transporta i brzina

3. Kraj Hladnog rata

4. Globalni problemi (klima, migracija...)

5. Liberalizacija 

