VRSTE financiranja: a) Prema roku raspoloživosti izvora: – Kratkoročno, – Srednjoročno, – Dugoročno. b) Prema porijeklu: – Unutarnji (interni) i vanjski (eksterni) izvori. c) Prema vlasništvu: – Vlastiti (neročni) i tuđi (ročni) izvori.
Izvori dugoročnih financiranja: a) Unutarnji (interni) izvori: – rezerve, – vlastita ulaganja, – početni kapital,                – zadržana dobit, – amortizacija. b) Vanjski (eksterni) izvori: – vjerovnici, – krediti.
PRAVILA financiranja: 1. Horizontalna pravila: a) Zlatna bankarska pravila: – kratkoročni izvori financiranja –> kratkotrajno vezana imovina, – dugoročni izvori financiranja –> dugotrajno vezana imovina. b) Zlatna bilančna pravila: – dugoročni izvori financiranja –> dugotrajno vezana imovina + stalna kratk. imovina. 2. Vertikalna pravila: a) Omjer vlastitih i tuđih izvora financiranja (pravilo 1:1) – aktiva = pasiva. b) Omjer vlastitog i pričuvnog kapitala (rezerve).
NAČELA financiranja: a) Načelo sigurnosti financiranja, b) Načelo stabilnosti financiranja, c) Načelo likvidnosti,       d) Načelo solventnosti, e) Načelo rentabilnosti

Financijske informacije predstavljaju rezultat poslovanja tvrtke izražen u novcu. Glavne informac. su financij. izvješća.

Financijska izvješća: 1. Bilanca – je sustavni pregled imovine, kapitala i obveza gospodarskog subjekta na određeni datum. 2. Račun dobitka i gubitka – je prikaz prihoda, rashoda i financijskog rezultata u određenom vremenskom razdoblju. Prikazuje profitabilnost poslovanja tvrtke tijekom nekog vremenskog razdoblja. 3. Izvješća o novčanom toku – je sastavni dio temeljnih financijskih izvještaja koji pokazuje izvore pribavljanja i načine upotrebe novca. 4. Bilješke uz financijska izvješća – predstavljaju detaljnu razradu i dopunu podataka iz bilance, računa dobiti i gubitka i izvješća o novčanom tijeku, kao i objavu računovodstvenih politika. 5. Izvješće o promjeni glavnice.
Horizontalna analiza – Predstavlja usporedbu pozicija u bilanci i računu dobiti i gubitka za više uzastopnih godina, gdje prethodnu godinu možemo uzeti kao baznu, a onda tekuću godinu uspoređujemo s njom pomoću verižnih indeksa. Daje nam informacije o kretanju imovine, kapitala, obveza itd.

Vertikalna analiza – nam omogućava izračun postotnog udjela svake pozicije u financijskim izvješćima u odnosu na neki zbroj koji nam govore o kvaliteti imovine, o kvaliteti izvora financiranja, i odnosima u Računu dobiti i gubitka.
NETO radni kapital – suvišak kratkotrajne (tekuće) imovina nad kratkoročnim (tekućim) obvezama.
BRUTO radni kapital –kratkotrajna imovina tvrtke –gotovina, utrživi vrijednosni papiri, zalihe, potraživanja od kupaca

Postojanje neto radnog kapitala upućuje nas na zaključak da je dio kratkotrajne imovine financiran iz dugoročnih izvora, što je jako značajno za održavanje likvidnosti. Ako je radni kapital negativan, likvidnost je ugrožena a to znači da se dugotrajna aktiva financira iz tekućih obveza. Idealna visina radnog kapitala trebala je polovica tekuće aktive. 
FINANCIJSKI MENADŽMENT je jedno od područja financija koje se bavi financijama poslovnih subjekata.
Financijski menadžer je osoba čija je uloga važna kao menadžera jer sudjeluje u kreiranju poslovne strategije i politike uključujući i financijsku. To je osoba koja se bavi korporacijskim investiranjem ili financijskim odlukama.
Odluke o financiranju donose poslovodni organi na prijedlog financijske funkcije ili sama financijska funkcija . One  strateške donose poslovodni organi ili sami vlasnici a one operativne sama financijska funkcija.

Osnovne financijske aktivnosti: – Financijsko planiranje, – Financiranje, – Financijska analiza, – Financijska kontrola.

Temeljni pokazatelji aktivnosti su: a) Prosječno razdoblje naplate potraživanja (dani nenaplaćenih potraživanja),         b) Pokazatelj obrta zaliha, c) Pokazatelj obrta dugotrajne imovine, d) Pokazatelj obrta kratkotrajne imovine, e) Pokazatelj obrta ukupne imovine.
Vjerovnici su: – Dobavljači, – Izdane mjenice, – Izdani čekovi, – Akumulirane obveze, – Krediti, – Obveznice.

Korisnici financijskih informacija su menadžment, vjerovnici, vlasnici i državne institucije.

METODA analize financijskih izvješća služi za procjenu dinamike gotovinskih tokova tvrtke. Može se koristiti:

a) Analiza putem financijskih pokazatelja, b) Komparativna analiza, c) Analiza trenda.

Analiza putem pokazatelja: a) Pokazatelji likvidnosti, b) Pokazatelji menadžmenta imovine (efikasnosti, aktivnosti),      c) Pokazatelj menadžmenta duga (zaduženosti), d) Pokazatelji profitabilnosti (rentabilnosti), e) Pokazatelji financijskih tržišta (tržišne vrijednosti).

OBRTNA SREDSTVA su ona poslovna sredstva koja se u pravilu jednokratnim ulaganjem utroše u proizvodnom procesu i čija vrijednost se preobrazi iz novčanog oblika u robni oblik, pa opet u novac najmanje jednom u toku godine.

Kružni tok obrtnih sredstava: 1. Pribavljanje novčanih sredstava, 2. Trošenje novčanih sredstava za nabavu materijala, 3. Primanje i uskladištavanje materijalnih vrijednosti, 4. Trošenje novčanih sredstava za nabavku energije, 5. Izdaci koji će u budućnosti teretiti proizvodnju, 6. Isplate akontacija plača radnicima, 7. Ulaganje sirovina i materijala u proizvodnju 
8. Izrada proizvoda i usluga, 9. Zaprimanje iz proizvodnje i čuvanje gotovih proizvoda, 10. Prodaja i otprema gotovih proizvoda, 11. Naplata prodanih proizvoda, 12. Raspodjela ostvarene dobiti, 13. Podmirenje dospjelih obaveza u vezi s prvobitno nabavljenim novčanim sredstvima.
Da bi se pronašla optimalna veličina obrtnih sredstava, potrebno je za predmet optimalizacije uzeti obrtna sredstva u svim fazama kružnog toka a za kriterij maksimalizacija financijskog rezultata. Optimum će se ostvariti kada se sa minimumom angažiranih obrtnih sredstava postignu maksimalni rezultati.

Optimalna likvidnost poduzeća je onda kada obrtaj obrtnih sredstava omogućuje proizvodni proces bez zastoja i u planiranom vremenu i obujmu.

Kredit – označava da je poduzeće od vjerovnika primilo novčana sredstva na određeni rok i uz određenu kamatu. Vjerovnik u tom slučaju može tražiti hipoteku nad nekretninama poduzeća.

Osnovne FUNKCIJE (službe) : 1. Nabave – koja utječe na visinu obrtnih sredstava angažiranih kod dobavljača i na visinu zaliha sirovina i materijala. Ona određuje putove nabave materijala, količinu i vrijeme nabave.
2. Proizvodnje – koja utječe na visinu angažiranih obrtnih sredstava u nedovršenoj proizvodnji. Proizvodne službe utječu djelomično i na visinu obrtnih sredstava u zalihama gotovih proizvoda. Ona određuje oblik proizvodnje, metode proizvodnje, broj proizvoda, količinu proizvodnje, itd. 
3. Prodaje – koja utječe na visinu zaliha gotovih proizvoda i na potraživanja od kupaca (istraživanje tržišta, izbor kupaca koji redovito plaćaju, izbor ekonomske propagande, itd.). Ona određuje organizacijske oblike prodaje, prodaju proizvoda, politiku prema kupcima, uvjete plaćanja i otpreme.
4. Financija – o kojoj ovisi visina novčanih sredstava, visina potraživanja od dužnika (poduzimanje mjera za pravovremenu naplatu potraživanja od dužnika, zahtjev za poštivanjem financijske discipline, izbor najpovoljnijeg kreditora, itd.). Ona određuje da li da se primjeni vlastito ili tuđe financiranje, kratkoročno ili dugoročno financiranje, kako se mogu nabaviti financijska sredstva, itd.

Funkcije svih službi moraju biti usklađene jer npr. neostvarivanje planskih zadataka u službama nabave i prodaje , će uvjetovati nedostatak financijskih sredstava koje možda neće moći otkloniti financijska služba.

Garancija za otplatu dugoročnih kredita često se osigurava hipotekom (založnim pravom) na osnovna sredstva koja se financiraju iz ovih kredita, jer ukoliko bi došlo do situacije da poduzeće padne pod stečaj i sprečavanje drugih da svoja potraživanja naplate iz tih osnovnih sredstava. Stopa pokrića obveza osnovnim sredstvima pokazuje koliko puta neto vrijednost osnovnih sredstava pokriva iznos dugoročnih kredita koje osigurava (hipotekom).

Pokazatelji likvidnosti
Pokazatelj trenutne likvidnosti nam govori o mogućnosti tvrtke  da brzo i efikasno reagira, tj. da u vrlo kratkom roku prikupi novčana sredstva za podmirenje dospjelih obveza.  > 0,5
Pokazatelj tekuće likvidnosti ovaj pokazatelj je najbolji pojedinačni indikator likvidnosti. On je pokazatelj sigurnosti poslovanja.  > 2 ili 3
Pokazatelj ubrzane likvidnosti ovaj pokazatelj se koristi za procjenu može li poduzeće  udovoljiti svojim  kratkoročnim obvezama  upotrebom svoje najlikvidnije imovine. > 1
Pokazatelj financijske  stabilnosti: daje nam obavijest o tome koliko se je dugotrajna imovina financirala iz dugoročnih  sredstava. Ako je manji od 1 onda je povoljan.   < 1
Pokazatelji zaduženosti  

Koeficijent zaduženosti objašnjava financijsku strukturu i time mjere dugoročni rizik. Ukoliko je koeficijent manji od 0,50 znači da tvrtka nije rizična za ulaganja i da nije prezadužena.   
Koeficijent vlastitog financiranja nam govori u kojem omjeru vlastito financiranje sudjeluje u poslovanje tvrtke. Ako je koeficijent veći od 0,50 znači da se tvrtka financira iz vlastitih izvora  s više od  50%.

Koeficijent financiranja nam govori kolika je rizičnost ulaganja u  dotičnu tvrtku, manji koeficijent = manja rizičnost ulaganja.  što manji
Faktor zaduženosti pokazuje koliko bi godina trebalo  uz postojeće uvjete poslovanja i ostvarivanja dobiti da podmirimo naše ukupne obveze. Mjera za ovaj pokazatelj je 5 god.

Stupanj pokrića I i II, zlatno bilančno pravilo, nalaže usklađenost s obzirom na vlasništvo, a prema kojem dugotrajnu imovinu treba financirati iz vlastitog ili tuđeg kapitala. Što je manji od 1 to je zaduženost tvrtke manja, a likvidnost veća.

Pokazatelji ekonomičnosti mjere odnos prihoda i rashoda i pokazuju koliko se prihoda ostvari po jedinici rashoda. Trebali bi biti veći od jedan, tj. što su veći, to više prihoda ostvarujemo na jedinicu rashoda.

Pokazatelji aktivnosti
Pokazatelj obrta potraživanja pokazuje koliko se  novčanih jedinica  prodaje može ostvariti s jednom kunom  uloženom u  potraživanja. 
Pokazatelj obrta zaliha  govori nam koliko se puta zalihe obrnu u nekom periodu (godini dana).
Pokazatelj obrta dugotrajne imovine  mjeri efikasnost tvrtke  u korištenju opreme i postrojenja , povezujući prodaju i dugotrajnu imovinu tvrtke. Viši pokazatelj je poželjniji, a niži upućuje na moguće probleme  u vezi marketinga. 

Pokazatelj obrta kratkotrajne imovine  nam govori koliko se puta kratkotrajna  imovina obrne u godini dana.
Pokazatelj  obrta ukupne imovine nam kazuje koliko se puta  ukupna imovina obrne u godini dana. pokazatelj je bolji što mu je vrijednost veća, jer to znači da je  potrebno manje dana za obrtaj  ukupne imovine. 
Pokazatelji profitabilnosti i rentabilnosti

Prema načelu profitabilnosti potrebno je ostvariti što veći financijski rezultat sa što manjim ulaganjima. 
Tvrtka posluje rentabilno kad ostvaruje višak prihoda nad rashodima, a nerentabilno kad ostvaruje gubitak u poslovanju.
Neto rentabilnost  imovine: to je stopa povrata od uložene imovine poslije svih oporezivanja.

Bruto rentabilnost imovine:  je stopa povrata od uložene imovine prije svih oporezivanja.

Rentabilnost vlastitog kapitala: je stopa povrata uloženog vlastitog kapitala.

Pokazatelji investiranja mjeri se uspješnost ulaganja u dionice poduzeća.

Roe : povrat uloženog vlastitog kapitala , profitabilnost vlastitog kapitala.

Roa = stopa povrata imovine ili povrat od uložene imovine.

LIKVIDNOST                  

Pokazatelj trenutne    > 0,5        
2002 = 0,095     PTrL nam govori da poduzeće u 2003 i 2002 nije moglo prikupiti
 likvidnosti (PTrL)                     
2003 = 0,08                novčana sredstva za podmirenje dospjelih obaveza.
Pokazatelj tekuće     > 2 ili 3
2002 = 0,81       PTL pokazuje silazni trend, što znači da kratkotrajne 

 likvidnosti (PTL)
2003 = 0,67                obveze rastu brže od kratkotrajne imovine.                                                                           

Pokazatelj ubrzane    > 1
2002 = 0,49       PUL je nizak, što nam govori da poduzeće ne može udovoljiti svojim 

 likvidnosti (PUL)
2003 = 0,43                kratkoročnim obvezama upotrebom svoje najlikvidnije imovine.

Pokazatelj financijske    < 1 
2002 = 1,6         Pošto je PFS veći od 1, neto radni kapital je             

stabilnosti (PFS) 
2003 = 2,08                negativan što znači da je likvidnost ugrožena.

ZADUŽENOST                               


Koeficijent                < 0,5
2002 = 0,76       KZ nam govori koliko se financiramo iz tuđih izvora, pa vidimo da u 

zaduženosti (KZ) 
2003 = 0,78             2002.g. Agrokor se financira iz tuđih izvora 76%, a 2003.g. 78%.

Koeficijent vlastitog    > 0,5
2002 = 0,13       KVF nam govori da se tvrtka u 2003.g. financirala 

financiranja (KVF)
2003 = 0,12                12% iz vlastitih sredstava, a u 2002.g. 13%.
Koeficijent             – što manji
2002 = 5,91       KF je vrlo visok i raste, što znači da je rizičnost ulaganja u tvrtku

financiranja (KF)  
2003 = 6,74          velika i raste.

Odnos pokrića       > 3
2002 = 3,88
Pošto je OPK veći od 3, tvrtka je u mogučnosti podmiriti 

kamata (OPK)
2003 = 3,82
      troškove kamata za kredit koji bi eventualno zatražila.

Faktor zaduženosti (FZ)      
2002 =     2003 =

Stupanj pokrića I (SP1)    < 1
2002 = 1,6      2003 = 2,08        I. i II. stupanj pokrića veći su od 1, što znači

Stupanj pokrića II  (SP2) < 1
2002 = 4,38    2003 = 5,18        da se nije poštovala vlasnička i ročna usklađenost.

EKONOMIČNOST                                           


Ekonomičnost ukupnog poslovanja (EUP) > 1
2002 = 1,03     2003 = 1,02                                                              


Ekonomičnost  poslovanja prodaje (EPP) > 1    2002 = 1,05     2003 = 1,05

Ekonomičnost financiranja (EF) > 1
2002 = 0,18     2003 = 0,13

Ekonomičnost izvanrednih aktivnosti                 2002 = nema ih  2003 = nema ih

Ekonomičnost ukupnog poslovanja i Ekonomičnost  poslovanja prodaje su na granici, odnosno nešto veći od 1, što 

znači da tvrtka ostvaruje nešto više prihoda po jedinici rashoda. 

Pokazatelj Ekonomičnost financiranja je vrlo nizak, u 2003. je 0,13, a u 2002. je 0,18 što znači da se ostvaruje manje financijskih prihoda po jedinici rashoda.                                                                                                                       .
AKTIVNOST                                                   


Razdoblje naplate potraživanja
  2002 = 43,79     Tvrtka u 2003. treba čekati 41 dan, prije nego dobije 

    – u danima (RNP) 
  2003 = 40,77      gotovinu od prodaje na trgovački kredit, a u 2002. 44 dana.
          

Prosječna dnevna  (kreditna) prodaja         2002 = 18629,61      2003 = 25526,81                                                                            

Pokazatelj obrta                    
2002 = 8,22          Jedna kuna uložena u potraživanja može generirati 

    potraživanja (KOP)
2003 = 8,83                  8,83 kune u 2003., a u 2002.g. 8,22 kune.

Broj dana vezivanja
2002 = 43,80         Broj dana koji se moraju čekati za naplatu potraživanja 

    potraživanja                           
2003 = 40,77            u 2002.g. iznosi 44 dana, a u 2003.g. 41 dan.


Pokazatelj obrta         što veći
2002 = 7,99          Svaki element zaliha prodan je i obrnut

    zaliha (POZ)
2003 = 10,14            8 puta u 2002.g., i 10 puta u 2003.g.

Broj dana vezivanja
2002 = 45,06        U 2003.g. roba nam je stajala u skladištu

 zaliha
2003 = 35,50            35,50 dana, a u 2002. 45 dana. 

Broj dana za konvertiranje    
2002 = 43,8 + 45,06 = 88,86   U 2003.g. je potrebno 76 dana da se obrtna sredstva

obrtnih sredstava u gotovinu  
2003 = 40,77 + 35,5 = 76,27       konvertiraju u gotovinu, a u 2002.g. 89 dana.

Pokazatelj obrta          što veći   2002 = 2,43 
    U godini dana u 2003.g. dugotrajna imovina

dug. imovine (KODI)
2003 = 2,41 
         se obrne 2,41 puta, a u 2002. 2,43 puta.

Broj dana  potrebnih               
2002 = 148,15  
   U 2003.g. je potrebno 149 dana da se dugotrajna

da se dug. imovina obrne          
2003 = 149,38            imovina obrne, a u 2002.g. 148 dana.

Pokazatelj obrta kratk.   što veći    2002 = 3,15     U 2003.g. kratkotrajna imovina se obrne 

imovine (KOKI)  
     2003 = 3,57         3,57 puta, a u 2002. 3,15 puta.                                                                                        

Broj dana potrebnih da            
2002 = 114,29       U 2003.g. je potrebno 101 dan da se kratkotrajna

se krat. imovina obrne
2003 = 100,84           imovina obrne, a u 2002.g. 114 dana.

Pokazatelj obrta ukupne   što   
2002 = 1,37  
   Za svaku kunu uloženu u imovinu ostvaruje se

imovine (KOI)                    veći
2003 = 1,44 
       1,44 kune u 2003., a u 2002.g. 1,37 kune.

Broj dana potrebnih da              2002 = 262,77      U 2003.g. je potrebno 250 dana da se ukupna

se ukupna imovina obrne          
2003 = 250                  imovina obrne, a u 2002.g. 263 dana.

PROFITABILNOST                 


Neto profitna marža (PPM)
2002 = 4,55%    2003 = 3,83%    I neto profitna marža i bruto profitna
Bruto profitna marža (PBPM)
2002 = 5,61%    2003 = 4,55%       marža bilježe smanjenje u 2003.g.
    u odnosu na 2002.g. što znači da je ili došlo do smanjenja cijena ili do povećanja troškova u odnosu na prodaju.
Neto rentabilnost imovine (RN)
   2002 = 6,24%    2003 = 5,50%
Bruto rentabilnost imovine (RB)  2002 = 7,70%
   2003 = 6,55%
Rentabilnost vlastitog kapitala (glavnica) (RG)   2002 = 8,73%    2003 = 7,20% Kako je rentabilnost 
vlastitog kapitala u 2002.g. i 2003.g. veća od neto rentabilnosti imovine to znači da se isplati koristiti tuđi kapital.                                                             
Temeljna snaga  
2002 = 7,70%

zarade (TZS)
2003 = 6,55%   Temeljna snaga zarade u 2003.g. u odnosu na 2002.g.
bilježi smanjenje od cca 1% što znači da rast ukupne imovine nije bio praćen odgovarajućim rastom EBIT-a.       
DIONICE          Upisani kapital                                       
  Upisani kapital

Broj dionica = -------------------------------------    tj.  Nominalna vrijednost dionice = -----------------------

                         Nominalna vrijednost dionice 
   Broj dionica

Knjigovodstvena vrijednost po dionici = Kapital i rezerve / Broj dionica

INVESTIRANJE              
1998 = 9,31     
Dobit po dionici u 1998.g. je 9,31 kn,
Dobit po dionici (EPS)
1999 =13,59        a u 1999.g. je 13,59 kn.

Dividenda po dionici (DPS)
1998 = 6,82
Dividenda po dionici u 1998.g. je 6,82 x, 

1999 = 9,09
  a u 1999.g. je 9,09 x.

Odnos isplate dividendi (DPR)
1998 = 0,73 
Odnos dividende po dionici u 1998.g. je 0,73,                                            

1999 = 0,67
  a u 1999.g. je 0,67.

Odnos cijene i dobiti 
1998 = 16,11
U 1988.g. tržišna cijena dionice je 16,11 puta veća od 

   po dionici (P/E)            
1999 = 13,25
  dobiti po dionici, a u 1999.g. 13,25 puta.

Ukupna rentabilnost 
1998 = 6%
RDU u 1998.g. je iznosila 6%, a u 1999.g. 8 % 
   dionice (RDU)
1999 = 8%
  što znači da bilježi rast od 2%.
Dividendna  rentabilnost 
1998 = 5%
RDD je u 1998. i 1999. iznosila 5%.
  dionice (RDD)
1999 = 5%                      
  

Tržišna / knjigovodstvena 
1998 = 0,88
Odnos između tržišne i knjigovodstvene vrijednosti dionice 
   vrijednost (M/B)          
1999 = 0,98
  u 1998. iznosio je 0,88, a u 1999. 0,98.

DU PONT      ROA = stopa povrata imovine ili povrat od uložene imovine.

Osnovna  du Pont         Neto dobitak                           Prodaja                ROE =povrat uloženog vlastitog kapitala, 

jednadžba (ROA) = ----------------------- x  100  x  ---------------------               profitabilnost vlastitog kapitala.
                                   Prihodi od prodaje                  Ukupna imovina      

Proširena du Pont       Neto dobitak                                 Prodaja              Ukupna imovina

jednadžba (ROE)  = ----------------------- x  100  x  ---------------------   x  ----------------------
                                    Prihodi od prodaje                  Ukupna imovina        Dionička glavnica    

Ukupna imovina = ukupna aktiva   ili   dug. imovina + kratk. imovina   

Glavnica = kapital i rezerve = dionička glavnica = dugoročne rezerve
Neto dobit nakon prioritetnih dionica = dobit nakon oporezivanja

Ukupne obveze = dug. obveze + kratk. obveze

Dobit prije oporezivanja = bruto dobit


Kratk. imovina = tekuća imovina = obrtna sredstva
Dug. imovina = osnovna sredstva



Neto dobit = dobit nakon oporezivanja

Kamate = financijski rashodi = troškovi kamata



Prodaja = ukupni prihodi


Prihod od prodaje = poslovni prihodi



Rashod od prodaje = poslovni rashodi

Prodaja na kredit = ukupni prihodi
Upisani kapital = temeljni kapital


Dionički kapital = uplaćeni kapital

Dio neto dobiti za dividende = dividende

EBIT = dobit prije oporezivanja + kamate

Rezerve = kapital i rezerve


Dugoročne rezerve = rezerve

HORIZONTALNA ANALIZA
Dugotrajna imovina se povećala u 2003.g. u odnosu na 2002.g. za 38,1%, što nam govori da je došlo do ulaganja 
što je povećalo dugotrajnu imovinu. 









poslovanje.

Kratkotrajna imovina bilježi također povećanje u 2003. u odnosu na 2002. za 21,2%, što osigurava stabilno
Zalihe su se povećale za 7,9% što govori o porastu potrebe za materijalima i sirovinama koje se upotrebljavaju 
u proizvodnji, a uvjetovane su većom potražnjom za proizvodima firme. 
Potraživanja su se povećala za 27,6% što nam govori da je poduzeće puno bolje poslovalo i čime je došlo 
do povećanja prodaje i prihoda. 
Ostala kratkotrajna imovina se povećala za 60,5%, novac na računu i blagajni se povećao za 28,6%. 
Pa prema tome se i ukupna aktiva povećala u 2003.g. za 30,8%. 

Kapital i rezerve su se povećale u 2003.g. za 16,6% što je rezultat povećanja stavke rezervi. 
Udio za manjinske dioničare se povećao za 31,3%. 
Dugoročne obveze su se povećale za 0,3%, zbog povećanja kredita zajmova, te kratkoročni dio dugoročnih kredita. 
Kratkoročne obveze su se povećale u za 46,7% vjerojatno zbog plaćanja dugoročnih obveza i investiranja u 
dugotrajnu imovinu iz kratkoročnih izvora.
