0. POJAM VT i MT

VT obuhvaća robnu razmjenu gospodarskih usluga, prometa kapitala i ostalih trgovinskih odnosa  jedne država sa ostalim zemljama svijeta.

VT je dio prometa roba u kojem:

1. Predmet kupoprodaje prelazi carinsku crtu

2. Napušta teritorij zemlje prodavatelja

3. Ulazi na teritorij zemlje kupca.

MT je gospodarska djelatnost koja obuhvaća razmjenu robe i usluga s inozemstvom odnosno sveukupnu razmjenu materjalnih i nematerijalnih dobara između svih zemalja.
1. Klasifikacija poduzeća na međunarodnom tržištu

1. Domaće (nacionalno) – koje se ne uključuje u međunarodnu trgovinu

2. Međunarodno –  
a. izvozno

b. multinacionalno
c. globalno
a) Izvozno (koristi najjednostavnije strategije- faza opadanja)

b) Multinacionalno (svakom tržištu pristupa na svoj način, koristi    srednje složene strategije)

c) Globalno – ( nastupa na svim tržištima )
Međunarodno tržište je područje koje obuhvaća manji ili veći broj zemalja radi međusobnog održavanja stalnih trgovačkih odnosa i gospodarstvene suradnje. Takvo tržište, na kojem određeni broj zemalja obavlja razmjenu robe i usluga, zapravo je dio svjetskog tržišta.

2. STRATEGIJA NASTUPA NA INOZEMNO TRŽIŠTE
Jednostavne strategije: ( koje se koriste na izvoznom tržištu tj. U fazi opadanja )
· Izvoz

· Uvoz

· Slobodne zone

· Lizing (strojeva, opreme )
· Složenije strategije (u uvjetima oporavka)
· Međunarodne proizvodne suradnje (licenca, montaža, kooperacija)

· Franšizing

· Najsloženije strategije:
Ulaganja u inozemstvu ( zajedničko ili pojedinačno
VARIJABLE ZA IZBOR STRATEGIJE
Unutarnje varijable                                                   Vanjske varijable

- ciljevi                                                 -legalne prepreke i poticaji

- vrsta proizvoda i usluga                 - međunarodna konkurencija

- raspoloživi resursi                             - svojstva tržišta

- stupanj internacionalizacije          - rizik tržišta (financijski, tržišni i robni rizik )

- poznavanje stranih tržišta

3. POJASNI RAZVOJ INSTITUCIJA SUSTAVA
Osnovne institucije sustava su:

1.  IMF ( = MMF ) – međunarodni monetarni fond
2.  WBi – međunarodna svjetska banka
3. GATT – opći sporazum  o carinama i trgovini – ciljevi su bili : Sniženje carina, Liberalizacija svjetske trgovine, Pojednostavljenje carinskog režima
Tek kasnije je nastao WTO – svjetska trgovinska organizacija ( osnovana 1994 god. )
Jedna od ideja bio je pokušaj stvaranja Međunarodne trgovinske organizacije (ITO) 1948. godine čiju je ratifikaciju zaustavio Kongres SAD, a što je dovelo do propasti ITO kao institucije.
Neuspjeh ITO rezultirao je pristupanjem 23 (od inicijalno 50 čija je namjera bila utemeljenje ITO) države Općem sporazumu o carinama i trgovini (GATT) u Ženevi kojim je pokrenuta postupna trgovinska liberalizaciju i uklanjanje protekcionističkih mjera u trgovini robom.
GATT-om je stvaran multilateralni trgovinski sustav, koji je 1995. godine prerastao u Svjetsku trgovinsku organizaciju.
WTO je nastala kao rezultat četiri GATT runde pregovora. Formalno utemeljenje WTO proizlazi iz Urugvajske runde koja je uspješno okončana Ministarskom konferencijom u Marakešu (Maroko) 1994. godine, te je ista formalno supostavljena 01. siječnja 1995. godine.

MULTILATERALNI SPORAZUMI WTO
· GATT 1994. (Opći sporazum o carinama i trgovini)
· GATS (general agreement on trade services- Opći sporazum o trgovini uslugama)

· TRIPS (‘’Trade related aspetcs of intelectual property rights’’- Trgovinski aspekti prava na intelektualno vlasništvo)
4.  KLJUČNE RAZLIKE GATT-A I WTO-A :

GATT je samo sporazum i isti ima isključivo samo jedan aspekt razmjene i to aspekt razmjene robe, dok je WTO organizacija i regulira trgovinu robama, uslugama i trgovinu vezanu uz prava intelektualnog vlasništva, te WTO bitno efikasnije rješava sporove između članica.
5. NAČELA WTO

NAČELO NEDISKRIMINACIJE  - temeljno načelo WTO-a Zabranjuje diskriminaciju između domaćih i uvoznih roba i usluga. Odnosno zabranjuje diskriminaciju između domaćih i inozemnih dobavljača i nositelja prava intelektualnog vlasništva. U trgovini robama to znači da se nakon naplate propisane carine, uvozna roba, u troškovima, pristojbama i administrativnim postupcima mora teretiti jednako kao istovrsna ili slična domaća. 
Osniva se na dvjema klauzulama:

a) klauzula najpovlaštenije nacije jedno je od temeljnih načela koje govori da ukoliko jedna od članica WTO-a da bilo koji ustupak drugoj to se istovremeno odnosi na sve ostale članice

b)  klauzula nacionalnog postupanja koja govori da nema diskriminacije robe sa drugih tržišta, znači isti je odnos prema robi domaćeg i inozemnog tržišta
NAČELO TRANSPARENTNOSTI I PREDVIDIVOSTI  određuje carinu kao osnovni instrument zaštite nacionalnog gospodarstva, zabranjuje necarinska ograničenja, propisuje da sve zaštitne mjere i relevantni propisi moraju biti registrirani u WTO i dostupni svakoj članici i da se mogu mijenjati samo po propisanoj proceduri .
Načelo je bitno ojačano i intencijom  ( namjerom ) da se što više carinskih stopa „ plafonira“ što onda daje sigurnost i predvidivost i povećava investicije. (načelo ‘’samo carina’’, usklađenost, registracija i dostupnost propisa, ‘’plafomiranje’’ carina)

NAČELO DALJNJE LIBERALIZACIJE  trgovine, poticanja konkurencije i dodatne pomoći nerazvijenim zemljama.
6. VT U UŽEM I ŠIREM SMISLU 
promatramo:
· u užem smislu robna razmjena (promet roba između gospodarskih subjekata iz različitih zemalja gdje je predmet samo ona roba koja prelazi državnu granicu jedne ili više zemalja)

· u širem smislu –međunarodna razmjena roba i  nevidljivi izvoz/uvoz usluga (telekomunikacijski promet,turistički promet itd.)
7. Na koji način posreduje trgovina?

Trgovina (i unutarnja i vanjska) obavlja funkciju posrednika između proizvođača i potrošača
Trgovina trostruko posreduje:
1. interpersonalno (posredovanje između osoba proizvođača i potrošača tj. Između fizičkih ili pravnih osoba koje se pojavljuju jedamput u proizvodnji u svojstvu organizatora i izvršitelja proizvodnog procesa  procesa neke robe, a drugi put kao potrošači na tržištu, u prodavaonicama, na tržnici i sl. Koji kupuju robu. Obaljajući tu funkciju , trgovina unutanja i vanjska stvara na tržištu odnos  između cjelokupne ponude  i cjelokupne potražnje.)
2. interlokalno (posredovanje između mjesta proizvodnje i mjesta potrošnje – transport tj. Pri ovom posredovanju trgovina povezuje mjesta proizvodnje sa mjestima gdje je potražnja za robom. Udaljenost između mjesta proizvodnje robe i mjesta njene potrošnje može biti manja ili veća, ali je uvijek potrebno da se sa robom na toj relaciji stručno rukuje. To znači da se roba pakira i prepakira, osigura od rasipanja, kvarenja, zaštiti od vanjskih utjecaja te da se najpogodnijim sredstvima preveze i dopremi na odredište. Trgovina obavlja sve te poslove i uvijek snosi rizik koji se pojavljuje kad se roba prevozi iz jednog mjesta u drugo, bilo u unutarnjem, bilo u međunarodnom prometu) 
3. intertemporalno (posredovanje između vremena proizvodnje i vremena potrošnje-skladištenje tj. Trgovina preuzima sve poslove koje valja obaviti zbog toga što postoji vremenski razmak  od trenutka proizvodnje do trenutka potrošnje. Vrlo je rijedak slučaj da se roba nakon  završenog proizvodnog procesa odmah iznosi na tržište i proda potrošaču. To može biti npr. Kod lakopokvarljivih roba, prehrambenih artikala kratkog roka trajanja ,hitno potebnih ljekova i preparata. U pravilu robu treba otkupiti onda kad se ona najviše nudi, a prodati je u trenutku kad se najviše traži na tržištu.  Suvremena trgovina dobila je na važnosti upravo time što se sve više osposobljava da u posebno izgrađenim prostorijama – silosi, hladnjače, sušionice, skladišta ..smješta i čuva razne proizvode kako nebi izgubili svoju uporabnu i prometnu
8. ČIMBENICI VANJSKE TRGOVINE

1. Državna tijela – od kojih posebnu ulogu ima ministarstvo nadležno za vanjsku trgovinu koje zajedno s ministarstvom financija i ostalim ministarstvima predlaže mjere VT politike, nacrte zakona i odluka za reguliranje VT. Posebnu ulogu u uređenju i nadzoru međunarodnog prometa robe i usluga imaju državne banke (centralna banka ) i uprava carina.
Misije, ustanove, asocijacije ili zajednice  čija je zadaća 
-unapređivanje vanjske trgovine
-analiziranje međunarodne trgovine
-utvrđivanje rezultata poduzetih mjera
-predlaganje novih mjera za poboljšanje položaja zemlje na svjetskom tržištu
Misija ništa ne kupuje i ne prodaje, već samo razmatra poslovne probleme na najvišoj razini i pronalazi mogućnosti za njihova rješenja. Strukovne komore , gospodarske komore i razna udruženja također razmatraju VT djelatnost zemlje i daju odgovarajuće prijedloge temeljene na užim interesima njihovih članova.

Trgovačka društva (poduzeća) koja se bave izvozom i uvozom robe i usluga-to je najmasovnija grupa u koju spadaju proizvođači i potrošači roba ili davatelji različitih usluga u vanjskoj trgovini, koji izvoz i uvoz robe i usluga mogu obavljati :
1.  u svoje ime i za račun i po nalogu drugoga (posrednik)

                        2. u ime i za račun drugoga (zastupnik)

                              3 .u svoje ime i za svoj račun
9.        TRGOVINSKA BILANCA
· je odnos vrijednosti ukupnog izvoza i ukupnog uvoza robe jedne zemlje za određeno vremensko razdoblje (obično za jednu godinu). To je naziv za odnos vrijednosti uvoza i izvoza roba  između dviju zemalja.
Ona  može biti:

· aktivna- povoljna (ako je vrijednost izvoza robe veća od uvoza)

· pasivna-nepovoljna  (ako je vrijednost uvoza robe veća je od izvoza)

· uravnotežena (vrijednosti uvoza i izvoza robe su izjednačene)

-TB se sastavlja  na temelju statističkih praćenja vanjske trgovine ( carinska statistika). 
-Osim ukupne vrijednosti uvoza i izvoza robe, trgovinska bilanca sadrži i njihovu strukturu (oprema, sirovine i dr.)
-Ova bilanca čini, uglavnom,  najveću stavku platne bilance zemlje
10. PLATNA BILANCA

je prikaz ukupnih novčanih primanja i izdavanja jedne zemlje( koji proizlaze iz svih ekonomskih transakcija zemlje )prema inozemstvu.

Može biti:

· aktivna  (ako je novčano primanje veće je od izdavanja)

· pasivna (ako je izdavanje novca veće od primanja)

· uravnotežena (primanje novca je izjednačeno s izdavanjem)

· primanje i izdavanje novca proizlazi iz svih ekonomskih transakcija zemlje s inozemstvom
· sastavlja se za jednu godinu
PLATNA BILANCA DIJELI SE

TEMELJEM ROČNOSTI I UČESTALOSTI  ekonomskih transakcija s inozemstvom, iz kojih proizlaze i obveze plaćanja ili potraživanja.

PLATNA BILANCA  se sastoji od dviju podbilanci:

1. PODBILANCA TEKUĆIH TRANSAKCIJA
      2.   PODBILANCA MEĐUNARODNOG FINANCIRANJA
PODBILANCA TEKUĆIH TRANSAKCIJA

· obuhvaća sljedeće poslove s inozemstvom:

· uvoz,izvoz, reeksport (robna razmjena)
· usluge (transportne npr. Luka Rijeka, špediterske, osiguravajuće, platni promet)

· turistička kretanja stanovništva, iseljeničke doznake(naši u inozemstvu koji šalju priljev u RH )
· iznose koji služe za uzdržavanje diplomatskih i konzularnih predstavništva u inozemstvu

· članarine međunarodnim institucijama i udruženjima

PODBILANCA MEĐUNARODNOG FINANCIRANJA

· obuhvaća dugoročne ekonomske transakcije s inozemstvom:

· reparacije ( ratne odštete)
· restitucije (obveze vraćanja protupravno oduzetih dobara s okupiranih teritorija)

· ekonomske pomoći

· državne zajmove ( pribavljanje financijskih sredstava uz povrat i plaćanje kamata)
· kupnju i prodaju monetarnog zlata
Postizanjem uravnoteženosti platne balance moguć je ravnomjeran gospodarski razvoj zemlje. Budući da mnoge zemlje nisu u mogućnosti uravnotežiti platnu bilancu samo robnom razmjenom, odnosno isključivo robnim izvozom, one nastoje povećati plasma usluga u inozemstvo I druge privredne izvore. NPR. Hrvatska veliki dio deviznih prihoda ostvaruje turističkim uslugama, uslugama u međunarodnom prijevozu I drugim oblicima usluga za inozemne korisnike. Jačanje I razvoj vlastitog izvoza najbolje je I jedino pravo dugoročno rješenje za povoljnu platnu bilancu.
10.  4 SMJERA HRVATSKE IZVOZNE OFENZIVE
Vlada kao cilje je postavila pretvaranje HR u pretežno izvozno gospodarstvo. Međutim gotovo 3 god. se nije dogodilo ništa zbog globalne situacije. 4 smijera se odnose na poduzeća

1. Stvaranje novih izvoznika, odnosno uključivanje novih poduzeća
2. Promjena strukture izvoza – povećanje novih izvoznika temeljem novih tehnologija ( izvoziti poluproizvode i gotove proizvode a ne sirovine )
3. Stvaranje 6 izvoznih klastera – 6 pojedinih grana djelatnosti ( tekstil, malobrodogradnja, voda, drvo, ICT rješenja..
4. Zamjena (supstitucija) uvoznih proizvoda domaćima – izvoz viška proizvoda

11. NA KOJI SE NAČIN OBAVLJAJU  VT POSLOVI
1. U svoje ime i za svoj račun  -najkompleksniji ( snosi rizik i sva korist pripada ugovaratelju)

- Sva korist iz obavljenog posla pripada onome tko taj posao ugovori i obavi, ali ugovaratelj snosi i sve rizike uključujući i mogući gubitak koji u tom poslu može nastati.
- Ciljevi i motivi ovakvog pristupa nisu ograničeni samo na ostvarivanje dobiti, već i na ciljeve politike proizvodnog asortimana, politike cijena, politike distribucije, politike promocije, osvajanje novih tržišta

2. U svoje ime, a za račun i po nalogu drugoga ( poduzeće kao posrednik )

- U tom slučaju poduzeće posluje kao vanjskotrgovinski posrednik koji za obavljeni posao dobiva ugovorenu proviziju

- Sva korist iz obavljenog posla pripada nalogodavcu, kao i svi rizici (osim onih nastalih krivnjom vanjskotrgovinskog posrednika)
3. U tuđe ime i za tuđi račun ( agenti koji rade na proviziju )

- Pri čemu poduzeće koje obavlja vanjskotrgovinske poslove posluje kao agent (zastupnik svog komitenta)-nalogodavac, posredujući pri plasmanu njegove robe ili usluge

- Zarada posrednika ovisi o vrijednosti ugovorenih i obavljenih poslova u ime i za račun njegova nalogodavca, koji će mu na temelju obavljenih poslova ( prodane robe ili usluga ) isplatiti ugovorenu proviziju. I kod ovakvog načina poslovanja u VT  sva dobit i svi rizici pripadaju komitentu
12. FUNKCIJE HNB

HNB podržava utvrđenu gospodarsku politiku zemlje uz uvjet očuvanja stabilnosti nacionalne valute i opće likvidnosti u plaćanjima u zemlji i prema inozemstvu, te su njezine osnovne funkcije:
- očuvanje stabilnosti kune i održavanje likvidnosti prema inozemstvu

-  izdavanje novčanica i kovanog novca

-  obavljanje određenih poslova za državu kao i obavljanje državnih plaćanja prema 

   inozemstvu

- očuvanje opće likvidnosti banaka, te

- kontrola i nadzor nad bankama, štedionicama i drugim depozitnim institucijama
13. NA KOJI NAČIN SE MOGU STJECATI DEVIZE
-Ostvarivanje prodajom roba i usluga u inozemstvu

- Kupnjom na deviznom tržištu

- Uzimanjem zajmova u inozemstu,

-  Nasljeđivanje

14. ŠTO JE CARINA I FUNKCIJE CARINE
Carina je posebni porez koji se plaća na uvoz i izvoz robe, ona je  davanje koje država naplaćuje pri prijelazu robe preko carinske crte, kako za potrebe državnog proračuna (fiskusa) tako i za potrebe ostvarivanja određenih utjecaja na vanjskotrgovinsku razmjenu.

Temeljne funkcije carine su:

· zaštita domaće proizvodnje, poticanje njenog razvitka i uravnoteženja platne bilance
· punjenje državnog proračuna

U javnim financijama carina je izvor prihoda i ubraja se u skupinu neizravnih poreza

Razrezuje se na vrijednost uvezenih proizvoda
CARINSKI POSTUPCI SU
1. PUŠTANJE ROBE U SLOBODAN PROMET,

2. PROVOZNI POSTUPAK,

3. POSTUPAK CARINSKOG SKLADIŠTENJA,

4. POSTUPAK UNUTARNJE PROIZVODNJE,

5. POSTUPAK PRERADBE POD CARINSKIM NADZOROM
6. POSTUPAK PRIVREMENOG UVOZA/IZVOZA,

7. POSTUPAK VANJSKE PROIZVODNJE

8. IZVOZNI POSTUPAK

POSTUPCI OD 3) DO 7) NAZIVAJU SE I
POSTUPCI S GOSPODARSKIM UČINKOM

ZA STAVLJANJE ROBE U BILO KOJI CARINSKI POSTUPAK POTREBNO JE PODNIJETI CARINSKU DEKLARACIJU
DEKLARACIJA SE PODNOSI:

· U PISANOM OBLIKU,

· ELEKTRONSKOM RAZMJENOM ILI

· USMENO.

PISANA DEKLARACIJA SE PODNOSI NA OBRASCU JEDINSTVENE CARINSKE DEKLARACIJE (JCD).
ONA SE MOŽE PODNIJETI U REDOVITOM I POJEDNOSTAVLJENOM POSTUPKU.

1. U REDOVITOM POSTUPKU PODNOSI SE JCD UZ KOJU SE PRILAŽU I SVE DRUGE PROPISANE ISPRAVE….
2. POJEDNOSTAVLJENI POSTUPAK
PRVI JE PODNOŠENJE NEPOTPUNE DEKLARACIJE,

DRUGI OBLIK PODRAZUMIJEVA DA JE CARINARNICA PRETHODNO ODOBRILA PREGLED ROBE U PROSTORIJAMA UVOZNIKA.....
15. CARINSKA VRIJEDNOST? ŠTO ULAZI U CARINSKU VRIJEDNOS ILI ŠTO ČINI CARINSKU OSNOVICU 


Carinska vrijednost je ona cijena na koju se naplaćuje propisana carina. Naša definicija carinske vrijednosti robe usklađena je sa definicijom WTO-a .U nju ulazi:

FAKTURNA VRIJEDNOST ROBE DOBAVLJAČA (dakle tržišna cijena koja je plaćena ili koju treba platiti za uvezenu robu)  + SVI ZAVISNI TROŠKOVI
uobičajene proviziji i naknade zastupnicima i posrednicima,

troškovi ambalaže i pakiranja

troškovi prijevoza do hrvatske luke odnosno granice
troškovi utovara i istovara u inozemstvu (manipulativni troškovi)

troškovi osiguranja do hrvatske granice sva roba se osigurava
16.  ŠTO NE ULAZI U CARINSKU VRIJEDNOST
To su troškovi od granice do mjesta kuda roba ide pod uvjetom da su iskazni odvojeno od stvarno plaćene cijene ili one cijene koju treba platiti, a to su:

- troškovi prijevoza robe od hrvatske granice do mjerodavne carinarnice

- troškovi kamata na kredite

- troškovi montaže, ugradnje i održavanja oprema odmah nakon uvoza

- vrijednost nosača podataka ili kompjuterskih programa za uporabu uvezene opreme, ...

17. PODRIJETLO ROBE
Podrijetlo robe  je izuzetno važno za dređivanje carinske vrijednosti i obračun carinskih pristojbi . Carinski zakon razlikuje robu sa povlaštenim i nepovlaštenim podrijetlom.
Robom s povlaštenim podrijetlom smatra se roba koja potječe iz zemalja s kojima je sklopljen ugovor o slobodnoj trgovini. Na takvu se robu obračunava carina u visini koja je određena tim ugovorom. ( države CEFTE – roba se uvozi i izvozi iz različitih država).
Roba s nepovlaštenim podrijetlom je ona roba podrijetlom iz svih drugih zemalja. Na uvoz te robe primjenjuje se postojeći propis o uvozu, a carina se  obračunava po stopama iz carinske tarife.
18.  NAČINI PRODAJE ROBE

Prodaja po viđenju robe u cijelosti – na mjestu prodaje se nalaze kupac i prodavatelj robe,robu vidimo

· kupac se može osobno uvjeriti u kvalitetu

· pregovara se o količini i cijeni

· nakon sklapanja ugovora nema prigovora na kvalitetu robe (umjetnička djela,ratarski proizvodi, živa stoka,drvna građa itd.)

Prodaja na osnovi uzorka ili modela-prodaja manje količine robe npr.modeli,crteži ili slike

· u ponudi se šalju 2 odvojena i propisano zapečaćena uzorka od kojih 1 koristi za analizu i probe,a drugi za usporedbu sa 1.serijom),prodavatelj ostavlja jedan sebi.

· dobro je koristiti kontrolni uzorak

· roba je ujednačene kvalitete (sajamska roba,kada nije moguće precizno opisati kakvoću,kada se kupac i prodavatelj ne mogu sresti,kada se prodaje namještaj,kućanski aparati,strojevi…)

Prodaja na neviđeno – u trgovini se širi sa automatizacijom proizvodnih procesa koji su zahtijevali sirovine određene kakvoće ( zlato,kava,pamuk,šećer,ind.sirovine i poluproizvodi)

Standard-zakonski propis kojim se precizno utvrđuju sve bitne osebine koje mora zadovoljavati određeni proizvod.
Kataloška prodaja- koristi se u maloprodaji,cijene se utvrđuju uz pomoć kataloga i cjenika. Ne koristi se u međunarodnoj trgovini
Elektronička prodaja – el. poslovanje

Neposredni trgovački pregovori – najčešći načini trgovanja su izravni pregovori- prikupljanje ponuda (najmanje 3 ponude),pregovaranje, 
Licitiranje različite tehnike javnog nadmetanja za najbolju cije

19.  PREDNOSTI I NEDOSTACI NEIZRAVNOG NASTUPA
Pri neizravnom izvozu i uvozu robe, domaći se proizvođač (trgovac) uključuje u strano tržište putem specijaliziranih vanjskotrgovinskih poduzeća koja su najčešće locirana u zemlji u koju se roba izvozi. Proizvođač robe nije izravan-direktan izvoznik odnosno uvoznik robe već svoje proizvode prodaje ili predaje vanjskotrgovinskom posredniku. Kada koristimo posrednika onda izvozimo robu široke potrošnje!!

Prednosti neizravnog (posrednog )nastupa na inozemnom tržištu jesu:

· Proizvođač robe prodaje svoje proizvode specijaliziranom vanjskotrgovinskom poduzeću (posredniku) koji preuzima sve rizike i probleme prodaje ili kupnje robe na inozemnom tržištu

· Domaći proizvođač nema troškova obrade i istraživanja inozemnog tržišta, jer se koristi uhodanom organizacijom specijaliziranog posredničkog vanjskotrgovinskog poduzeća

· Prodajom robe specializiranom vanjskotrgovinskom posredniku, proizvođač  robe  isključuje iz svog poslovanja sve financijske i sve druge rizike koji prate robu u tijeku ostvarenja vanjskotrgovinskog posla od njegova početka do svršetka. I u onom dijelu koji se odnosi na sam prijevoz robe.
· Prodaja proizvedene robe je brža, a time i veći koeficijent obrtaja kapitala, što se neposredno odražava na uspješnost i unosnost poslovanja

· Uključujući se u strana tržišta putem vanjskotrgovinskih posredničkih poduzeća, proizvođač se koristi njihovom uhodanom, čvrstom  i stabilnom pozicijom na inozemnom tržištu
Nedostaci neizravnog nastupa na inozemnom tržištu jesu:
· Proizvođač robe ne može aktivnije sudjelovati u prodaji svoje robe na inozemnom tržištu i time neposredno utjecati na povećanje prodaje svoje robe u inozemstvu budući nema direktni kontakt sa klijentima
· Proizvođač ne obrađuje inozemno tržište i ne stvara određenu čvrstu poziciju za prodaju svojih proizvoda ( ne može naglasiti kvalitetu svojih proizvoda)
· Proizvođač robe , obično, ne može predstaviti kvalitetu i prednosti svojih proizvoda i neposredno upozoriti kupca na sve njene odlike i prednosti, te na taj način proširiti broj kupaca i interesenata za svoje proizvode ( marketinški pristup 
20. PREDNOSTI I NEDOSTACI IZRAVNOG PRISTUPA
Izravno uključivanje u vanjskotrgovinske poslove osigurava proizvođaču robe velike  mogućnosti prilagođavanja proizvodnje potrebama i željama kupaca, proizvodnju novih, privlačnijih sofisticiranijih i suvremenijih proizvoda. Uz to proizvođač izravnim nastupom na stranom tržištu osigurava ažurne podatke o kretanju strane proizvodnje, stanju ponude i potražnje na tom tržištu, postizivim cijenama i drugim uvijetima kupoprodaje, trendovima, inovacijama i sl.
Prednosti izravnog nastupa proizvođača na inozemnom tržištu su:
· Proizvođač sam organizira izvoz svojih proizvoda i uvoz za svoje potrebe, prilagođavajući organizaciju izvoza i uvoza svojim potrebama i tržištima na koja prodaje svoje proizvode ili s kojih uvozi raznu robu za svoje potrebe  ( od strane domaćeg poduzeća )
· Temeljitom obradom stranog tržišta, usmjerenom na prodaju vlastitih proizvoda, proizvođač može stvarno ocijeniti svoje izglede za plasman svojih proizvoda i usluga na tom tržištu, i isplativost takvog plasmana ( jer sam provodi metode istraživanja tržišta )
· Obavljajući sam izvoz vlastitih proizvoda, isključuje svako miješanje u prodaju od strane trećih osoba i ostvarenu dobit tj. Financijski rezultat ne dijeli s posrednicima

· Solidnim poslovanjem proizvođač sebi osigurava stabilnu i trajnu vezu sa stranim poslovnim partnerima, dobar glas i čvrstu poziciju na inozemnom tržištu ( isporuka robe, kvaliteta...)
· Zahvaljujući unutarnjoj i vanjskoj izvozno-uvoznoj organizaciji omogućeno mu je bolje poznavanje stanja na inozemnom tržištu, što mu omogućava brzo prilagođavanje potrebama ino tržišta i u skladu s tim pravovremeno reagiranje na moguće promjene
Nedostaci izravnog nastupa na inozemnom tržištu su:
· Izravna prodaja robena ino tržištu  redovito zahtijeva velike troškove za održavanje unutarnje vanjskotrgovinske organizacije i trgovačke mreže u inozemstvu (potrebna je visoka financijska moć poduzeća)
· Proizvodno poduzeće mora obavljati cjelokupno vanjskotrgovinsko poslovanje – od samog početka istraživanja tržišta do konačnog ostvarenja posla. Stoga mora raspolagati odgovarajućim osobljem i kadrovima, što su dodatni troškovi

· Izravnim nastupom na inozemnom tržištu poduzeće automatski preuzima i sve rizike

· Izravan izvoz vlastitih proizvoda zahtijeva veće angažiranje kapitala (i korištenje skupih kredita te neposredno utječe na usporavanje obrtaja financijskih sredstava i na unosnost poslovanja) prema inozemstvu

21. SPECIJALIZIRANA TRŽIŠTA
1. MEĐUNARODNI SAJMOVI

2. MEĐUNARODNE AUKCIJE

3. MEĐUNARODNE BURZE

1.MEĐUNARODNI SAJMOVI
( najstariji način trgovanja ) omogućuju domaćim i inozemnim

proizvođačima izlaganja i osobno prikazivanje roba ( uzoraka )

Sajmovi se dijele:  opće – raznovrsni

specijalizirani – određena gosp. grana

međunarodni saloni – roba za određen krug proizvođača

2.MEĐUNARODNE AUKCIJE

· organizirana i specijalizirana tržišta ( javno nadmetanje potencijalnih kupaca, prodaja velikih količina najboljem ponuđaču.

Karakteristike aukcije – roba nije ujednačene kvalitete,nije zamjenjiva              (fungibilna)-primarni  proizvodi-koža,krzno,drvo…

· na aukcijama se prodaje i oštećena roba i roba koja ne odgovara dogovorenoj kvaliteti

Aukcije – stalne – redovite- određeno mjesto,određena roba,način prodaje

- povremene – jednokratne prema uporabi

- sudske i prisilne – službeni organi

3.BURZE I BURZOVNO POSLOVANJE

Burze su stalno i organizirano tržište na kojem se

Trguje zamjenjivim tipiziranim robama prema standardnoj

oznaci, uslugama, vrijednosnim papirima i novcem, bez prisutnosti robe.
Transakcije smiju zaključivati samo članovi burze, a posredovanja obavljaju burzovni posrednici brokeri-po nalogu nalogodavca ili dileri (rade za vlastiti račun).
Burze se dijele na:

1. Robne burze- prodaja velikih količina robe ujednačene kvalitete

2. Burze usluga- prodaja usluga prijevoza osiguranja posredovanja

3. Novčane i devizne burze-trgovanje valutama i devizama

4. Efektivne burze-trgovina vrijednosnim papirima
22. RAZLIKA BURZE I AUKCIJE
Aukcija je organizirano javno nadmetanje potencijalnih kupaca koja se i prisutna je roba, a prodaje se i oštećena roba i roba koja ne odgovara dogovorenoj kvalitetite I nije zamjenjiva dok su burze  stalno i organizirano tržište na kojem se

trguje zamjenjivim tipiziranim robama prema standardnoj

oznaci, uslugama, vrijednosnim papirima i novcem.

23.  INCOTERMS TERMINI

INCOTERMS- predstavljaju skup pojmova koji se odnose na kupoprodaju, plaćanje i prijevoz robe u međunarodnoj trgovini. Ima ih 13 i odnose se na prava i obveze kupaca.

Precizno određuju mjesto isporuke robe i podjelu troškova

Između prodavatelja i kupca.

Postaju obvezujući tek kada ih partneri izrjekom ugovore.

Primjenjuju se INCOTERMS pravila prema zadnjoj reviziji 2000.g

24. POJASNI SKUPINE INCOTERMS TERMINA

SKUPINA E – ovaj termin ukazuje na polazak robe iz mjesta isporuke
- obveze prodavatelja najmanje ,roba na raspolaganju,teret na kupcu

SKUPINA F- ova skupina termina ukazuje na to da glavni prijevoz i osiguranje nisu plaćeni

obveza prodavatelja je veća,prodavatelj stavlja robu gdje kupac ima osiguran prijevoz FCA,FAS,FOB

unutar svoje zemlje
SKUPINA C- ova skupina termina ukazuje na to da je glavni prijevoz plaćen

veća obveza prodavatelja,glavni prijevoz je plaćen, a u 2 termina plaćeno je i osiguranje CFR,CIF,CPT

SKUPINA D- ova skupina termina ukazuje na prispijeće robe u određenu zemlju primatelja
najveća obveza prodavatelja,plaćen prijevoz i osiguranje i u nekim skupinama plaćeni su manipulativni troškovi DAF,DES,DEQ,DDP,DDU

EXW “Franko tvornica” znači da prodavatelj ispunjava svoju obavezu kad robu stavi na raspolaganje kupcu na ugovorenom mjestu, neocarinjenu i neutovarenu.

Termin predstavlja minimalne obveze za prodavatelja, pa kupac treba snositi sve troškove i rizike koji su povezani s preuzimanjem robe(robu ocariniti i staviti je na raspolaganje)

DDP ‘’isporučeno i ocarinjeno (naznačeno mjesto odredišta) – prodavatelj isporučuje robu kupcu uvozno ocarinjenu, neistovarenu s prijevoznog sredstva,  na naznačenom  mjestu odredišta.

Prodavatelj snosi sve troškove i rizike koji nastaju dopremom robe, uključujući, gdje je primjenjivo ‘’pristojbe’’ (termin uključuje odgovornost i rizike obavljanja i plaćanja carinskih formalnosti te carina, poreza i drugih pristojbi ) za uvoz u zemlju odredišta

25.  VRSTE CIJENA I KADA IH UGOVARMO

1. ODREĐENE (FIKSNE)

2. ODREDIVE  (KLIZNE)

FIKSNE ugovaraju se kod:  kraćih  rokova isporuke

stabilnih tržišnih prilika

kad nema većih rizika i promjena valute

KLIZNE cijene ugovaraju  se kod:  dugotrajnih poslova

velikih vrijednosti

nestabilne tržišne politike

U tim uvjetima u ugovor se ne upisuje cijena nego tekst na osnovi kojega se zaključuje datum plaćanja.

26. POPUSTI I OBLICI POPUSTA
Popusti se odobravaju zbog: konkurentnije robe

zadržati postojeće kupce

pridobivanja novih kupaca

Oblici:  1.RABAT

2.KASA SKONTO

1.RABAT -popusti prodavatelja kupcu u obliku postotka  od cijene

*  Količinski rabat (velike količine robe)

*  Na stalne kupce
*  Rabat za izvoznu robu ( izvoznik odobrava vanjskom kupcu rabat u iznosu kojem   može biti stimuliran od države)

2. KASA SKONTO – popust zbog plaćanja prije roka ,visina kasa skonto ovisi o roku plaćanja i visini prosječnih kamata

27. ZAŠTITNE KLAUZULE ( 3 TEMELJNE )

Zaštitne klauzule- svrha im je zaštita ugovorenih vrijednosti posla od trenutka sklapanja do trenutka izvršenja ugovora. Cilj im je osigurati da prodavatelj na dan plaćanja stvarno plati dogovorenu vrijednost odnosno da kupac primi upravo onu vrijednost na koju je pristao u trenutku sklapanja ugovora
TEMELJNE KLAUZULE:

1. Valutna klauzula služi kako bi se ugovorne strane zaštitile od valutnog rizika (rizika devalvacije i revalvacije)

Valuta plaćanja vezuje uz neku stabilniju vrijednost: neku čvršću konvertibilnu valutu, obračunsku jedinicu, robu ili zlato.

2. Indeksna klauzula je klauzula kojom se ugovorne strane usuglašavaju da će se u trenutku plaćanja isplatiti povećani ili smanjeni ugovoreni nominalni iznos novčane obveze, ovisno o promjeni indeksa cijena dogovorenih roba i usluga..

Redovito se uzima da u trenutku dogovaranja nominalne cijene indeks tih roba i usluga bude 100. Ukoliko njihove cijene porastu (padnu)   za 10% porast će (pasti) i taj će indeks porasti na 110 (pasti na 90).

3. Klauzula klizne skale
se redovito primjenjuje u dugoročnim poslovima velikih vrijednosti u kojima ugovorne strane, zbog velikih rizika promjena cijena materijala i nadnica radnika nisu spremni na ugovaranje fiksne cijene….

Zato ugovaraju samo baznu cijenu i metodu kojom će se izračunati cijena koju će kupac stvarno isplatiti na dogovoreni dan a koja će ovisiti o stvarnim promjenama cijena materijala i nadnica radnika….

28.VT KALKULACIJE I METODE KALKULACIJA
VT kalkulacije – su matematički postupak izračunavanja cijene,dijelova cijena ili poslovnog rezultata nekog poslovnog pothvata.

Kalkulacije su instrument kontrole poslovanja i instrument za donošenje ispravnih odluka.

Metode VT kalkulacije:

1. PROGRESIVNA

2.RETROGRADNA

3.DIFERENCIJALNA

1. PROGRESIVNA

koristi kad je poznata (zadana)  fakturna (početna) cijena robe i svi zavisni troškovi a cilj je izračunati konačnu uvoznu cijenu, cijenu na skladištu domaćeg uvoznika…Ta se dobije tako da se na nabavnu cijenu, po određenoj metodologiji i određenom redoslijedu, dodaju svi zavisni troškovi od mjesta isporuke do skladišta uvoznika..
2.RETROGRADNA
se primjenjuje kad je zadana (određena, poznata) prodajna (konačna) cijena i zavisni troškovi a želi se izračunati početna cijena (fakturna, nabavna)…. Ona se izračunava tako da se od prodajne cijene oduzmu pripadajući zavisni troškovi.

3.DIFERENCIJALNA
se primjenjuje kad su poznate (određene, zadane) i prodajna i nabavna cijena i svi zavisni troškovi a želi se izračunati isplativost izvoza. Kombinacija progresivne i retrogradne.

29. VRSTE KALKULACIJA
PREMA:

1. Vremenu izrade imamo: 1.Pretkalkulaciju
2.Kontrolnu
3.Konačnu (obračunsku) kalkulaciju
2. Vrsti poslova imamo:   1.Kalkulacije izvoznih i

2.Kalkulacije uvoznih poslova
3. Ciljevima izrade
4. Nositeljima VT poslova
1. Vremenu izrade
Pretkalkulacija se izrađuje prije ulaska u neki posao: na osnovi podataka o cijenama, troškovima i tečajevima a s ciljem da posluži kao jedan od temelja za donošenje poslovne odluke o ulasku u neki VT posao….
Kontrolna kalkulacija

se koristi u slučajevima većih i složenijih VT poslova  koji se mogu podijeliti na neovisne troškovne i tehničko – tehnološke cjeline…. Izrađuje se nakon završetka jedne faze takvog posla a na osnovi stvarnih troškova…Cilj je i ovdje kontrola poslovnog rezultata kako bi se mogla donijeti odluka za poduzimanje odgovarajućih mjera za uklanjanje uočenih odstupanja…
Konačna (obračunska) kalkulacija

je računovodstveni dokument koji se izrađuje po završetku posla, a temelji se na obračunu stvarnih troškova i izdataka…Svrha joj je iskazivanje konačnog poslovnog rezultata i raspoređivanje troškova i prihoda na pojedine nositelje VT posla….

2. prema Vrsti poslova
Izvozna kalkulacija
izračunava se isplativost mogućih (pretkalkulacija) ili već obavljenih izvoznih poslova (konačna kalkulacija).

Pri tom se koristi:
1. Retrogradna metoda u slučaju izravnog izvoza
2. Diferencijalna u slučaju neizravnog izvoza
Kalkulacije uvoznih poslova
izračunava se cijena uvozne robe u skladištu uvoznika ili domaćeg kupca…Ova se cijena izračunava progresivnom metodom..Kad je to moguće, uvoznici traže ponude od nekoliko dobavljača i potom prave usporedne (komparativne) predkalkulacije kako bi izabrali najpovoljniju.

30. KUPOPRODAJNI UGOVORI
Kupoprodajni ugovor je dvostrani ugovor o razmjeni robe za novac, pri čemu jedna strana (prodavatelj) preuzima obvezu isporučiti ugovorenu robu, a druga strana (kupac) isplatiti ugovorenu cijenu

Kupoprodajni je ugovor sastavljen od bitnih I “nebitnih” elemenata
BITNI ELEMENTI UGOVORA (toliko važni da ugovor bez njih nije potpun) :
-   Kupoprodajne stranke
-   Predmet kupoprodajnog ugovora (proizvod, sirovina, repromaterijal)

-   Cijena
NEBITNI ELEMENTI UGOVORA svi oni elementi bez kojih ugovor može biti zaključen:
· Odredbe o načinu transporta

· Odredbe o osiguranju robe
· Odredbe o zateznim kamatama

· Instrument plaćanja

· Rok isporuke
UOBIČAJENI ELEMENTI UGOVORA

Naziv ugovornih strana – naziv i adresa kupca i prodavatelja

Naziv dokumenta ‘’Kupoprodajni ugovor’’ uz dodavanje broja kupoprodajnog ugovora

Predmet kupoprodaje - ovaj element ugovora mora biti precizno i jasno definiran (tehnički naziv, izgled, tip, odnosno vrsta proizvoda, naziv i broj standarda)

Količina predmeta kupoprodaje koja se izražava odgovarajućom jedinicom mjere
Kvaliteta predmeta kupoprodaje
Način pakiranja robe i ambalaža-
Cijena predmeta kupoprodaje
Paritet isporuke – klauzula kupoprodajnog ugovora kojom se precizno određuje koje troškove uz osnovnu cijenu predmeta kupoprodaje snosi prodavatelj, a koje kupac

Način plaćanja – može biti ugovoren u gotovini ili na kredit

Instrumenti plaćanja - precizno se utvrđuje kojim će instrumentom plaćanja kupac/uvoznik izvršiti svoju financijsku obvezu prema inozemnom dobavljaču / izvozniku

Rok isporuke (npr. »odmah« ili »prompt«)

garancija, tvornički atest
Kvalitativno i kvantitativno preuzimanje robe
31. ISPRAVE U MEĐUNARODNOJ TRGOVINI
1. Robne isprave – FAKTURE – temeljni robni dokument

2. Prijevozne isprave    - pomorske teretnice, špediterske potvrde

3. Isprave o osiguranju- polica osiguranja,certifikat osiguranja
4. Carinske isprave- jedinstvena carinska deklaracija,ATA i TIR carneti
5. Ostale

VRSTE FAKTURA:

1. TRGOVAČKA
2. PROFORMA-ponuda je prodavatelja, a služi kupcu za izradu pretkalkulacije
3. PRETFAKTURA-služi pri prodaji robe koja je podložna određenim gubicima u tijeku transporta

4.CARINSKA FAKTURA-sadrži sve elemente trgovačke fakture te je posebno ovjerava carinarnica,u RH ima iste elemente kao trgovačka faktura.
1. TRGOVAČKA-je isprava koju vjerovnik (prodavatelj-dobavljač) šalje dužniku (kupcu, korisniku usluge) radi podmirenja protuvrijednosti isporučene robe ili učinjene usluge.

Faktura je osnovni robni dokument kojim se potvrđuje pravo vlasništva nad kupljenom i plaćenom robom i nužan je u svim fazama trgovačkog posla.

Carinski dokumenti

KARNET TIR – predstavlja carinsku garanciju,vozilo ima posebnu oznaku TIR.
Prednosti TIR karneta – pojednostavljuje carinske procedure,vozilo se na granici ne kontrolira osim dojave o sumnji.

Vrste karneta: prijevoz kroz 2 zemlje ( 6 listića i talona

prijevoz kroz više zemalja ( 14 listića i talona

Za vozilo je bitno da mora biti konstituirano carinarnica stavljanjem plombe može imati nad robom

koja se prevozi,vozilo podliježe pregledu o tehničkoj ispravnosti od koje dobiva potvrdu o odobrenju.

Prilikom prijevoza prijevoznik mora biti: karnet TIR za robu koja prevozi,potvrdu o odobrenju cestovnog vozilo,tablica,međunarodni tovarni list,izdavatelj karneta vodi registar larneta (reg.broj),popunjeni karneti podnose se carinarnicama,iskorišteni karnet prijevoznik vraća odmah,a neiskorištene nakon roka isteka.U RH raspodjelu obavlja Transkomerc.Croatia osiguranje jamči carinskim organima u slučaju nepridržavanja carinskih konvencija o primjeni karneta TIR ( 50.000US)
ATA karnet – služi za privremeni uvoz / izvoz robe
- izlaganje robe na sajmovima

- roba u RH ulazi po karnetu,na isti način se mora vratiti iz RH

Pokriva 3 kategorije

privremeni uvoz stručne opreme

privremena izložbena i sajmovna roba

privremeni uvoz uzoraka

Prednosti

ukidanje  troškove carine

pojednostavljenje prelaza granica

manji administracije i sigurnost da će se naplatiti uvozne pristojbe
32. INSTRUMENTI PLATNOG PROMETA

1.   MEĐUNARODNI DOKUMENTARNI AKREDITIV
2. BANKOVNA DOZNAKA
3.   DOKUMENTARNA NAPLATA-INKASO DOKUMENTA
4.   TRGOVAČKO KREDITNO PISMO
5.   ČEKOVI
6  . MJENICE
1. MEĐUNARODNI DOKUMENTARNI AKREDITIV
Instrument kojim  kupac- uvoznik putem poslovne banke stavlja na raspolaganje dobavljaču  određeni devizni iznos kojeg korisnik akreditiva može naplatiti uz ispunjenje određenih uvjeta

OSOBE U POSLOVANJU S MDA:

Nalogodavac –kupac (uvoznik) daje nalog svojoj banci da na temelju financijskog pokrića koje ima kod te banke, banka otvori akreditiv u korist inozemnog poslovnog partnera

Akreditivna banka – otvara MDA na zahtjev nalogodavca, a u korist korisnika akreditiva

Korisnik – prodavatelj (izvoznik), koji predočenjem dokumenata stjeće pravo na naplatu
BANKE U POSLOVANJU S MDA:
Avizirajuća banka – obavještava korisnika da mu je otvoren akreditiv te mu šalje obavijest o uvjetima akreditiva
Isplatna banka – ovlaštena za isplatu akreditiva te isplaćuje svotu akreditiva po nalogu akreditivne banke

Potrvrđujuća banka – preuzima čvrstu obvezu isplate akreditivne svote pod uvjetima iz akreditiva
Negocirajuća banka- ovlaštena isplatiti korisniku akreditivnu svotu uz predočenje uvjetovanjih dokumenata u određenom vremenu
AKREDITIVNI DOKUMENTI SU:

Dokumenti o otpremi robe (pomorska teretnica, tovarni list, dokumenti mješovitog prijevoza itd.)

Dokumenti o osiguranju – oni koji su propisani akreditivom ( u akreditivu mora biti navedena vrsta osiguranja i rizika što ih pokriva dokument o osiguranju)

Trgovačka faktura- određeni broj primjeraka – glasi na ime nalogodavca akreditiva, a opis robe mora odgovarati opisu iz akreditiva

Ostali akreditivni dokumenti- ovisno o vrsi robe pojavljuju se :
Uvjerenje o podrijetlu robe, veterinarsko, fitopatološko uvjerenje, konzularne fakture, tvornički atesti itd.
BANKOVNA DOZNAKA

Je nalog komintenta svojoj poslovnoj banci da isplati određenu svotu deviza inozemnoj fizičkoj ili pravnoj osobi naznačenoj u nalogu, temeljem pokrića što ga ima kod te banke.

Bankovna doznaka koristi se:

Za plaćanje: robe manjih vijednosti unaprijed

gospodarskih usluga izvršenih od strane inozemnih partner

ugovorenog avansa (predujma)
za još neisporučenu robu ili neizvršenu uslugu

anuiteta po kreditnom aranžmanu s inozemnim dobavljačem,   odnosno vjerovnikom

unaprijed pri uvozu robe(ako postoje dobre i duže poslovne veze između partnera)

DOKUMENTARNA NAPLATA-INKASO DOKUMENTA
Dokumentarna naplata javlja se kao robni i nerobni inkaso posao

Izvoznik nakon otpreme ugovorene robe izdaje inkaso nalog zajedno s priloženim dokumentima upućuje svojoj banci koja sama ili preko neke druge banke ostvaruje naplatu

Primjenjuje se kada postoji uzajamno povjerenje između uvoznika i izvoznika stečeno na osnovi dugogodišnjeg poslovanja

Sudionici u dokumentarnoj naplati:

Nalogodavac-povjerava naplatu svojoj banci

Dostavna banka-  kojoj nalogodavac povjerava posao

Naplatna banka- svaka banka uključena u postupak naplate

Prezentirajuća banka – naplatna banka koja prezentira dokumenta trasatu

Trasat-osoba kojoj se prezentiraju dokumenti radi naplate
 33. POJASNI RIZIK I TRANSPORTNI RIZIK
RIZIK-Mogućnost nastupanja štetnog događaja na imovini osiguranika

koja je predmet osiguranja.
U transportnom osiguranju rizici su vezani uz opasnosti  kojima su izloženi ljudi, prijevozna sredstva i stvari odvijanjem određenog prometa.
VRSTE TRANSPORTNIH RIZIKA:

1.OSNOVNI (prometne nezgode,požar i eksplozija u vozilu)

2.DOPUNSKI ( transportni rizici krađe,razbojstva,vezani uz svojstva robe koja se prevozi,curenje,rasap štete od morske i slatke vode)

3.RATNI I POLITIČKI RIZICI (ratne operacije,neredi,zarobljavanje)

34. ŠTO JE PREMIJA OSIGURANJA I O ČEMU OVISI
Premija je novčani iznos koji je ugovaratelj osiguranja dužan platiti osiguratelju na ime njegove obveze (naknada štete)i najčešće se definira kao cijena rizika.
Visina premije zavisi od :
vrijednosti osiguranog interesa (iznosa osiguranja), 

dužini trajanja osiguranja, 

broju pokrivenih rizika, 

svojstvima osiguranog predmeta, 

franšizi, 

osobnom svojstvu tj. postupanju vozara, 

osobnom svojstvu tj. postupanju osiguranika, 

djelovanju zakona ponude i potražnje
35. ŠTO JE POLICA OSIGURANJA

Polica osiguranja jepismena isprava kojom se potvrđuje sklopljeni ugovor o osiguranju u kojoj moraju biti navedeni ovi podaci: 
ugovorne stranke 

osigurana stvar ili osoba

rizik obuhvaćen osiguranjem

trajanje osiguranja i vrijeme pokrića 

svota osiguranja 

premija ili doprinos 

datum izdavanja police 

potpis ugovornih strana
36. VRSTE POLICA OSIGURANJA
1. Generalna polica -ispostavlja se u slučajevima kad osiguratelj i osiguranik stoje u stalnom poslovnom odnosu (polica obuhvaća sve otpremane pošiljke za određeno vremensko razdoblje)

2. Pojedinačna polica- do sklapanja ugovora o osiguranju dolazi od slučaja do slučaja (kao dokaz o sklopljenom ugovoru izdaje se pojedinačna polica sa svim bitnim elementima osigurateljskog odnosa)

3. Engleska pomorska polica (koristi se za osiguranje međunarodnog pomorskog karga. 

· Ova polica se može koristiti i za osiguranje robe u međunarodnom kopnenom i zračnom transportu uz dodatak odgovarajućih pravila i uvjeta za osiguranje robe u pojedinoj transportnoj grani.
37. ŠTO JE FRANŠIZA U OSIGURANJU I VRSTE
Franšiza predstavlja svako sudjelovanje osiguranika u dijelu štete.

Predstavlja određeni postotak štete koji osiguratelj nije dužan nadoknaditi osiguraniku 

Smisao franšize - isključiti iz osiguranja štete neznatne vrijednosti. 

Osiguranik sam nadoknađuje takvu štetu, a zahvaljujući tome smanjuje se cijena osiguranja (premija).

Odbitna franšiza (osiguratelj uvijek odbija određeni ugovoreni dio franšize od nastale štete) i

Integralna franšiza (ako je šeta veća od ugovorene franšize osiguratelj nadoknađuje štetu u potpunosti
38. VRSTE ŠPEDICIJE
Nacionalna špedicija - obavlja poslove organiziranja otpreme i dopreme robe isključivo unutar granica jedne države pri čemu se koristi isključivo domaćim (nacionalnim) prijevoznim sredstvima. Obavljaju je nacionalni špediteri.

Nacionalna špedicija organizira otpremu i dopremu robe: 

u istom mjestu (loko špedicija), 

i iz jednog u drugo mjesto (međumjesna špedicija
Međunarodna špedicija - bavi se organiziranjem otpreme robe iz vlastite u strane zemlje, dopreme robe iz stranih u vlastitu zemlju i provoza robe između stranih zemalja preko vlastite zemlje

     Međunarodna špedicija se može baviti i poslovima nacionalne špedicije, dok  nacionalni špediteri ne mogu obavljati poslove međunarodne špedicije.

DIJELI SE NA :

Lučku ili pomorsku špediciju (špedicija koja se pretežno bavi organiziranjem otpreme i dopreme robe pomorskim prijevoznim sredstvima)

Kontinentalnu špediciju (špedicija koja se pretežno bavi organiziranjem otpreme i dopreme robe kopnenim prijevoznim sredstvima - cestovna, željeznička)

Graničnu špediciju (špedicija koja se pretežno bavi carinskim poslovima oko otpreme izvozne robe, dopreme uvozne robe i tranzita robe te drugim poslovima koji su u vezi s prijelazom robe preko carinske granice).

38. FUNKCIJE ŠPEDICIJE
ŠPEDITERSKA PROSTORNA FUNKCIJA sastoji u svom aktivnom sudjelovanju u svladavanju prostornih udaljenosti između mjesta proizvodnje i mjesta potrošnje, pa se zbog tog to samo posredovanje naziva interlokalnim ili interlokalna funkcija.
ŠPEDITERSKA VREMENSKA FUNKCIJA sastoji u svom sudjelovanju u svladavanju vremenske razlike između proizvodnje i potrošnje roba. 

ŠPEDITERSKA KVALITATIVNA FUNKCIJA sastoji u špediterovim brojnim aktivnostima kojima se omogućuje optimalno manipuliranje i transport robe. 

ŠPEDITERSKA KVANTITATIVNA FUNKCIJA sastoji u svom aktivnom sudjelovanju u organizaciji otpreme, dopreme i provoza najvećeg dijela vanjskotrgovinske razmjene, ali i u racionalnom manipuliranju i transportu robe. 

ŠPEDITERSKA KREDITNA FUNKCIJA sastoji u kreditiranju proizvođača koji proizvode robu za izvoz ili koji uvoze reprodukcijski materijal potreban u procesu proizvodnje

ŠPEDITERSKA PROPAGANDNA FUNKCIJA sastoji u propagiranju špediterske djelatnosti uopće i djelatnosti vlastite špediterske organizacije, ali i u propagiranju vanjskotrgovinske i prometne djelatnosti uopće i djelatnosti pojedinih vanjskotrgovinskih i prometnih organizacija. 

39. NAVEDITE SPECIJALNE I OSNOVNE POSLOVE MEĐ. ŠPEDITERA
Osnovi zadatak međunarodnog špeditera jest svog nalogodavca osloboditi cjelokupnog napora i brige oko otpreme, dopreme i provoza robe u međunarodnom prometu 

OSNOVNI POSLOVI
1. Stručni savjeti i sudjelovanje u pregovorima

2. Instradacija

3. Sklapanje ugovora o prijevozu robe

4. Poslovi carinjenja robe

5. Doziv robe

INSTRADACIJA

Je najteži, najsloženiji i najodgovorniji posao međunarodnog špeditera

Pod instradacijom se smatra: 
      1.  izbor optimalnog prijevoznog puta, 

2. prijevoznog sredstva, 

3. optimalne tehnologije transporta 

4. izbor najpovoljnijeg vremena u kojem treba robu otpremiti, dopremiti ili tranzitirati od otpremnog do dopremnog mjesta

Ne utječe samo na obavljanje konkretnog špediterskog posla, već uključuje i nacionalne izvoznike, uvoznike te gospodarske subjekte prijevoznog sustava vlastite ili strane zemlje.

DOZIV ROBE

Kod otpreme robe morskim putem međunarodni špediter dužan je izvršiti doziv robe 

Dozivom robe špediter daje pošiljatelju potrebne upute kada će i na koji način uputiti robu u luku,

prispijeće robe usklađuje s dolaskom broda u luku odnosno početkom ukrcaja robe na brod

pravodobnim dozivom robe izbjegava se dugo zadržavanje robe u skladištu.

Doziv robe može biti :

1. Izravan doziv: ako se određena roba mora krcati na brod izravno iz kopnenog vozila, špediter doziva robu direktno.
2. Doziv putem skladišta: ako se određena roba neće krcati na brod izravno iz kopnenih vozila, špediter doziva robu putem skladišta.

CARINSKI SUSTAV RH
JE ODREĐEN:

PRAVILIMA WTO-a, 

SKLOPLJENIM MEĐUNARODNIM SPORAZUMIMA I KONVENCIJAMA
DOMAĆIM PROPISIMA
OSNOVNI PROPISI KOJI REGULIRAJU NAŠ CARINSKI SUSTAV JESU:
· CARINSKI ZAKON

· ZAKON O CARINSKOJ TARIFI,

· ZAKON O SLOBODNIM ZONAMA,

· ZAKON O OPĆEM I UPRAVNOM POSTUPKU, ITD.
VAŽEĆI HRVATSKI CARINSKI SUSTAV U PRIMJENI JE OD POČETKA 2000. god.

CARINSKI DOPUŠTENO POSTUPANJE ILI UPORABA ROBE JE:
1. STAVLJANJE ROBE U (NEKI) CARINSKI   POSTUPAK,

2. UNOS ROBE U SLOBODNU ZONU ILI U SLOBODNO SKLADIŠTE, 

3. PONOVNI IZVOZ ROBE IZ CARINSKOG PODRUČJA RH,
4. UNIŠTENJE ROBE,

5. USTUPANJE ROBE U KORIST DRŽAVE,
