I. DIO SKRIPTE

9. LEONTIJEVLJEV PARADOKS
Leontijev je pokušao srušiti Heckscher'Ohlin'ovu teoriju na primjeru američkog izvoza i uvoza 1947.godine. Analizirao je strukturu rada i kapitala u izvozu i uvozu i zaključio da je američki uvoz 21% kapitalno intenzivniji od uvoza, na drugoj strani američki izvoz je radno intenzivniji od uvoza za 7%.
Time nije srušio teoriju jer je:             (nije uvađio)
1. SAD imala veliki priljev radne snage u tijeku rata (imigracije)
2. Također imala veliki odljev kapitala prema saveznicama u okviru Marshallovog plana i "lend-lease" ekonomske pomoći.
10. DINAMIČNA VERZIJA KOMPARATIVNIH PREDNOSTI
Ovu verziju razvili su strukturalisti (Scott, Christelow, Izraelski profesor Justman i Teubal).
Prema njima komparativne prednosti se stvaraju u okviru industrijske i trgovinske politike, a najbitniji proizvodni faktor je tehnologija.
	ELEMENTI KOMPARATIVNIH PREDNOSTI
	NEOKLASICI
	STRUKTURALISTI

	I. IZVORI KOMPARATIVNIH PREDNOSTI
	- raspoloživost rada
- raspoloživost kapitala
- prirodni resursi
	→ različit pristup efektima (ciljevima) 
→ specifičnost tehnologije
→ unapređenje lokalnog tržišta

	II. PROIZVODNE KARAKTERISTIKE
	- akumulacija kapitala
- obnova prirodnih resursa
- prirodni priraštaj stanovništva i migracije
	→ razvoj infant industrije (Key-industrija)
→ ulaganje u specifičnu tehnološku infrastrukturu
→ sloboda izbora zanimanja (doškolovanje, trening..)

	III. POLITIKA I STRATEGIJE
	- politika cijena, dohotka i dr.
makroekonomske politike
	→ izbor strategije prema specifičnostima tehnološke infrastrukture


SAD



EU



JAPAN
- veliko domaće tržište
- integrirano tržište


- razvoj "Key-industrije"
- tehnološka superiornost
- razvoj specifičnih tehnologija
- razvoj primjenjenih

             znanja i tehnologija
Heckscher-Ohlin – teorija 
- proizvodni faktori mogu biti raspoloživi u obilju i u oskudici
- proizvedena dobra ovisno o udjelu proizvodnih faktora mogu biti radno i kapitalno intenzivna
Marshallov plan - 
11. PORTEROVI FAKTORI KONKURENTNOSTI
Umjesto komparativnih, Porter je utvrdio faktore konkurentnosti (konkurentne prednosti),   i to su:
- ljudski resursi
( = ljudski rad – vještine...)
- fizički resursi 
( prirodni resursi...)





Proizvodni faktori – inputi potrebni za konkurentnost 








neke proizvodnje (rad, resursi, kapital...)

- resursi kapitala 
(akumulacija kapitala i stopa štednje)
- resursi znanja 
(nova znanjainformacije, tehnologija...)
- infrastruktura 
(prometna infrastruktura i transportni sustavi=
Značenje pojedinih faktora je različito između pojedinih djelatnosti ili država, stoga Porter predlaže da se za svaki slušaj izradi hijerarhija ovih faktora.
12. KRAVISOVA TEORIJA  (Jan Kravis)
Kravis prihvaća za primarne proizvode H-O-S teoriju (Heckscher-Ohlin), a za industrijske bitna je tehnologija i inovacije.
Prema njemu, dobra su raspoloživa u apsolutnom i relativnom smislu.
APSOLUTNO RASPOLOŽIVA – visoka elastičnost ponude prema cijenama (pr. nafta u Rusiji; neograničeni resursi)

RELATIVNO RASPOLOŽIVA – niska elastičnost ponude prema cijenama (nafta u Hrvatskoj; imamo resurse, no ne znamo za to)
IZVOZ je posljedica elastične domaće ponude i neelastične strane.
UVOZ je posljedica neelastične domaće ponude i elastične strane ponude.
13. LINDEROVA TERIJA (krajem 60-ih godina)
Poput Kravisa, Linder prihvaća H-O-S teoriju za primarne proizvode, dok za industrijske drži bitnim tri čimbenika:
- menadžerska sposobnost – kao sposobnost kombinacija proizvodnih faktora, upravljanja organizacijom i tržištem
- tehnološka superiornost – što znači da zemlja ima vodeću tehnologiju, prva proizvodi i ostvaruje efekt "prvog plasmana"
- ekonomija obujma – ono polazi od degresije tržišta pri rastu volumena proizvodnje. Ovaj efekt mala zemlja može postići oštrijom specijalizacijom i povećanjem izvoza.
Postavio je dvije teze:
1. Struktura domaće potražnje određuje izvoz, što znači da se ponuda prvenstveno prilagođava domaćoj potrošnji.
2. Razmjena između zemalja je intenzivnija ukoliko imaju približno isti nivo GNP per capita (tj.razvoja). Ova teza nije dokazana jer je razmjena intenzivna samo između razvijenih zemalja, a unutar nerazvijenih je vrlo niska.
14. EKONOMIJA OBUJMA I EKSTERNA EKONOMIJA
a) EKONOMIJA OBUJMA / Economics of scale – polazi od degresije (smanjenja) troškova, a zbog povećanja obujma proizvodnje. Veći obujam proizvodnje – niži jedinični troškovi = niža cijena proizvoda.
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→  Mala zemlja može ostvariti efekt ekonomije obujma oštrijom specijalizacijom (užom), povećanjem proizvodnje specijaliziranih sektora i rastom izvoza.
b) EFEKT EKSTERNE EKONOMIJE – nastaje kada inferiorniji proizvođač (zemlja) imitira superiorniju konkurenciju u proizvodnji, tehnologiju, marketing, itd. Maksimalan efekt je kada se izjednači u konkurentnosti, a ako s tim želi nastaviti mora potražiti još superiorniju konkurenciju, obično inozemnu.
Međunarodna specijalizacija i međunarodna podjela rada povezane su s efektom ekonomije obujma.
21. UVJETI RAZMJENE (Terms of Trade)
To su dinamični pokazatelji uspješnosti jedne zemlje u odnosima sa inozemstvom.
Razlikujemo:
a) ROBNI ILI CJENOVNI UVJETI RAZMJENE pokazuju odnos izvoznik i uvoznik cijena u određenom razdoblju (više od 5.godina). Za zemlju je povoljan ako je veći od 1 ili 100, što znači da su brže rasle izvozne od uvoznih cijena.
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b) DOHODOVNI ILI KOLIČINSKI UVJETI RAZMJENE pokazuje odnos količine izvoza i uvoza u određenom razdoblju. Za zemlju je povoljno ako je manji od 1 ili 100.
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c) FAKTORSKI UVJETI RAZMJENE
→ Jednostruki faktorski – dobijemo ako produktivnost u zemlji izvoznici (Zx) korigirano sa cjenovnim uvjetima razmjene.
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→ Dvostruki faktorski – dobijemo ako produktivnost u zemlji izvoznici (Zx) i uvoznici (Zm) korigiramo s cjenovnim uvjetima razmjene.
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d) UVJETI RAZMJENE PREMA REALNIM TROŠKOVIMA koriste se u analizi uspješnosti mikroekonomskih subjekata (poduzeća).
Omogućavaju utvrđivanje stupnja korisnosti od vanjske trgovine.
22. OPTIMALNA ZAŠTITA I OPTIMALNA INTERVENCIJA
Prema Vilfredu Parettu postoje 2 najbolja rješenja.
Parettov optimum:

- Prvo najbolje rješenje = apsolutno slobodna trgovina

- Drugo najbolje rješenje = optimalna zaštita i optimalna intervencija
Ako je nesavršenost u domaćoj proizvodnji – ispravlja se porezima ili subvencijama, ako je nesavršenost u domaćoj potrošnji – ispravlja se porezima i subvencijama na potrošnju, te ako je nesavršenost u međunarodnoj razmjeni – država koristi carine, količinska ograničenja...
Prema Parettu optimalna intervencija može biti doizjednačavanje domaće s prosječnom svjetskom produktivnošću.
23. CARINSKI ARGUMENTI
Carina je pristojba koju plaća vlasnik robe prilikom prijenosa robe preko državne granice.
Argumente, u korist carinske zaštite, dijelimo na:
a) EKONOMSKI ARGUMENTI 
- ZAŠTITA MLADE "INFANT" INDUSTRIJE → prvi ga je uveo američki ekonomist Hamilton 1791.godine, radi zaštite američke pamučne industrije od engleskog tekstila. Danas ga koriste zemlje u razvoju.
EFEKTI: 1. porast proizvodnje, zaposlenosti; 2. tehnološki razvoj, rast konkurentnosti; i 3. poboljšanje platnobilančne pozicije.
ARGUMENTI DRŽAVNOG PRORAČUNA = proizlazi iz najstarije – fiskalne funkcije carine, gdje se teret proračuna prebacuje dijelom na strane proizvođače.
PODARGUMENT = "Infant government" koristila je Kanada (1979-83) vrlo uspješno, a kasnije diktatorski režim (MOBUTU, BOKASA, ČAUŠESKU...)

b) NEEKONOMSKI ARGUMENTI su: nacionalna obrana, nacionalni ponos i redistribucija dohotka.
29. TROKUT RAVNOTEŽE
U ekonomskim odnosima s inozemstvom svaka zemlja želi ostvariti 2 cilja:
1. Potpunije iskorištenje raspoloživih resursa i potpunu zaposlenost
2. Ravnoteža platne bilance
Postoji unutarnja, vanjska ravnoteža i liberalizacija razmjene kao uvjeti za ostvarivanje potpune ravnoteže.
1. UNUTARNJA RAVNOTEŽA uspostavlja se pri jednakosti proizvodnje i potrošnje odnosno štednje i investicija (S=I)
dohodak  =  investicijska + osobna + budžetska potrošnja


y  =  I  +  C  + G
Pokazatelji: 
- inflacija – pokazuje nesrazmjer između proizvodnje i potrošnje, što se odražava na kretanje cijena
- zaposlenost – stanje potpune unutarnje ravnoteže
- kupovna vrijednost novca – odražavaju stanje domaće valute i odnosa cijena
2. VANJSKA RAVNOTEŽA uspostavlja se izjednačavanjem priljeva i odljeva platne bilance – u području tekućih i kapitalnih transakcija.
Pokazatelji: saldo platne bilance i devizni tečaj.
Ako je platna bilanca u ravnoteži, onda je tečaj realan i ravnotežan.
3. LIBERALIZACIJA RAZMJENE podrazumijeva robe, usluge i kapital. Mjeri se stupnjem liberalizacije u odnosu na prosječnu svjetsku liberalizaciju. Odnosi se na područje kapitalnih transakcija.
Indikatori: stupanj liberalizacije ili stupanj restriktivnosti (obrnuto)

30. EKONOMSKA I TEHNIČKA RAVNOTEŽA PLATNE BILANCE (PB)
Platne bilanca je sastavni prikaz svih ekonomskih transakcija jedne zemlje sa inozemstvom tijekom jedne godine.
Podjela:
1. Bilanca tekućih transakcija

2. Bilanca kapitalnih transakcija
Svaka transakcija ima svoju priljevnu i odljevnu stranu, a njihov saldo se prenosi na slijedeću transakciju.
SHEMA PLATNE BILANCE
	
	
	PRILJEV (+)
	ODLJEV (-)
	

	I. BILANCA TEKUĆIH TRANSAKCIJA

1. Robna razmjena

       - izvoz roba

       - uvoz roba

2. Razmjena usluga (transport, turizam...)
3. Dohodak od investicija
4. Unilateralni privatni transfer
5. Unilateralni javni transfer

II. BILANCA KAPITALNIH TRANSAKCIJA
6. Kretanje dugoročnog kapitala


	
	NEFAKTORSKE USLUGE
(nastaju neovisno
o nekoj drugoj       + 
 transakciji)            –
FAKTORSKE USLUGE
(jer su ove transakcije posljedica MR investiranja)

	  –

  –


	

	7. Kretanje kratkoročnog kapitala

8. Kretanje monetarnih rezervi

	
	bazna crta / crta
	ravnoteže
	

	
	
	
	
	


Ekonomska ravnoteža uspostavlja se na baznoj crti, ako nije ostvarena tehnička se postiže kretanjem kratkoročnog kapitala i/ili monetarnih rezervi. U slučaju deficita uzimaju se strani kratkoročni krediti, ili odlijevaju domaće monetarne rezerve. Kombinacija jednog i drugog ovisi o uvjetima zaduženja (kamata) i o stanju monetarnih rezervi.
31. DUGOROČNA NERAVNOTEŽA PLATNE BILANCE
To su:
1. PRIVREMENA / SEZONSKA: traje od 1-3 godine, obično kod zemalja u razvoju, uzroci su joj: PAD CIJENA primarnih proizvoda na svjetskom tržištu i ELEMENTARNE NEPOGODE.
2. CIKLIČKA: traje 3-5 godina, nastaje zbog cikličkih poremećaja u svjetskoj ekonomiji. Najintenzivnija je između zemalja s razvijenom razmjenom.
UVJETI NASTAJANJA CIKLIČKE NERAVNOTEŽE između dvije zemlje:
→ Kada su im različiti ciklički tokovi
→ Kada su im različita elastičnost izvoza i uvoza prema dohotku 
→ Kada su im različita elastičnost izvoza i uvoza prema cijenama
TERAPIJA:
- Izvozne premije i subvencije


- devizni tečaj (deprecijacija)


- porezno rasterećenje
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3. STRUKTURALNA NERAVNOTEŽA: traje od 5 godina i više, nastaje zbog trajne nejednakosti između proizvodnje i potrošnje, tehnološko zaostajanje.
TERAPIJA: 
- smanjenje proračuna
↓


- rast investicija
↑


- strukturalno prilagođavanje
37. TEORIJA DOMINIRAJUĆEG GODSPODARSTVA  (F. Perrom)
Dominacija razvijenih u odnosu na nerazvijene zemlje proizlazi iz veličine zemlje i ekonomske moći te iz različitih gospodarskih aktivnosti, a manifestira se kroz pregovaračku moć i strukture razmjene valute plaćanja, itd.
Dominacija je potpuna kada su svi komparativni elementi na strani jedne zemlje. To je stanje apsolutne asimetrije.
Može biti: 1. Namjerna (kod pregovaranja i sklapanja trgovinskih sporazuma između 2 ili više zemalja) i 2. Nenamjerna (nastaje kad zemlje jača svoju ekonomiju zbog vlastitih ciljeva, a ne s namjerom da dominira nad nad drugima – Skandinavija)
38. TEORIJA PERIFERNOG GOSPODARSTVA  (R. Prebisch)
Prebisch dijeli zemlje svijeta na centar (razvijene) periferne (nerazvijene).
Zemlje centra imaju nisku elastičnost prema proizvodima periferije, dok je elastičnost zemalja periferije prema proizvodima centra velika.
Zbog veće razine tehničko-tehnološkog razvoja u zemljama centra oslobađa se višak radne snage koji seli u zemlje periferije. Sada zemlje periferije podižu tehničko-tehnološku razinu i oslobađaju višak rada. Tako se uspostavlja razvojna ravnoteža koju praksa nije potvrdila: radna snaga uvijek ide u smijeru viših plaća.
39. ANALIZA DVOSTRUKOG "GAP-a"
Javlja se kao problem zemalja u razvoju u obliku unutarnjeg i vanjskog "GAP-a".
1. UNUTARNJI "GAP" ("GAP" štednje) javlja se kada je domaća štednja manja od domaćih investicija ( S < I ). Tada kažemo da je razvoj limitiran štednjom.

2. VANJSKI "GAP" (devizni "GAP") nastaje kada je uvoz veci od izvoza ( M > X ). Tada kažemo da je razvoj limitiran trgovinom.
 Prvo nastaje unutarnji, a onda se oba "GAP-a" ex post (na kraju) izjednačavaju kada su jednaki inozemnom zajmu. 

I  –  S  =  M  –  X  =  F    (→ inozemni zajam)

Ako zemlja ne rješava unutarnji i vanjski "GAP", suočava se s vanjskom zaduženošću i upada u "začarani krug razvoja".
→ kada se govori o unutarnjoj neravnoteži u smislu razvojnih zapreka – problem nedovoljne štednje, što se može nazvati "GAP-om štednje".
MEĐUNARODNI EKONOMSKI SUSTAV
Do 1944.godine formalno nije postojao jedan sustav. U doba zlatnog standarda dolazi do naglog rasta količine robe u prometu, dok količina tlata raste, ali ne proporcionalno. Tada dolazi do uvođenja papirne valute da bi količina novca u opticaju bila dovoljna.
U razdoblju između dva rata bilo je pokušaja uspostave sustava, poput "Lige Naroda", međutim Amerika izbjegava pregovore.
Tijekom 2. svjetskog rata Amerika i Velika Britanija već pregovaraju o uspostavljanju određenog sustava nakon rata, dakle bili su njegovi moderatori.

1. RAZVOJ BRETTON – WOODS SUSTAVA  (NEW HAMPSHIRE – SAD)
1944.godine (od 1. do 22.) u mjesecu srpnju održavao se sastanak svih zainteresiranih za novi ekonomski sustav. Podlogu su dali J.M. Keynes i H.D. White koji su se sporili oko pitanja deviznog tečaja (Keynes je bio više za fiksni, a White za slobodni fluktuirajući tečaj – Mišljenja su im se razilazila po pitanju nekih modaliteta upravljanja međunarodnim novčanim tokovima.)
Tri su osnovna zaključka ovog sastanka:
a) Osniva se Međunarodni Monetarni Fond (MMF) i Međunarodna banka za obnovu i razvoj (kasnije nazvana Svjetska banka – World Bank)
b) Prihvaća se zlatno-devizni standard s obveznim određivanjem vrijednosti valute prema zlatu ili američkom dolaru (1 dolar = X unci čistog zlata; u početku 35 $ =1 unca zlata)
c) Fluktacija deviznih tečajeva dozvoljava se najviše do 10%, bez konzultacije sa MMF-om. (radi se o relativno fiksnom tečaju koji se je nastojao učiniti i dovoljno fleksibilnim)
Međunarodni ekonomski sustav
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1. RAZVOJ BRETTON – WOODS SUSTAVA 

Međunarodna monetarna konferencija – Brettong-Woods (New Hampshire – SAD), njome je stvoren BW Sustav

- trajala je od 1. do 22. srpnja 1944.godine

- sudjelovali predstavnici 44 države

Usvojen je zajednički anglo-američki koncept novog međunarodnog monetarnog sustava (izrađen na temelju planova čiji su autori J.M.Keyenes i H.B.White) a koji se temelji na odlukama:

- osnivaju se MMF i Međunarodna banka za obnovu i razvoj

- uvodi se zlatno devizni standard, s fiknim deviznim tečajevima prema zlatu i američkom dolaru. (moguća fluktuacija tečaja  +/- 1%).

Dolar postaje rezervna valuta neograničeno konvertibilna u zlato prema paritetu 35$ za 1 uncu zlata.

- dozvoljenje su revalvacije ili devalvacije nacionalne valute di granice od 10%

- intervencije država članica na devizni tečaj mogu biti čak i veće od 10%, u slučaju fundamentalne platnobilančne neravnoteže, no samo uz suglasnost Fonda.

Zlatno-devizni standard → Osnova Svjetskog monetarnog sustava u razdoblju nakon II.svjetskog rata, do 15. kolovoza 1971.godine, tj. do ukidanja konvertibilnosti dolara u zlato. 

- dogovorom o načinu promjene deviznog tečaja kod neravnoteže platne bilance, te utvrđivanjem nadležnosti MMFa za sve devalvacije ili revalvacije nacionalnih valuta iznad 10%.

2. MEĐUNARODNI MONETARNI FOND (MMF)
(INTERNATIONAL MONETARY FOND – IMF)

1944.godine osnovan sa sjedištem u Washingtonu.
Na čelu organizacije je Savjet guvernera, sastavljen od predstavnika svih članica (danas ih je 182).
Izvršni odbor ima 20 članova (5 izvršnih direktora iz zemalja s najvećom kvotom, dok ostalih 15 prema ključu)

KVOTA predstavlja iznos sredstava koji nova članica uplaćuje prilikom prijema (75% te kvote uplaćuje u domaćoj valuti, a 25% u SPV). Visina kvote određuje se prema visini nacionalnog dohotka (GNP-a), uvozu i udjelu izvoza u nacionalnom dohotku.
Funkcije MMF-a:
- monetarna i kreditna funkcija (MMF kreditira samo kratkoročno financiranje 

platnibilančnih deficita)

↓
stabilizator deviznih i monetarnih oscilacija, napori za povećanje efikasnosti platnobilančanih politika i uspostava harmonizacije ukupnih međunarodnih monetarnih kr.
MMF je organiziran kroz 10 sektora.
Specijalna prava vučenja (SPV) – Special Drawing Rights (SDR)
- to je obračunska valuta MMF-a uvedena 1969.godine. 
Tada je tečaj bio: 1 SPV = 1/35 UNCE ČISTOG ZLATA
- 1974.godine  SPV se definira kao košarica valuta 16 zemalja s najvećim izvozom
- od 1991.godine košarica valuta čine valute 5 zemalja s najvećom kvotom  (američki dolar 40%, njemačka marka 21%, Japan 17%, Velika Britanija 11%, Francuska 11%). Tada je 1 SVP = 1,288 $
SPV služi samo za obračune između pojedinih centralnih banaka fondova zemalja članica, a ne za promet robe i usluga.
Monetarne rezerve do 1969.godine činile su tri stavke:
- zlato,
- rezervna pozicija kod MMF-a,
- devizne rezerve.
Od 1969.godine osim navedenih tri stavki rezerve čine i specijalna prava vučenja.

MMF – SREDSTVA I OBLICI KREDITIRANJA
a) IZVORI SREDSTAVA
- po osnovi upisanih kvota članica, iz poslovanja, te po osnovi zaduženja
b) OBLICI KREDITIRANJA
- osnovne mogućnosti kreditiranja,
- produljene mogućnosti kreditiranja,
- proširena politika kreditiranja,
- proširene mogućnosti kreditiranja,
- financiranje strukturalnog prilagođavanja.
1. Osnovne mogućnosti kreditiranja
75%, +125% (SPV)
- max. 5 x 25% kvote
U pitanju je "rezervna tranša" (stariji naziv "zlatna tranša") po kojoj osnovi svaka članica može koristiti maksimalno pet tranši po 25% vrijednosti kvote. Tranše se koriste svake 4 godine, a zemlje članice otplaćuju u domaćoj valuti, što znači da poslije 5 tranše fond raspolaže sa 200% njene kvote u nacionalnoj valuti. (75% + 125%).
Ovi oblici kreditiranja nisu ničim uvjetovani od strane fonda a zemlje ga koriste radi rješavanja platno-bilančnih problema.
2. Produljenje kreditne mogućnosti
- koristi se za rješavanje strukturalnih poremećaja u platnoj bilanci a iznose najviše do 140% u vrijednosti kvote. Fond uvjetuje takve kredite izradom srednjoročnih programa stabilizacije i primjenjuje "stand-by" aranžmane.
3. Proširena kreditna politika
- sastoji se od više kratkoročnih kreditnih tranši čiji ukupni rok trajanja prelazi u dugoročno kreditiranje.
Namjena ovih kredita je rješavanje dugoročnih poremećaja u platnoj bilanci
4. Posebne mogućnosti kreditiranja
- koristi se za uravnoteženje platne bilance i stabilizaciju cijena primarnih proizvoda.
Zemlje mogu računati na 3 tranše:

- 40% - za uravnoteženje platne bilance

+ 40% - za posebne poteškoće

+ 17% - za uvoz žitarica
5. Kreditiranje strukturalnog prilagođavanja 
- započinje osnivanjem TRUST FONDA ("Trust fund") iz 50-ih godina, kada je MMF prodajom zlata po višim cijenama započeo formirati sredstva pomoći u procesu strukturalnog prilagođavanja.
"Stand-by aranžmani" podrazumijevaju odobrenje višekreditnih tranši uz posebne uvjete. Zemlja može koristiti pojedinu tranšu kada je dotični uvjet ispunjen (smanjena budžetska potrošnja..).
Članica upućuje fondu pismo namjere ("letter of intent") da je suglasna u vezi preuzetih uvjeta, a putem izvješća o ispunjavanju tih uvjeta ("Performance Cutena") dokazuje pravo na korištenje dotične tranše.
2. MEĐUNARODNI MONETARNI FOND - MMF

→ specijalizirana institucija OUN-a (Organizacija Ujedinjenih Naroda) sa sjedištem u Washingtonu.

- utemeljen na konferenciji u Bretton – Woodsu 

- sporazumom o MMFu je stupio na snagu ratifikacijom 29 država u prosincu 1945.godine, a MMF počinje s radom 1.3.1947.godine

- ima 184 države članice

STATUT MMF-a VEZUJE ULOGU FONDA ZA:

- unapređenje međunarodne monetarne suradnje

- poticanje razvoja svjetske trgovine

- unapređuje stabilnost međunarodnih valutnih odnosa

- razvijanje multilateralnog platnog prometa

- suzbijanje ograničenja u međunarodnim financijskim transakcijama

- pomaganje državama članicama u savladavanju platnobilančnih teškoća (tj. ukidanje platnobilančane neravnoteže).

Istaknuti zadaci MMFa naglašavaju dominantnu MONETARNU FUNKCIJU ove institucije u okviru međunarodnog ekonomskog sustava, no ona je vezana i za kreditnu funkciju Fonda, budući da on svojim članicama osigurava i kreditna sredstva kojima se nastoje financirati platnobilančani deficit, a time i stabilizirati monetarna kretanja.

Prema statutu MMF-a, strukturu njegove uprave čine:

ODBOR GUVERNERA

- predstavnici svih zemalja članica

- guverner i njegov zamjenik (ministri financija, guverner središnje banke države)

IZVRŠNI ODBOR

- poslovanje fonda

- za tekuće poslove, 24 izvršna direktora (5 iz najrazvijenijih zemalja: SAD, Japan, Njemačka, Francuska, Velika Britanija; 3 velike sile: Rusija, Kina, Saudijska Arabija; 16predstavlja grupe zemalja članica)

UPRAVNI DIREKTOR

- predsjeda izvršnim odborom

BITNO!

Glavni izvor sredstava MMFa koje on koristi za davanje kredita državama članicama u cilju financiranja cikličkih neravnoteža u njihovim platnim blancama, jesu uplaćene KVOTE članica Fonda. MMF nalikuje dioničarskom društvu gdje su dioničari države članice. Veličina kvote koju pojedina članica uplaćuje u MMF određuje se na temelju veličine njezina domaćeg proizvoda (nacionalnog dohotka), uvoza i udjela izvoza u nacionalom dohotku. Veličina kvote određuje broj glasova države u Odboru Fonda (npr. SAD ima oko 17% od ukupnih glasačkih prava), kumulativni iznos financijskih sredstava (kredita) koji dražava može dobiti od Fonda, te udio države u alokaciji specijalnih prava vučenja.

Kvota se uplaćuje 75% u nacionalnoj valuti države članice, 25% u specijalnih pravima vučenja ili svjetski značajnijoj konvertibilnoj valuti (US$, japanski jen, euro, britanska funta). U početku funkcioniranja Fonda, do demonetizacije zlata, tih 25% se uplaćivalo u zlatu.

Uplaćivane kvote čine permanentne izvore financijskog Fonda!

DVIJE GLAVNE ULOGE MMFa:

1. Monetarna funkcija

2. Kreditna funkcija

VELIČINA KVOTE

→

ODREĐUJE

- nacionalnog dohotka


- broj glasova

- uvoza




- kumul.izvoz financ.sred.koje dr.m.d.odf.

- udio izvoza u nac.d.


- udio države u alokaciji SPV

RAZLIKUJEMO NEKOLIKO MOGUĆNOSTI DOBIVANJA KREDITA OD MMF-a:

1. OSNOVNE KREDITNE MOGUĆNOSTI

- Rezervna / Zlatna tranša

↘
- 4 kreditne tranše


→ one predstavljaju 25% kvote

Država članica ima pravo da automatski i bezuvjetno povuče iznos od 25% svoje kvote, i to u specijalnim pravima vučenja ili konvertibilnoj valuti. Ova rezervna tranša (raniji naziv ″zlatna tranša″) predstavlja razliku između iznosa valute neke države koju drži MMF i njezine kvote, a smatra se dijelom službenih međudržavnih rezervi te države. Uzimanje zajma u visini rezerve tranše ostvaruje se uplaćivanjem istog iznosa u nacionalnoj valuti. Tada MMF posjeduje valutu države u visini od 100% njene kvote. Otplaćivanje zajma MMFu država vrši tako da od njega otkupljuje njegovu vlastitu valutu (zlatom, konvertibilnim valutama ili specijalnim pravima vučenja) sve dok udio njene valute koju drži Fond ne padne na 75% od njene kvote.

Kad je iskoristila rezervnu tranšu, država može dobiti kredit putem 4 kreditne tranše, pri čemi svaka iznosi 25% kvote.

Kad je neka država iskoristila mogućnost rezervne tranše i sve 4 kreditne tranše, MMF posjeduje 200% iznosa  njene kvote u nacionalnoj valuti (5 * 25% * 75%)

UVJETOVANOST KREDITNIH TRANŠI:

Vučenja u okviru kreditnih tranši  se realiziraju u obliku STAND BY ARANŽMANA. Iznos kredita po ovim aranžmanima daju se u obrocima u određenim vremenskim intervalima. Za korištenje kreditnih tranši potrebna je suglasnost Fonda, a kod svake dodatne tranše povećavaju se kamate i pooštravaju uvjeti za dobivanje kredita.

Uvjetovanost onih kredita je vezana za prihvaćanje i provođenje od MMFa prethodnog programa ekonomske politike koji ima za cilj da država u odgovarajućem roku ukloni poremećaj u platnoj bilanci.

(fiskalna, monetarna, politika tečaja, te međunarodna-trgovinska politika → taj program uključuje).

Svoju odluku će provoditi sa MMFom dogovorene mjere nakon ekonomske politike, države članice potvrđuju upućivanjem PISMA NAMJERE (letter of intent). Prihvaćanjem pisma namjere Fond odobrava prvu tranšu kreditnog aranžmana dok je povlačenje viših kreditnih tranši povezano sa zadovoljavanjem točno određenih uvjeta ili KRITERIJA IZVRŠENJA (performance criteria).

2. PRODULJENJE KREDITNE MOGUĆNOSTI

- uvedeno 1974.godine kao dodatno financiranje članica putem ″stand by″ aranžmanom (obročnih sredstava) koji se povlače u periodu od 3.godine najviše do iznosa od 140% vrijednosti kvote.

3. PROŠIRENA KREDITNA POLITIKA

4. POSEBNE MOGUĆNOSTI

- kompenzacijske mogućnosti kreditiranja

- mogućnost financiranja stabilizacijskih zaliha

5. FINANCIRANJE STRUKTURALNOG PRILAGOĐAVANJA

- za smanjenje siromaštva i povećanja rasta

- MMF provodi i posebnu inicijativu sa Svjetskom bankom pod nazivom - ″Inicijativa za visokozadužene siromašne zemlje″.

*5. MMF je za vrijeme azijske financijske krize 1997.godine uveo SUPPLEMENT RESERVE FACILITY (financiranje strukturalnog prilagođavanja) čime je zemljama u krizi data mogućnost povlačenja velikih izvora sredstava koja su im bila potrebna u kratkom vremenskom roku CONTINGENT CREDIT LINES koja državi može pružiti potporu u provođenju snažne stabilizacije ekonomske politike.

EMERGENCY ASSISTANCE (kod prirodnih nepogoda)

3. FUNKCIONIRANJE BRETTON – WOODS SUSTAVA  (1945 – 1973)
Od 1945.godine do 1950.godine fond nije ugovorio niti jedan kreditni aranžman. 1949.godine SAD proglašavaju revoluciju dolara bez znanja fonda. Odbija se konvertibilnost nacionalnih valuta sve do 1959.godine kada je prihvaćaju SAD, Velika Britanija i približno 1/3 (razvijenih) zemalja članica fonda.
Konvertibilnost je uspostavljena samo u sferi tekućih transakcija što pogoduje izvozu i uvozu.
1971.godine SAD napuštaju vezivanje dolara za zlato, te 1973.godine dolazi do kraha Bretton-Woods sustava.
- konvertibilnost je uvjet multilateralizma (trgovanje između zemalja bez ograničenja)
Osim kreditnih transakcija koje fond povećava tijekom 60-ih i 70-ih godina, ističemo i dvije pozitivne strane tog sustava:
- prihvaćena je konvertibilnost kod nekih zemalja → rezultira porastom međunarodne razmjene;
- kreditni odnos s MMF-om bio je podloga za dugoročno kreditiranje kod Svjetske banke

3. FUNKCIONIRANJE BRETTON WOODS SUSTAVA

- početno razdoblje funkcioniranja BW sustava

- poslijeratna obnova europskih gospodarstava (1950.godine)

- MMF ima nedostatna sredstva za kreditiranje, a nema još ni snažne monetarne uloge vezane za kontrolu platnobilančnih i valutnih kretanja u državama članicama

- 1958.godine EUROPSKI MONETARNI SPORAZUM – Zapadno-Europske države vode eksternu konvertibilnost svojih valuta.

- krajem 1950-ih godina sve su vodeće članice Fonda uvele konvertibilnost svojih valuta u području tekućih transakcija.

- u drugoj polovici 1950-ih godina oživljena je i kreditna aktivnost Fonda (povećanje sredstava Fonda općim povećanjem kvota i prodajom zlata).

- tek u 60-im godinama možemo govoriti o potpuno uspostavljenoj funkciji i ulozi MMFa u međunarodnom ekonomskom sustavu.

- 15.08.1971.godine SAD ukida službenu (zakonsku) konvertibilnost dobara u zlato.

- 1973.godine – druga devalvacija dolara



 – proglašen kolaps BW sustava

- Na sustav fluktuirajućih tečajeva prelaze i druge razvijene zemlje (6 zemalja EEZa, Japan). MMF je nastavio s funkcioniranjem jačajući svoju ulogu stabilizatora međunarodnih monetarnih odnosa, a osnovana je i uloga Svjetske banke.

SPECIJALNA PRAVA VUČENJA (SPV)

1. uvedena su u okviru Prvog amandmana na Sporazum o MMFu koji je stupio na snagu 1969.godine kao dodatni izvor međunarodne likvidnosti odnosno četvrta komponenta međunarodnih rezervi (uz zlato, rezervnu poziciju kod MMFa i devizne rezerve)

2. SPV = obračunska jedinica MMFa

3. države članice Fonda ih kao kreditni novac koriste u međusobnim transakcijama ili transakcijama s MMFom.

4. nisu robni novac odnosno ne mogu se koristiti kao sredstvo plaćanja u privatnim trgovinskim i financijskim transakcijama.

- Alokacija SPVa državama članicama MMFa se vršila prema visini njihovih kvota (nerazvijena država = veća kvota = više SPVa). 

- Vrijednost SPVa bila je prvobitno jednaka vrijednosti US$ odnosno fiksni zlatni paritet   35 SDR = 1 unca zlata.

- Nakon 1. srpnja 1974.godine vrijednost SPVa se određuje na temelju košarice valuta 16 dražava članica koje su s obzirom na razdoblje 1968-72.godine u svjetskom izvozu sudjelovale više od !%.

- od 01.01.1981.godine vrijednost SPVa se formira na osnovu 5 valuta – valuta najvećih svjetskih izvoznika: američki dolar, njemačka marka, japanski jen, francuski franak, britanska funta.

- Uvođenjem EURA vrijednost SPVa se temelji na košarici 4 dominantne svjetske valute: EURO, japanski jen, britanksa funta, američki dolar.

- 02.10.2002.godine je npr.  1 SDR = 1,32 USD

- struktura košarice valuta se revidira svakih 5 godina 

- 2.amandmanom na sporazumu o MMFu koji je stupio na snagu 1.4.1978.godine potvrđen je sustav fluktuirajućih tečajeva kao ″prvo najbolje rješenje″ u vođenju međunarodne monetarne politike.

- u 1991.godini  samo 36 zemalja ima sustav fluktuirajućih deviznih tečajeva

- 2002.godine ima 81 zemlja (uključujući režime ″čistog″ i ″upravljačkog″ flukturiranja).

4. MEĐUNARODNA BANKA ZA OBNOVU I RAZVOJ → SVJETSKA BANKA
(INTERNATIONAL BANK FOR RECONSTRUCTION AND DEVELOPMENT – IBRD)
- osnovana Bretton-Woodskim sporazumom 1944.godine; središte joj je u New Yorku; 181 zemlja članica
Članstvo u Svjetskoj banci podrazumijeva prethodno učlanjenje u MMF. Zemlja članica upisuje dionički kapital koji se sastoji od 20% direktne uplate kod Svjetske banke i 80% u vidu gravitacijskog kapitala koji članica drži u svojoj Centralnoj banci, a Svjetska banka ga može koristiti samo u slučaju problema prema solventnosti.
Ukupan dionički kapital određuje se prema:
- volumenu GNP-a, vrijednosti izvoza i uvoza, stanju monetarnih rezervi i ovisno o općoj likvidnosti zemlje.
Kapital Svjetske banke se formira po osnovi dioničkog kapitala i poslovanjem na tržištu.
Krediti se odobravaju korisnicima s prenesenim uvjetima pod kojima je banka dobila sredstva plus najviše 1% njene provizije.
Svjetskom bankom upravlja SAVJET GUVERNERA sastavljen od guvernera Centralnih banaka ili ministara financija svih članica. SAVJET UPRAVE čine izvršni direktori banke.
World Bank Group
  │
  │→ IDA – međunarodna agencija za razvoj (1960.)
  │→ IFC – međunarodna financijska korporacija
  │→ MIGA – multilateralna agencija za investicijske garancije 

  │→ ICSID – međunarodni institut za rješavanje sporova u području investiranja
IDA – bavi se prikupljanjem sredstava i odobrenjem dugoročnih zajmova uz povoljne uvjete i uz mogućnost nepovratnog zajma 
IFC – dugoročno financira razvoj privatnog poduzetništva svojih članica
Tri su osnovne funkcije WB:
1. Financiranje dugoročnog razvoja
2. Izdavanje garancije
3. Tehnička pomoć članicama
1. Financiranje dugoročnog razvoja

- WB financira dodatno (dopunsko), što znači da članica mora osigurati više od polovice vlastitih izvora sredstava
- financira samo komercijalne projekte – konkretne investicije gdje je dokazano da će biti rentabilni
- prioritet su projekti s većim ulogom domaćeg kapitala i s većom stopom rentabilnosti
- WB ne uvjetuje davanje kredita nabavkom opreme od određenih proizvođača . U pravilu, banka financira devizni dio projekta (za nabavku inozemne opreme).
2. Izdavanje garancije

- WB izdaje garancije svojim članicama za pokriće pri investicijskim projektima. Za svoje kredite traži garanciju vlade i Centralne banke zemlje korisnice.
3. Tehnička pomoć članicama

- WB pruža tehničku pomoć svojim članicama za: izradu elaborata i glavnih projekata, projekte održivog razvoja, te zaedukaciju ekspertnih skupina u zemlji članici.
4. MEĐUNARODNA BANKA ZA OBNOVU I RAZVOJ (kasnije nazvana Svjetska banka)

- institucija osnovana Konferencijom u B. Woodsu, 1944.godine a službeno počinje da radi u lipnju 1946.godine. Danas ima 184 članice, sjedište je u Washingtonu.

- Hrvatska je članica od 1993.godine

- međunarodna financijska institucija čija je misija smanjenje siromaštva i unapređenje životnog standarda u zemljama u razvoju, a temeljna zadaća financiranje dugoročnih razvojnih projekata u tim zemljama (od 90-ih je s posebnim naglaskom na države u tranziciji).

- Zajmovi za infrastrukturne projekte (ceste, luke, mostove...), a zatim i poljoprivredne, obrazovne i zdravstvene socijalne programe u ZUR.

- poticanje razvoja privatnog sektora tj. nužnih strukturnih reformi

- financiranje projekata zaštite okoliša odnosno održivog razvoja.

FINANCIJSKA I TEHNIČKA POMOĆ SVJETSKE BANKE NJENIM ČLANICAMA USMJERENA JE NA:

1. Problem vanjske zaduženosti

2. Proces strukturnog prilagođavanja

3. Zaštita okoliša

Kod odabranog kredita ili davanja garancija Svjetska banka pridržava se ovih koraka:

1. Banka obavlja sve kreditne i financijske poslove na komercijalnoj osnovi, što znači da daje kredite i odobrava garancije – samo za one projekte koji imaju ekonomsku opravdanost

2. Svjetska banka financira dodatno financiranje

3. Banka odobrava vlastite kreditne aranžmane 

4. Prioritet kod odbravanja kredita imaju oni projekti kojima će se povećati proizvodne sposobnosti zemlje

5. Banka ne financira opće razvojne projekte, već samo konkretne investicijske pothvate

6. Prilikom odobravanja kredita banka se mora uvjeriti da tražitelj kredita nije mogao dobiti povoljnije uvjete kreditiranja od drugih financijskih institucija i izvor.

7. Banka ne može uvjetovati korištenje kredita na načine da korisnik kredita usmjeri na određene isporušioce robe, materijale ili opreme

Svjetska banka odobrava dugoročne uvjete, pod kojima se i sama zadužila povećavajući pri tome kamatnu stopu za najviše 1% odnosno za onoliko koliko iznosi njena provizija kojom podmiruje vlastite troškove.

Najveći izvor sredstava Svjetske banke je svjetsko tržište kapitala, a sredstva se prikupljaju i na osnovi uloženog kapitala država članica, te donacijama razvijenih zemalja.

Uloženi kapital države članice:

- ovisi o ekonmskom potencijalu države

- ovisi o veličini uloga država članica ima odgovarajuću glasačku moć

- samo 20% uloga se odmah uplaćuje, 80% predstavlja garancijski kapital (ako se ne uplaćuje prilikom prijema nove članice, već se aktivira u slučaju potrebe izvršenja obveze banke prema svojim vjerovnicima).

- Od međunarodne banke za obnovu i razvoj (IBRD) posuđuju zemlje sa srednjim dohotkom, ili siromašnije ali kreditno sposobne zemlje, dok najsiromašnije zemlje posuđuju od međunarodne agencije za razvoj (IDA)

UPRAVNA TIJELA SVJETSKE BANKE

1. Odbor guvernera: predstavnici svih članica za prijem novih članica

2. Odbor uprave (Izvršni odbor) obuhvaća kredite i garancije, čine ga 24 izvršna direktora (5 najrazvijenijih zemalja – SAD, Fancuska, Njemačka, Japan, Velika Britanija); ostali 19-grupa zemalja

3. Predsjednik – predsjeda sastancima izvršnog odbora

Grupacija Svjetske Banke uz Međunarodnu banku za obnovu i razvoj (IBRD) koja je njena najznačajnija komponenta, čine još 4 specijalizirane institucije:

1. MEĐUNARODNA AGENCIJA ZA RAZVOJ (IDA), osnovana 1960.godine, financira projekte u nerazvojenih zemljama po veoma povoljnim uvjetima, beskamatno ili čak odobravaju nepovratne zajmove.

2. MEĐUNARODNA FINANCIJSKA KORPORACIJA (IFC) osnovana 1956.godine, radi poticanja razvoja privatnoga sektora u ZUR

3. MULTILATERALNA AGENCIJA ZA GARANTIRANJE INVESTICIJA (MIGA) osnovana 1988.godine, nudi osiguranja od političkog rizika – garancija, investitorima i zajmodavcima u ZUR, pomažući tim zemljama da privuku i zadrže privatne investicije.

4. MEĐUNARODNI CENTAR ZA RJEŠAVANJE INVESTICIJSKIH SPOROVA (ICSID) – osnovan 1966.godine, usmjeren rješavanju investicijskih sporova između inozemnih investitora i njihovih država domaćina.

5. HAVANSKA POVELJA I GATT
- 1948.godine završen je sastanak u Havani, gdje je pripremljena i povelja, prema kojoj je trebala biti osnovana i Međunarodna trgovinska organizacija (ITO – International Trade Organization)
- prihvaćeno je samo 4. poglavlje povelje – GATT 
- "Opći sporazum o Carinama i trgovini"
(GENERAL AGREEMENTS ON TARIFS AND TRADE – GATT)
Osnovni principi:
1. Princip nediskriminacije koji se provodi putem klauzule "najpovlaštenije" nacije (MFN – the most _?_foroured_ nation). Prema toj klauzuli, ako jedna članica GATT-a odobri bilo kakav preferencijal nekoj drugoj zemlji (članici ili nečlanici) to se automatski prenosi na sve članice GATT-a.
2. Ukidanje svih necarinskih ograničenja (kvota), izuzev kod uvoza poljoprivrednih proizvoda i platno-bilančnih problema zemalja u razvoju.
3. Princip multilateralnog dogovaranja (runde)
1. runda – 1947. (Ženeva)


5. runda – 1961-62 (Ženeva)

2. runda – 1949. (Francuska)

6. runda (Kennedijeva) – 1964-69 (Ženeva)
3. runda – 1950. (Tokyo, Engleska)
7. runda (Tokyska) – 1973-79 (Ženeva)

4. runda – 1955-56 (Ženeva)

8. runda (Urugvajska) – 1986-94
Prosjećno smanjenje carine:
1. runda = 21,1 %



6. runda = 36  %
2. runda =   1,9 %



7. runda = 29,6 %
3. runda =   3,0 %



8. runda = 40 %  (na industrijske proizvode)
4. runda =   3,5 %



↓
5. runda =   2,4 %


najznačajnije
Rezultati Urugvajske runde:
1. smanjuju se carine na uvoz industrijskih proizvoda za 40%
2. carine na uvoz poljoprivrednih proizvoda kod nerazvijenih se zemalja smanjuju za 30% (tijekom slijedećih 6 godina), a kod nerazvijenih 2/3 toga (tijekom slijedećih 10 godina)
3. kvote na uvoz tekstila (MFAs – multi-fiber arangements; VERs – sporazumi) su pod ingerencijom GATT-u tj. WTO-a
4. za područje usluga potpisuje se GATS sporazum (general agreement on tariffs in service)
5. donešena su pravila i standardi o zaštiti i prijenosu intelektualnog vlasništva
6. sporazumom iz Marakesha osniva se WTO, kao nasljednik i sukresor GATT-a
5. HAVANSKA POVELJA I GATT (General Agreement of Tarrifs & Trade – Opći sporazum o carinama i trgovini)

- 1946 – 1948.godine, preko 50 zemalja pregovara o stvaranju Međunarodne trgovinske organizacije (International Trade Organization – ITO) trećeg temelja poslijeratnog međunarodnog ekonomskog sustava (uz MBOR i MMF)

- 1948.godine na Konferenciji UN-a o trgovini i zapošljavanju u Havani, usvojena je povelja o stvaranju ITO – tzv. Havanska povelja (Havana Charter). Za stupanje ove povelje na snagu, a time i za stvaranje ITO bila je potrebna njena ratifikacija u parlamentima zemalja sudionica pregovora. Nažalost postupak je bio neuspješan zbog odbijanja od strane kongresa SAD-a koji je u povelji vodio opasnost za samostalno vođenje nacionalno trgovinske politike.

Američkim odbijanjem ratifikacije povelje 1950.godine propao je pokušaj osnivanja ITO.

Ipak, istovremeno sa aktivistima na stvaranje ITO skupina od 23 države koje su njima sudjelovale započela je pregovore u nizu carinskih ustupaka. Ti su pregovori rezultirali sa 45 tisuća koncesija s učinkom na trgovinu u vrijednosti oko 10 milijardi dolara (1/5 ukupne svjetske trgovine). Ove međusobno odobrene carinske koncesije objedinjene su sa 4 poglavljem Havanske povelje koje se odnosilo na cjelokupno reguliranje međunarodne trgovinske politike, u jedan privremeni multilateralni sporazum nazvan Opći sporazum o carinama i trgovini – GATT. GATT su 30.10.1948.godine u Ženevi potpisale države osnivača GATT-a. Ovaj sporazum je stupio na snagu 01.01.1948.godine. Zamišljen kao privremeno rješenje do ratifikacije Havanske povelje, no budući da je ratifikacija bila neuspješna GATT je ostao kao jedini međunarodni instrument za reguliranje i liberalizaciju svjetske trgovine.

TRI OSNOVNA PRINCIPA GATT-a SU:

1. PRINCIP NEDISKRIMINACIJE – provodi se primjenom Kaluzule najpovlaštenije nacije (MFN) prema kojoj je svaka članica obvezna sve ostale članice tretirati kao onu najpovlašteniju. Izuzetak od ove Klauzule je bila razmjena između zemalja u sklopu regionalnih integracija, kao i trgovina izumeđu bivših kolonija i dominiona te njihovih metropola.

2. PRINCIP UKIDANJA SVIH NECARINSKIH BARIJERA odnosio se na količinska i druga necarinska ograničenja – princip zaštite domaćeg gospodarstva carinama, a ne količinskim ograničenjima.

3. PRINCIP DOGOVARANJA među članicama u pogledu daljnjih smanjenja carina i drugih ograničenja – provodio se u okviru multilateralnih pregovora/rundi.

U razdoblju od 1947-1994.godine  članice GATT-a su održale 8 rundi. To su:

1. Ženeva 1947.godine

2. Anneay (Francuska) 1949.godine

3. Torquay (Engleska) 1950-1951.godine

4. Ženeva 1955-1956.godine

5. Dillonova runda, Ženeva 1960-1962.godine

1 rundu započeo je proces liberalizacije svjetske trgovine sa značajnim smanjenjem carinske zaštite u odnosu na prijeratno razdoblje. Ostale runde imale su skromne rezultate. Najznačajnije su:

6. Kennedyjeva 1964-1967.gone

7. Tokijska 1973-1979.godine

8. Urugvajska runda 1986-1994.godine



→ sve tri su održane u Ženevi

KENNEDYJEVA RUNDA 1964-1967

Pokreće ju tadašnji  predsjednik SAD-a koji je predložio opće linearno sniženje carina za 50%. Dogovoreno je prosečno smanjenje carina na industrijske prizvode za oko 36%. Prihvaćen je antidampinški kodeks.

TOKIJSKA RUNDA  1973-1979

Prosječna carinska stopa za industrijske proizvode na 9 najvećih svjetskih tržišta smanjena je za oko 33% čime je sa 7% spuštena na razinu od 4,7%. Za usporedbu, u doba stvaranja GATT-a ova stopa iznosila je oko 40%. U  cilju ukidanja prakse ograničavanja vanjske trgovine necarinskim mjerama postignuti su sporazumi (kodeksi) o: tehničkim preprekama trgovini, subvencijama i protumjerama, javnim nabavkama i dr.

URUGVAJSKA RUNDA 1986-1994

Predstavlja najznačajnije trgovinske pregovore u okviru GATT-a u kojem su učestvovale 123 države svijeta.

Inicirana je Ministarskim sastankom članica GATT-a održanim u rujnu 1986.godine u Punta del Esten (Urugvaj).

Pravila GATT-a se ovom rundom proširuju na ″osjetljive″ robne sektore – poljoprivredu, tekstil i odjeću.

Osnovna karakteristika ovih pregovora – nisu bili ograničeni samo za pitanja trgovine robama, kao što je to bilo u ranijim rundama, već se po prvi put u multilateralnim trgovinskim pregovorima sagledavaju i drugi segmenti međunarodnih odnosa – trgovina uslugama te trgovinski aspekti prava intelektualnog vlasništva.

Najbitniji rezultati Urugvajske runde mogu se sažeti u zaključcima:

1. Carine na uvoz industrijskih proizvoda moraju se smanjiti u prosjeku za 40%

2. Carine na uvoz poljoprivrednih proizvoda u razvijenim zemljama se moraju smanjiti za 30% tijekom slijedećih 6godina, a u zemljama u razvoju za 2/3 tog iznosa tijekom 10 godina.

3. Problem tekstila i odjeće će se ubuduće rješavati u okviru GATT-a, odnosno WTO-a. O skladu sa Sporazumom o tekstilu i odjeći započeo je proces ukidanja Kvota i smanjenja uvoznih carina za ovu robu, u slijedećem 10godišnjem razdoblju.

4. Potpisan Opći sporazum o trgovini uslugama (GATS) kojeg čini skup obvezujućih pravila za liberalizaciju trgovine uslugama.. Njime se članicama propisuje da u trgovini uslugama primjene ista načela kao i u trgovini robama.

5. Sporazumom TRIPS (Trgovinski aspekti prava intelektualnog vlasništva) je osigurana međunarodna zaštita patenata, autorskih prava, zaštitnih znakova, itd.

6. Na ministarskom sastanku u Makarešu (Maroko) održanom 1994.godine potpisan je Sporazum o osnivanju Svjetske trgovinske organizacije - WTO koja preuzima sve sporazume i aranžmane.

6. SVJETSKA TRGOVINSKA ORGANIZACIJA (WTO)
- Sporazumom iz Marakesha, 15.04.1994.
- počinje funkcionirati kao sukresor GATT-a od 01.01.1995.
WTO je ustanovila 5 osnovnih principa:
1. Primjena kluzule najpovlaštenije nacije;
2. Princip nacionalnog tretmana – podrazumijeva da ako jednom neka roba ili usluga uđe na područje jedne članice WTO-a ima isti tretman kao i istorodna domaća roba ili usluga;
3. Princip slobodnog tržišta – polazi od opće liberalizacije roba i usluga, a uključuje smanjenje carina i ukidanje količinskih ograničenja;
4. Princip unaprijeđenja poštene konkurencije – podrazumijeva ukidanje svih oblika restriktivne poslovne prakse, nelojalne konkurencije, dumpinga;
5. Princip poticanja razvoja i ekonomskih reformi.
UPRAVLJANJE WTO-om
- Ministarska konferencija – po 1 ministar iz svake članice
- Opće vijeće – predstavnici članica, ima 3 podtijela: Vijeće za trgovinu robama, Vijeće za promet usluga, Vijeće za zaštitu intelektualnog vlasništva
Na skupštini WTO-a odlučuje se po sistemu "jedna zemlja – jedan glas"; sjedište je u Ženevi. Hrvatska je 140 članica, a ukupno ih ima 145.
CILJEVI WTO-a:
→ RAZVIJENE ZEMLJE:
- smanjiti prosječnu carinsku zaštitu sa 6,3 na 3,9%;
- udio uvoza u ukupnom uvozu, koji ima maksimalne carine, nesmije biti veći od 5%, a autonomno određivanje carina treba biti svedeno u taj okvir.
→ ZEMLJE U RAZVOJU (ZUR):

- autonomno određene carine od 78% udjela u ukupnom uvozu moraju se smanjiti na 28%;
- smanjuju se, ili potpuno ukidaju, količinska ograničenja, gdje se povećava udio ograničenih kontingenata
MILENIJSKA RUNDA (Seattle, 2000) – neuspjeh!
SAD i EU nisu postigla dogovordio liberalizacije trgovine poljoprivrednih proizvoda
6. SVJETSKA TRGOVINSKA ORGANIZACIJA (World Trade Organization – WTO)

Osnovana je kao sukcesor GATT-a Marakeškom deklaracijom 1994.godine, 01.01.1995.godine 

- Sjedište je u Ženevi (Švicarska), ima 149 članica (RH 140 – 30.11.2000.)

- Predstavlja jedinstveni institucionalni okvir koji obuhvaća GATT, kako je on modificiran Urugvajskom rundom, sve sporazume i aranžmane zaključene pod njegovim pokroviteljstvom kao i kompletne rezultate Urugvajske runde.

CILJEVI I ZADACI WTO jesu:

1. Stvaranje i provođenje pravila kojima se uređuje ponašanje svih zemalja članica u sklopu provođenja nacionalnih trgovinskih politika.

2. Stvaranje foruma i mjesta za buduće trgovinske pregovore o liberalizaciji i otvaranju nacionalnih tržišta.

3. Formiranje međunarodnog suda za rješavanje trgovinskih sporova i razlika između zemalja članica.

4. Ustrojavanje foruma za redovito razmatranje trgovinskih politika zemalja članica.

ORGANIZACIJSKA STRUKTURA WTO-a:

Ministarska konferencija je najviše tijelo WTO-a. Sastoji se od predstavnika svih članica. Sastaju se najmanje jednom u 2 godine. Donosi sve odluke koje se tiču multilateralnih trgovinskih sporazuma:

- Singapur 1996

- Cancun 2003

- Ženeva 1998

- Honf Kong 2005

- Seatlle 1999



* Doha (katar) 9-13.11.2001. – Pokrenuta 9 runda multilateralnih pregovora

Opće vijeće – sastaje se i djeluje kao Tijelo za rješavanje sporova i kao tijelo za nadzor trgovinskih politika.

Općem vijeću odgovori su: Vijeće za trgovinu robom, uslugama, Vijeće za trgovinska pitanja vezana uz intelektualno vlasništvo.

Opće vijeće obavlja svakodnevne tekuće poslove WTO-a te djeluje kao opunomoćenik ministarskih konferencija u razdoblju između dva zasjedanja.

U tom se smislu vijeće sastaje i djeluje kao 2 tijela:

1. Tijelo za rješavanje sporova

2. Tijelo za nadzor tgovinskih politika

WTO ima svoja pravila i principe, a koja su dijelom preuzela iz Općeg sporazuma o carinama i trgovini, a dijelom nadopunjena i modificirana prema porebama novog sustava. Radi se o 5 osnovnih principa:

1. Primjena klauzule najpovlaštenije nacije – načelo jednakosti i nediskriminacije među svim članicama WTO-a.

2. Princip nacionalnog tretmana – uvozne robe i usluge na tržištu zemalja članica nesmiju se tretirati nepovoljnije nepovoljnije od ekvivalentnih domaćih proizvoda.

3. Princip slobodnog tržišta – cjelokupan proces liberalizacije trgovine u zemljama članicama

4. Princip unapređenja poštene konkurencije – borba protiv svih oblika nelojalne konkurencije – u području razmjene roba, usluga...

5. Princip poticanja razvoja i ekonomskih reformi

Usmjeren prema ZUR i tranzicijskim ekonomijama – odobrava im se posebna pomoć i trgovinske koncesije te veća fleksibilnost u pogledu vremena potrebnog za implementaciju sporazuma.

Prema uvoznim carinama kao centralnom pitanju liberalizacije WTO se odredila vec na početku svog funkcioniranja kroz zaključke:

- Zaštitne carine razvijenih zemalja na industrijske proizvode moraju se sniziti s prosječne stope od 6,3 na 3,9%.

- Udio bez carinskog uvoza u cjelokupnom uvozu razvijenih zemalja treba porasti od 20% na 43%, dok udio proizvoda s najvišom carisnkom stopom ne može bit veći od 5% cjelokupnog uvoza.

7. OSTALE MEĐUNARODNE INSTITUCIJE I ORGANIZACIJE
1. OECD – Međunarodna organizacija za ekonomsku suradnju i razvoj

- 1948.godine osnovana, a od 1960.godine funkcionira kao svjetska organizacija

- 21 razvojena zemlja svijeta (26 članica EU + SAD, Kanada, Japan, Australija, Novi Zeland, Norveška) 

- sjedište u Parizu

- DAC (development assisted comitee) – komitet brine o skupljanju sredstava i usmjeravanju u zemljama u razvoju

- ODA (official development assistance) – službena pomoć razvoju – članice OECD-a obvezne su izdvojiti dio GDP-a za zemlje u razvoju
2. U okviru Ujedinjenih Naroda:
- UNCTAD – organizacija udruženih Ujedinjenih Naroda za trgovinu i razvoj; Geneva od 1987. (1966.)
- UNESCO – Organizacija Una za obrazovanje i znanost i kulturu; Pariz,
    FAO - Rim
- UNEP – Program Una za ekologiju; potiče održivi razvoj i ekološku zaštitu svojih članica.
3. WTO – Svjetska turistička organizacija
(1925.godine nastala pod drugim nazivom, a pod današnjim 1975.)
Ima 135 zemalja članica i 350 članica u vidu različitih organizacija i udruga.
7. OSTALE MEĐUNARODNE INSTITUCIJE I ORGANIZACIJE

Nastale nakon 2 svjetskog rata u okviru Organizacije Ujedinjenih Naroda (OUN) ili kao samostalne organizacije međunarodnog značaja (pr. OECD).

UJEDINJENI NARODI (United Nations – UN) – međunarodna organizacija osnovana 24.10.1945.godine, ima 191 zemlju (RH 22.05.1992.godine).

Sjedište u New Yourku.

a) ORGANIZACIJA ZA EKONOMSKU SURADNJU I RAZVOJ (Organization for Economisc Cooperation and Development – OECD)

OECD je izrasla iz Organizacije za europsku ekonomsku suradnju osnovanu 1948.godine da bi se osiguralo provođenje Maršalovog plana koji je bio namjenjen obnovi Europe nakon rata. Završetkom Maršalovog plana te priključivanjem SAD-a i Kanade OEEC 1960.godine prerasta u OECD.

OECD je organizacija država razvijenog tržišnog gospodarstva i pluralističke  demokracije koju danas čini 30 članica, sjedište u Parizu.

Vrši se koordinacija ekonomskih, razvojnih i socijalnih politika država članica, kako bi se članicama razvile snažne ekonomije uz tržišni sustav i slobodnu trgovinu.

U svrhu bržeg razvoja zemalja postoje 3 tijela:

1. Komisija za pomoć razvoju - DAC

2. Međunarodna agencija za energiju - IEA

3. Centar za suradnju s tranzicijskim ekonomijama

b) SPECIJALIZIRANA TIJELA OUN

1. Konferencija UN za trgovinu i razvoj (United Nations Conference on Trade and Development - UNCTAD)

- UNCTAD je glavno tijelo Opće skupštine UN za područje trgovine i razvoja, kojemu je osnovni cilj ubrzanje ekonomskog rasta i razvoja, posebno zemalja u razvoju.

- Osnovan je 1964.godine, sjedište u Ženevi, danas ima 192 zemlje članice

- Predstavlja formu za međudržavne rasprave, provodi istraživanja, analize politika.

- Osigurava tehničku pomoć zemljama u razvoju i tranzicijskim zemljama

2. ORGANIZACIJA UN ZA INDUSTRIJSKI RAZVOJ (United Nations Industrial Development Organization – UNIDO)

- Osnovana 1996.godine, sjedište u Beču, ima 171 zemlju članicu

- cilj joj je unapređenje industrijskog razvoja i suradnje, prvenstveno poticanje industrijalizacije u zemljama u razvoju i tranzicijskim ekonomijama.

3. ORGANIZACIJA UN ZA OBRAZOVANJE, ZNANOST I KULTURU (UNESCO)

- Osnovana 1945.godine kao specijalizirana agencija OUN za unapređenje suradnje između zemalja u području obrazovanja, znanosti i kulture

- Brine o zaštiti ljudskih prava i temeljnih sloboda, bori se protiv rasizma i diskriminacije

- Ima 191 zemlju članicu, sjedište u Parizu

4. PROGRAM ZA OKOLIŠ (UNEP – United Nations Environment Programme)

- Utemeljen 1972.godine, sjedište Nairobi (Kenija), zadatak UNEP-a: zaštita okoliša i poticanje održivog razvoja

5. SVJETSKA TURISTIČKA AGENCIJA (World Tourism Organization)

- Postoji od 1975.godine, ima 145 država, sjedište u Madridu

- Vodeća međunarodna organizacija u području putovanja i turizma koja služi kao globalni forum za kreiranje i provedbu turističkih politika.

8. REGIONALNE EKONOMSKE INTEGRACIJE
To su integracije između dvije ili više država sa ciljem:

- ekspanzije njihove međunarodne razmjene;

- ubrzanje ekonomskog rasta;

- porast blagostanja.
Početni oblik integriranja su preferencionalni trgovinski sporazumi, u okviru kojega potpisnice dogovaraju međusobnu preferencijalnu (nižu) carinsku stopu
Pet je osnovnih oblika (faza) regionalnih integracija:
1. Područje slobodne trgovine
2. Carinska unija
3. Zajedničko tržište
4. Ekonomska zajednica
5. Ekonomska (monetarna) Unija
Faze i karakteristike regionalnih integracija
	       OBILJEŽJA
FAZE_______
	Slobodna razmjena
	Jedinstvena carinska politika
	Slobodno kretanje rada i kapitala
	Zajednička razbojna i porezna politika
	Jedinstvena monetarna politika

	1. Područje slobodne trgovine
	X
	
	
	
	

	2. Carinska unija
	X
	X
	
	
	

	3. Zajedničko tržište
	X
	X
	X
	
	

	4. Ekonomska zajednica
	X
	X
	X
	X
	

	5. Ekonomska (monetarna) Unija
	X
	X
	X
	X
	X


8. REGIONALNE EKONOMSKE INTEGRACIJE

Proces regionalnog ekonomskog integriranja započeo je svoj intenzivan razvoj nakon 2. svjetskog rata. Od tada do danas, ovaj proces se nezaustavljivo širi na sve dijelove svijeta, usporedno s trendom globalizacije. Proces regionalnog integriranja zapravo je sastavni dio općeg procesa integracije svjetske ekonomije.

Pozitivni efekt ovog integriranja prepoznati su od strane razvijenih zemalja u razvoju. Razni teoretičari različito definiraju efekte regionalnog integriranja, no svi prihvaćaju stajalište da se integriranjem poveća obujam razmjene, ubrzava ekonomski razvoj i poveća stupanj blagostanja.

FAZE REGIONALNOG INTEGRIRANJA:

→ PREFERENCIJALNI TRGOVINSKI ARANŽMAN – predstavljaju niže carinske i druge barijere između država potpisnica, a u odnosu na veći stupanj vanjskotrgovinskih ograničenja prema zemljama izvan aranžmana, danas ima mnogo takvih bilateralnih ili multilateralnih aranžamana.

1. FAZA INTEGRIRANJA: PODRUČJE / ZONA SLOBODNE TRGOVINE

- Slobodna razmjena roba i usluga

- Ukidanje svih carinskih i necarinskih barijera između država članica

pr. EUROPSKO UDRUŽENJE slobodne trgovine (EFTA) 1960, CEFTA 1993, NAFTA

2. FAZA: CARINSKA UNIJA  (prethodno)

- Jedinstvena carinska politika prema trećim zemljama

pr: jos od 1834.godine unija između njemačkih država; Južnoafrička carinska unija, postoji od 1970.godine, Članice: Bocvana, Lesoto, Namibija, J. Afrika

3. FAZA: ZAJEDNIČKO TRŽIŠTE  (prethodno)

- Slobodno kretanje rada i kapitala, između zemalja članica

4. FAZA: EKONOMSKA ZAJEDNICA   (prethodno)

- zajednička razvojna i fiskalna politika

5. FAZA: MONETARNA UNIJA   (prethodno)

- Jedinstvena monetarna politika,  pr. Europska Unija

APEC = Azijsko-pacifička ekonomska suradnja

- forum za ekonomsku suradnju zemalja azijsko-pacifičke regije

- osnovan 1989.godine, 21 zemlja članica

ASEAN = Udruženje država Jugoistočne Azije

- osnovan 1967.godine, 10 članica

MERCOSUR = Zajedničko tržište južnog stošca

- osnovan 1991.godine, počela s radnjom 1995.godine

9. STATIČNI I DINAMIČNI EFEKTI CARINSKE UNIJE
U smislu liberalizacije razmjene i ostvarivanja pune efikasnosti razvoja, Carinska Unija je optimalan oblik integriranja. Moguće efekte dijelimo na statične i dinamične.
1. STATIČNI su oni koji se ostvaruju u samom početku integriranja, lako ih je predvidjeti i izmjeriti intenzitet.
To su:

a) Efekt na trgovinu:
- efekt stvaranja trgovine nastaje zbog ukidanja carina među članicama što potiče novu razmjenu među njima;
- efekt skretanja trgovine nastaje između članica i nečlanica Unije, a zbog jedinstvene carinske politike . Radi se o promjeni trgovinskih tokova koji se intenziviraju zbog nižih carina i jedinstvene stope.
b) Efekt supstitucije proizvoda proizlazi iz zamjene skupljih s jeftinijim proizvodima iz uvoza. To je efekt potrošača koji poboljšava njihovo blagostanje.
c) Efekt na realokaciju proizvodnje nastaje zbog toga što se napuštaju proizvodnje s visokim troškovima i proizvodni se resursi usmjeravaju ka nižim troškovima.
d) Efekt na uvjete razmjene – uvjeti razmjene se poboljšavaju za sve članice Unije, a zbog sniženja carina i jeftinijeg uvoza iz većih zemalja.
2. DINAMIČNI EFEKTI
a) Efekt na konkurentnost: nastaje zbog izlaganja konkurenciji na integriranom tržištu. Pozitivno djeluje na profiliranje izvozne strukture i na specijalizaciju članica u Uniji.
b) Efekt na porast investicija: zbog specijalizacije i nove podjele rada intenziviraju se investicije među članicama Unije. Ipak, taj se efekt najjače ostvaruje kod viših oblika integriranja.
c) Efekt ekonomije obujma: proširenjem tržišta, te povećanom potražnjom dolazi do većeg volumena proizvodnji. Ekonomija obujma se ostvaruje na mikro razini (poduzeća – serijska proizvodnja) kao i na mikro razini zbog specijalizacije necarinskih gospodarstava.
9. STATIČNI I DINAMIČNI EFEKTI CARINSKE UNIJE

STATIČNI EFEKTI – to su oni učinci koji se odražavaju na trgovinu, proizvodnju i potrošnju država članica u uvjetima postojećeg stanja – ne uzimajući u obzir  promjene koje će potaknuti razvoj carinske unije. To su:

1. Efekt na trgovinu
- efekt stvaranja trgovine




- efekt skretanja trgovine

2. Efekt supstitucije proizvoda

3. Efekt na realokaciji proizvodnje

4. Efekt na uvjete razmjene

1. EFEKT STVARANJA TRGOVINE (Trade Creation) – ukidanje carina među članicama – povećava se međusobna razmjena uz racionalniju specijalizaciju – kupuju se dobra koja se jeftinije prizvode u drugoj državi članici, a izvoze se ona dobra u kojima zemlja ima komparativnu prednost → stvaranje novog uvoza zbog supstitucije domaćih proizvoda jeftinijim uvoznim proizvodima.

EFEKT SKRETANJA TRGOVINE (Trade diversion) – jedinstvena carinska politika prema trećim zemljama – smanjenje carina → stvaranje novih trgovinskih tokova između trećih zemalja i članica unije – ulazak efikasnijih proizvođača, a time i jeftinijih proizvoda iz trećih zemalja na tržište unije.

2. EFEKT SUPSTITUCIJE PROIZVODA – ukidanje carina između članica i smanjenje carina u odnosu na treće zemlje – supstitucija skupljih domaćih proizvoda, jeftinijim proizvodima iz uvoza – povećanje blagostanja potrošača.

3. EFEKT NA REALOKACIJU PROIZVODNJE – ukidanje carina između zemalja članica CU (Centralna Unija) – nova podjela rada i specijalizacija → realokacija resursa i proizvodnje, od potrošača s višim prema proizvođačima s nižim proizvodnim troškovima.

4. EFEKT NA UVJETE RAZMJENE – ukidanje carina unutar Unije – promjena odnosa izvoznih i uvoznih cijena u ovisnosti o visini prijavnih carina, te koeficijentima elastičnosti ponude i potražnje – poboljšanje uvjeta razmjene zemalja članica CU uz istodobno pogoršanje uvjeta razmjene trećih zemalja – dodatno potaknuto većom pregovaračkom moći CU.

DINAMIČNI EFEKTI CARINSKE UNIJE – PROBABILISTIČKI EFEKTI koji soprinose ekonomskom rastu zemalja članica i dijelom trećih zemalja. To su:

1. EFEKT POVEĆANJA KONKURENCIJE – proširenje tržišta zemalja članica unije – povećava se stupanj konkurentnosti, a smanjuju monopolističke tendencije na cijelom integriranom tržištu – optimalna alokacija resursa, stimuliranje novih investicija, unaprijeđenje tehnološkog procesa.

2. EFEKT NA EKONOMIJU OBUJMA – specijalizacija država članica i pojedinih gospodarskih subjekata uz proširenje tržišta – porast proizvodnje i izvoza → degresija troškova tj. ostvarenje ekonomije obujma

- MIKROEKONOMSKI EFEKTI – vidljivi kroz specijalizaciju

- MAKROEKONOMSKI EFEKTI – rezultiraju iz specijalizacije zemalja članica

3. EFEKT NA INVESTICIJE – proširenje tržišta → povećanje ukupne potražnje i kupvne moći stanovništva – intenziviranje novih investicija – ubrzanje tehnološkog razvoja.

10. EUROPSKA UNIJA
- 1949.godine – ostvaruje se Europsko Vijeće
- 1951.godine – Europska Zajednica za ugljen i čelik
- 1957.godine – Rimski sporazum (Europska Zajednica za atomsku energiju – EUROATOM)
- 1965.godine – Europska Ekonomska Zajednica


 – Njemačka, Francuska, Luksemburg, Belgija, Nizozemska, Italija

- 1973.godine – pridružuju se: Danska, Velika Britanija, Irska
- 1981.godine – pridružuje se Grčka
- 1986.godine – pridružuju se: Španjolska i Portugal
- 1995.godine - pridružuju se: Austrija, Švedska, Finska
EU ima četiri statusa članica i nečlanica: punopravno članstvo (15), pridruženo, promatrač i gost.
Prva skupina pridruženih Zemalja su: Slovenija, Češka, Mađarska, Slovačka, Poljska, Latvija, Estonija, Letonija, Malta, Cipar, Rumunjska, Bugarska.
Nove pridružene zemlje: Hrvatska, Makedonija, Turska.
Od 15 zemalja članica, 12 ih je u monetarnoj uniji (12+3).
Temeljni akti Unije su:
Pariški sporazum, Rimski sporazumi ("Jedinstveni europski akt"), Bijela knjiga, Sporazum iz Maastrichta i Schengenski sporazum.
- 1991.godine SPORAZUM IZ MAASTRICHTA: dogovorene su tri faze razvoja monetarne unije. Propisani su kriteriji konferencije:
1. Inflacija, mjerena indeksom potrošačkih cijena, ne smije biti veća od 1,5% od prosjeka tri zemlje sa najmanjom inflacijom.
2. Kamatna stopa ne smije biti veća od 2% od prosječne kamate tri zemlje s najnižom cijenom kapitala.
3. Devizni tečaj mora biti usklađen s europskim deviznim sustavom i nesmije deprecirati slijedeće tri godine.
4. Fiskalna efikasnost (fiskalna stabilnost): proračunski deficit ne smije biti veći od 3% GDP-a, a javni dug najviše do 60% GDP-a. 
1991.godine samo je ___________ ispunjavao te kriterije.
EU osim liberalizacije svih ekonomskih zakona, zadržala je visoki stupanj agrarnog (subvencije, prelevmani)
\

10. EUROPSKA UNIJA

09.05.1950.godine Shuman i Monnet – osnivanje Europskog Vijeća, putem kojeg bi se uspostavila ovlast nad INDUSTRIJOM ugljena i čelika Francuska i Njemačka, a koja bi bila otvorena i svim drugim zemljama Europe.

1951.godine Pariškim sporazumom osnovana EUROPSKA ZAJEDNICA ZA UGLJEN I ČELIK (UESC), koji je potpisalo 6 zemalja: Belgija, Njemačka, Francuska, Italija, Luksemburg i Nizozemska.

25.03.1957.godine Rimskim sporazumom osnovana je EUROPSKA ZAJEDNICA ZA ATOMSKU ENERGIJU (EUROATOM). Potpisalo je 6 istih članica.

→ Spajanjem EUSC-a i EUROATOM-a, 1965.godine na temelju sporazuma o udruživanju nastaje EUROPSKA EKONOMSKA ZAJEDNICA – EEZ.

→ EEZ ima na početku 6 članica (navedenih). 

1973.godine – Danska, Irska, Velika Britanija

1981.godine – Grčka

1986.godine – Portugal, Španjolska

→  1995.godine – 15 zemalja – Austrija, Švedska, Finska.

→ 07.02.1992.godine u Maastrichtu je potpisan ugovor o EUROPSKOJ UNIJI.

→ 16.04.2003.godine Estonija, Latvija, Litva, Poljska, Češka, Slovačka, Mađarska, Slovenija, Cipar i Malta.

EU ima 25 članica (sad 27 – Rumunjska i Bugarska)

Najveći stupanj integracije najavljen je sporazumom iz Maastrichta 1991.godine čime je zacrtan proces transformacije EEZ u Europsku Uniju.

CILJ OVOG SPORAZUMA: stvaranje monetarne Unije sa svim institucijama koje takva integracija uvjetuje.

Monetarna Unija trebala je biti ostvarena kroz tri razvojne faze.

1. FAZA: 1990.godine – ostvarivala je ciljeve sadržane u izvještaju Delorovog komiteta od travnja 1989.godine

2. FAZA: 1994.godine – članice su trebale uskladiti elemente konvergencije, a koja se odnosi na inflaciju, kamatnu stopu, stabilnost deviznog tečaja i održavanje fiskalne pozicije.

3. FAZA: 1997.godine – uvođenje EURA kao zajedničke valute.

Velika Britanija je odbila članstvo u Monetarnoj Uniji, Danska i Švedska su također bile protiv.

EUROPSKA MONETARNA UNIJA (EMU) danas ima 12 članica – izvan su još uvijek Velika Britanija, Danska i Švedska.

KRITERIJI KONVERGENCIJE tj. zahtjevi za ispunjenje za ulazak u EMU.

1. INFLACIJA mjerena kretanjem potrošačkih cijena – ne smije biti veća od 1,5% iznad prosječne stope inflacije triju članica s najnižom inflacijom.

2. KAMATNA STOPA na dugoročne javne transakcije – ne smije biti veća od 2% iznad prosječne kamate u tri zemlje članice a najnižom kamatnom stopom.

3. KRETANJE DEVIZNOG TEČAJA mora biti usklađeno s mehanizmom Europskog monetarnog sustava, a bez posezanja za devalvacijom u naredne dvije godine.

4. FISKALNA STABILNOST podrazumijeva da godišnji proračunski deficit ne smije biti iznad 3% vrijednosti GDP-a, dok javni dug može iznositi najviše do 60% GDP-a.

UPRAVLJANJE EUROPSKOM UNIJOM

1. VIJEĆE MINISTARA – vrhovno zakonodavno tijelo EU, sastavljeno od ministara vlada svih punopravnih članica. Sjedište je u Briselu. Donosi konačne odluke na temelju prijedloga komisije kojoj se zatim povjerava provođenje donesenih odluka.

2. EUROPSKI PARLAMENT – sastavljen od predstavnika svih zemalja članica. Sa Vijećem Ministara donosi zakone, te ima potpun nadzor nad radom Europske Komisije.

- donosi godišnji proračun

3. KOMISIJA EUROPSKE UNIJE – ovlasti: izvršna vlast, ovlast pregovaranja; neovisno izvršno tijelo koje zatupa interese Unije kao cjeline; čini je 25 povjerenika; biraju se svakih 5 godina.

4. EUROPSKO VIJEĆE

- kao stalni organ djeluje od 1987.godine; čine ga 6 šefova zemalja članica i predsjednika Europske komisije koji se sastaju 2 puta godišnje

- govore o ključnim i tekućim pitanjima funkcioniranja Unije, te dogovor novih smjernica.

OSTALA TIJELA:

5. EUROPSKI SUD – rješava sporove između članica

6. REVIZIJSKI SUD – nadzire financijske aktivnosti Unije

7. EUROPSKA INVESTICIJSKA BANKA 

8. EUROPSKA BANKA ZA OBNOVU I RAZVOJ

9. EKONOMSKA I SOCIJALNA KOMISIJA

10. EUROPSKI OMDUSMAN

11.  EFTA, CEFTA I NAFTA
- za usmeni pripremiti: APEC (azijsko-pacifičke zemlje), postotak intraregionalne razmjene (npr.1998.godine)
a) EFTA – Eurospko udruženje slobodne trgovine

      (European Free Trade Area)
Osnovana 1959.godine u Stockholmu od strane 7 zemalja: Švedska, Norveška, Velika Britanija, Danska, Austrija, Portugal, Lihtenštajn.
1961.godine pristupaju Finska i Island.
Ciljevi udruživanja bili su:
- slobodna trgovina među članicama,
- liberalizacija razmjene industrijskih proizvoda,
- unaprijeđenje razmjene poljoprivrednih proizvoda.
EU pristupaju: Švedska, Portugal, Velika Britanija, Danska, Austrija i Finska; pr____
Danas EFTA ima 4 članice: Norveška, Švicarska, Island i Lihtenštajn.

1996.godine EU i EFTA potpisuju Sporazum o Europskom Gospodarstvu prostoru – postaje snažna integracija.
b) CEFTA – Srednjoeuropsko područje slobodne trgovine

         (Central European Free Trade Area)
- Višegrad 1991.godine – potpisana je deklaracija o osnivanju CEFTE između Mađarske, Poljske i Čehoslovačke.
- deklaracija stupa na snagu 1993.godine što označava početak funkcioniranja (Slovačka)
- 1996.godine pristupa Slovenija
- 1997.godine pristupa Rumunjska
- 1999.godine pristupa Bugarska
Uvjeti primjene novih članica prema poznatoj Poznanjskoj deklaraciji su:
- punopravno članstvo u WTO-u
- sporazum o pridruženom članstvu u EU
- bilateralni sporazum sa svakom članicom CEFTA-a.
Ciljevi osnivanja CEFTA-e su:
1. Unapređenje ekonomskih odnosa među članicama razvojem slobodne trgovine;
2. Porast životnog standarda;
3. Porast zaposlenosti;
4. Povećanje produktivnosti i financijske stabilnosti zemalja članica.
Svaka članica prema trećim zemljama vodi samostalnu carinsku i trgovinsku politiku.
c) NAFTA – Sjevernoameričko područje slobodne trgovine

        (North-American Free Trade Area)
- čine ga SAD, Kanada i Meksiko; osnovana 1994.godine na temelju Kanadsko-Američkog CUSTA – sporazuma iz 1988.godine.

       (Canada US Trade Agreement)
- 10. prosinca 1994.godine u Miamiu potpisuju deklaraciju s 34 preostale američke zemlje, po kojoj bi do 2005.godine trebale sve zemlje dvaju kontinenata biti integrirane.
11. EFTA, CEFTA, NAFTA

Europsko udruženje slobodne trgovine (European Free Trade Assosiation – EFTA) 

- Osnovana 1960.godine u Stockholmu potpisivanjem Konvencije o slobodnoj trgovini među 7 zemalja članica: Velika Britanija, Austrija, Švicarska, Švedska, Norveška, Danska, Portugal.

CILJ: poticanje integralne trgovine putem liberalizacije razmjene industrijskih proizvoda i unapređenje razmjene = područje slobodne trgovine

- Danas EFTA ima 4 članice: Norveška, Švicarska, Island i Lihtenštajn.

- Sporazum o osnivanju Europskog gospodarskog područja, vezan je za 4 slobode: sloboda kretanja roba, ljudi, usluga i kapitala.

SREDNJOEUROPSKO PODRUČJE SLOBODNE TRGOVINE (Central European Free Trade Area – CEFTA)

- Osnovana Višegradskom deklaracijom 1991.godine – Mađarska, Poljska, Čehoslovačka.

CILJ: zajednička suradnja te ujedinjenje napora zemalja potpisnica, te uključivanje u zapadnoeuropske ekonomske i političke integracije.

→ Hrvatska   01.03.2003. ... Slovenija, Rumunjska, Bugarska,   te Makedonija

UVJETI PRISTUPANJA U ČLANSTVO CEFTA-e definirani su POZNANJSKOM DEKLARACIJOM:

1. Punopravno članstvo u Svjetskoj trgovinskoj organizaciji

2. Potpisan sporazum o pridruženom članstvu s EU

3. Potpisan sporazum o slobodnoj trgovini sa svakom članicom CEFTA-e i njihov pristanak za prijem nove članice.

CILJEVI CEFTA-e sadržani su u OSNOVNOM SPORAZUMU O OSNIVANJU a polaze od postupnog postizanja slobodne razmjene među članicama, ukidanje svih trgovisnkih barijera.

CILJEVI:

1. Uravnoteženje razvoja ekonomskih odnosa među članicama, kroz porast razmjene

2. Povećanje razine životnog standarda

3. Unapređenje mogućnosti zapošljavanja

4. Povećanje produktivnosti i financijsku stabilnost u zemljama članicama CEFTA-ina tijela: ZAJEDNIČKA KOMISIJA i PREDSJEDNIŠTVO ZAJEDNIČKE KOMISIJE

SJEVERNOAMERIČKO UDRUŽENJE SLOBODNE TRGOVINE (North American Free trade Assosiation – NAFTA)

- nastala Sporazumom o slobodnoj trgoviniizmeđu SAD, Kanade i Meksika

- njim je proširen Sporazum o slobodnoj trgovini između SAD i Kanade, potpisan 1988.godine

- postupno ukidanje trgovinskih i investicijskih barijera između tri zemlje

- uspostavlja se zona slobodne trgovine

12. MEĐUNARODNO KRETANJE KAPITALA
Pod međunarodnim kretanjem kapitala podrazumijeva se odobravanje i posuđivanje financijskih sredstava za različite namjene.
Dijeli se na:
- javni ili službeni
- privatni ili neslužbeni
Oba dva mogu biti kratkoročni (do1 godine otplatni period i dugoročni (više od 1 godine)
JAVNI KAPITAL je onaj koji je u prometu između javnih državnih ili međunarodnih institucija. Primarno je status vlasnika kapitala, što znači da korisnik javnog kapitala može biti i privatno poduzeće.
PRIVATNI KAPITAL je onaj gdje je vlasnik kapitala privatna tvrtka. Privatni kapital se uvijek kreće prema zemljama s većom profitnom stopom, što nije slučaj za javni kapital (npr.pomoć razvoju).
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Kad je platna bilanca u neravnoteži  uravnotežuje se kratkoročnim izvorima.

Sredstva za razvoj – javna dugoročna.
12. MEĐUNARODNO KRETANJE KAPITALA

- Čine ga kapitalne transakcije koje nastaju na podlozi međudržavnih prosuđivanja i zaduživanja 

- Prema vremenu otplate dijele se na:

KRATKOROČNE do 1 godine) i DUGOROČNE (više od 1 godne)

- Prema izvoru i statusu komitenta međunarodni kapital:

JAVNI ILI SLUŽBENI i PRIVATNI ILI NESLUŽBENI




(kratkoročni ili dugoročni)

DUGOROČNI: direktne investicije



   portfolio investicije

KRATKOROČNI: država daje/prima kratkoročne kredite



       radi uravnoteženja PB



       neovisno o PB – autonomne transakcije

- Međunarodni javni kapital podrazumijeva kapitalne transakcije koje se odvijaju između vlada, centralnih banaka.

- Dugoročni javni kapital – otplata dugoročnih zajmova pri čemu se na jednoj strani pojavljuje država, a s druge međunarodne financijske institucije (MMF, Svjetska banka)
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13. INOZEMNE I PRIVATNE INVESTICIJE 
PORTFOLIO INVESTICIJE su ulaganja putem kupovine vrijednosnih papira (dionice, obveznice). Bile su dominantene 50-ih i 60-ih godina, dok su danas pretežno inozemne direktne investicije.
To je ulaganje u strano poduzeće kupnjom paketa dionica ili investiranjem u tehničko-tehnološku strukturu. Osim vlasništva inozemni investitor stječe upravljačku funkciju (sa cca. 20%).
Koristi domicilne zemlje od IDI-ja:
(ona koja prima kapital)
- priljev deviza
- porast zaposlenosti (ovisno o tome da li je investiranje u radno ili kapitalno intenzivnu industriju)
- porast tehničko-tehnološke razine proizvodnje
- porast prihoda u državni proračun (putem poreza)
- porast efikasnosti domaćih investicija
NATPROSJEČNA KORIST IDI-ja je kod onih investicija koje rezultiraju većom stopom rasta realnog dohotka (GDP-a) u odnosu na profitnu stopu koju ostvaruje inozemni investitor. Zemlji u razvoju to je teško ostvariti, pa je najčešće % GDP < % pf.
Negativni popratni efekti IDI-ja:
- ustupanje različitih koncesija (troškovi)
- diskriminacija domaćih investitora
- smanjenje domaće štednje (domaći proizvođači nisu konkurentni pa jedino što mogu jest smanjiti plaće zaposlenih)
KRITERIJ "NETO DRUŠTVENE VRIJEDNOSTI" (Social Net Present Value) – taj kriterij pokazuje sve društvene efekte izazvane investicijom diskontinuirane na početnu vrijednost ( – ) svi popratni troškovi. Ako je ta vrijednost pozitivna strana investicije su opravdane, a to znači da je suma pozitivnih efekata veća od sume negativnih.
(najčešće se uzimaju dva kriterija).
13. INOZEMNE PRIVATNE INVESTICIJE

PORTFOLIO (indirektne investicije) – investicije u inozemne vrijednosne papire koje se realiziraju na financisjkim tržištima (obveznica, dionica).

- ne osiguravaju pravo na na kontrolu i upravljanje poduzećem u koje se ulaže kapital.

DIREKTNE (INOZEMNE) INVESTICIJE (FDI) ostvaruju se kupnjom paketa dionica (10% vlasničkog udjela). Investiranjem u proizvodnu i tehnološku strukturu čime se dobiva upravljačka funkcija u inozemnim poduzećima.

DVA OBLIKA FDI:

1. brown field – preuzimanje postojećih poduzeća

2. green field – ulaganje u novu imovinu

- nosioci FDI su transnacionalne korporacije.

INOZEMNE INVESTICIJE S NADPROSJEČNOM KORISTI – Investicije koje rezultiraju većom stopom rasta realnog dohotka od prosječne stope koju ostvaruje inozemni investitor.

KORISTI KOJE SE MOGU OČEKIVATI od inozemnih investicija: priljev deviza, rast zaposlenosti, unapređenje tehničko-tehnološke razine proizvodnje, stjecanje korisnih iskustava...

ANALIZA KORISNOSTI zahtijeva analizu raspoloživih resursa, te drugih priljeva inozemnog kapitala – u smislu ostvarenja dugoročnih razvojnih ciljeva.

14. INOZEMNI KAPITAL KAO POMOĆ RAZVOJU
Inozemnu pomoć razvoju čine čista pomoć razvoju i međunarodni zajmovi (krediti) koji se odobravaju po povoljnijim uvjetima od tržišnih.
ČISTA POMOĆ RAZVOJU je poklon ("grant") koji se odobrava korisniku bez obveze vraćanja, primjerice: ODA od strane OECD-a (Official development assistance), razne pomoći od strane razvijenih zemalja (zbog različitih regionalnih i drugih interesa).
MEĐUNARODNI JAVNI KAPITAL (dugoročan) – to su zajmovi međunarodnih financijskih institucija i razvijenih zemalja sa niskom kamatnom stopom, GRACE periodom i rokom otplate iznad 20 godina.
(moratorij na otplatu)
KONCESIONI ELEMENT u okviru pomoći razvoju predstavlja koncesiju (ustupak) koju korisnik kredita dobiva od davaoca kredita. Kod čiste pomoći razvoju koncesioni element je 100%, a kod javnih zajmova ovisi o stupnju beneficiranosti (povoljnosti).
Međutim, čista pomoć razvoju može biti uvjetovana, npr. kupnjom opreme od zemlje koja tu pomoć daje.
KORISNOST INOZEMNE POMOĆI:
- realni troškovi pomoći razvoju za davaoca predstavljaju razliku između dohotka kojega bi ostvario na slobodnom tržištu i dohotka (gubitka) kojega ostvari pružanjem inozemne pomoći – to je KONCESIONI ELEMENT (za davatelja).
- realna korist za primaoca inozemne pomoći predstavlja dohodak po osnovi deviznog priljeva umanjen za eventualnu otplatu.
Kad je javni kapital čista pomoć razvoju nastaju problemi – te se pomoć ne koristi za razvoj već za rješavanje npr. socijanih problema (gladi, siromaštva...) ili pak u džepovima pojedinaca.
Kad javni kapital daju međunarodne institucije njegova je upotreba bolje razrađena i organizirana (npr. Koreja je sanirala svoju brodogradnju uz pomoć sredstava MMF-a koja su bila namijenjena strukturalnim prilagodbama).
14. INOZEMNI KAPITAL KAO POMOĆ RAZVOJU

Inozemna pomoć razvoju – uvjeti zaduživanja države tj. pribavljanja javnog međunarodnog kapitala su povoljniji od onih koji vrijede za svjetsko tržište kapitala.

Inozemni kapital može biti: 

- ČISTA POMOĆ (poklon) – koji se u konvertibilnoj valuti daje zemlji bez obveze otplaćivanja

- INOZEMNI ZAJAM (kredit) – odobrava se u nerazvijenim zemljama uz povoljnije uvjete od onih koji trenutno vrijede za slobodno tržište – niža kamatna stopa, dulji "grace" period i rok otplate.

Inozemni zajmovi predstavljaju određenu koncesiju za zemlju primaoca kapitala, može se reći da se koncesioni element razlikuje ovisno o namjeni i instituciji koja odobrava zajam.

Kod čiste pomoći je 100%, a kod ostalih je manji.

REALNI TROŠKOVI – ekvivalent poklonjenog dohotka, odnosno razlika između dohotka koji bi ostvarili plasmanom  na slobodno tržište i dohotka koji ostvari odobravanjem povoljnih uvjeta.

REALNA KORIST – mjeri se povećanjem dohotka po osnovi priljeva inozemnog kapitala.

MOTIVIRANOST DAVAOCA je raznolika; od namjere da se unaprijedi razvoj pojedinih zemalja, pa do održavanja političkog vojnog utjecaja u zemlji.

15. MEĐUNARODNI TRANSFER TEHNOLOGIJE
TEHNOLOGIJA je skup znanja, tehnika i metoda za proizvodnju određenih dobara (roba/usluga).
Tehnologija + prateći ljudski i materijalni resursi čine tehnološku infrastrukturu.
Oblici međunarodnog prijenosa tehnologije:
1. Međunarodni prijenos PRAVA NA INDUSTRIJSKO VLASNIŠTVO (PATENTI)
2. Međunarodni prijenos PRAVA NA KORIŠTENJE PROIZVODNE I TEHNIČKE DOKUMENTACIJE (LICENCE)
3. Međunarodni prijenos ZNANJA I TEHNIČKIH VJEŠTINA (KNOW-HOW)
Ostali oblici:
4. kroz međunarodnu proizvodnu i tehničku suradnju, zajednička ulaganja (joint venture)
5. kroz inozemne direktne investicije.
Tri stupnja tehnologije su:
- Tradicionalna tehologija (skupa proizvodnja) – zemlje u razvoju
- Intermedijarna tehnologija
- Moderna tehnologija – razvijene zemlje
Intenzitet tehnoloških transfera najjače je izražen između razvijenih zemalja. Za zemlje u razvoju kao prijelazno rješenje predlažu se intermedijarne tehnologije, a ukoliko dobavlja moderne tehnologije treba osigurati tehnološku transformaciju (kontinuirano prilagođavanje).
16. TRANSNACIONALNE KORPORACIJE (TNC) I INOZEMNE INVESTICIJE
TRANSNACIONALNE KORPORACIJE  su tehničko-tehnološke i integracijske cjeline koje kroz transnacionalnu trgovinu ostvaruju svoju prednost korporativne strukture na svjetskom tržištu.
Strategije transnacionalnih korporacija odvija se putem:
1. investiranja u inozemstvu,
2. vertikalnom integracijom i horizontalnom specijalizacijom,
3. R&D faktorom,
4. transferom cijene.
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Transfer cijena odvija se isporukama između pojedinih filijala po nižim troškovima.
R&D faktor podrazumijeva superiornu tehnologiju.
General Motors – najveća transnacionalna korporacija (ima prodaju veću od izvoza ___ i nešto manju od izvoza ____).
- 50 – 80 % svjetske trgovine obuhvaća transnacionalne kompanije.
TRANSMISIJA CIJENA
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16. TRANSNACIONALNE KORPORACIJE I INOZEMNE INVESTICIJE

Razvoj novh zemalja bio je pomognut transnacionalnim korporacijama (TNC). 

TNC imaju OLIGOPOLSKU POZICIJU, ali mogu biti podjednako tretirane kao druge inozemne firme (ili investicije).

TNC mogu biti vertikalno integrirane kako bi koristile efekte transfera cijena za transakcije između pojedinih dijelova iste korporacije.

Razlike u ponašanju TNC-a i običnih inozemnih firmi:

1. Različit pristup promociji inozemnih investicija

2. Strategija TNC-a je u jednostavnom djelovanju kao stvarne ekonomske integracije

3. Velika pregovaračka moć transnacionalnih korporacija

TNC predstavlja jedinstven oblik poslovne integracije u svjetskoj ekonomiji. Transmisija faktora kao i postignuće efekata ekonomije obujma, istraživanje i razvoj, te pozicija na tržištu – sve to čini taj specifični oblik mikroekonomskih integracija.

TNC su efikasne tehničko-tehnološke i integracijske cjeline, koje potvrđuju prednost korporativne poslovne strukture na svjetskom tržištu.

OLIGOPOLSKA POZICIJA – nekoliko prodavača vlada cijelim tržištem s velikim proizvodom

TRANSMISIJA – prenošenje 

17. SVJETSKA EKONOMIJA: IZMEĐU SIROMAŠTVA I BOGATSTVA
Pod utjecajem procesa globalizacije otvaraju se nova tržišta, trgovina se širi, razvijaju se tržišta kapitala u manje razvijenim zemljama, te prodiru nove tehnologije također u najnerazvijenije zemlje.
Međutim, globalizacija ima i neke nepovoljne efekte:
- povećana ranjivost nacionalne privrede na krizu drugih zemalja
- povećana konkurencija uništava one koji se s njome ne mogu kositi na tržištu
Krajem 19.stoljeća  dolazi do velikih migracija prema SAD-u i Australiji – to je doba velike industrijalizacije, izuma telefona i telegrafa te u tih 10 godina na području SAD-a useljava se oko 10 milijuna stanovnika.
Logična posljedica tih trendova je i povećanje trgovine čiji udio u GNP-u raste.
Do početka industrijalizacije trgovina je činila npr. u Velikoj Britaniji 3% GNP-a, a u slijedećih 20-30 godina i do 20%.
Početkom 20 stoljeća proces globalizacije se nešto usporava javljaju se velike ekonomske krize i ratovi, dok nacionalne privrede sve više uvode protekcionizam u vanjskoj trgovini te restrikcije na migracije.
90-ih godina 20 stoljeća analiza međunarodne ekonomije razvoja pokazuje da su globalni odnosi u svijetu doživjeli najnižu točku – npr. 1994.godine razlike između bogatih i siromašnih zemalja doseže kritičnu točku.
17. SVJETSKA EKONOMIJA: IZMEĐU SIROMAŠTVA I BOGATSTVA
Podjela zemalja svijeta: 
1. Zemlje sa niskim dohotkom
2. Zemlje sa srednjim dohotkom
3. Zemlje sa nižim i srednjim dohotkom (zemlje u razvoju)
4. Zemlje sa visokim dohotkom (razvijene zemlje)
3 – Zemlje u razvoju – 85% svjetske populacije, 22% GDP-a
Da bi zaustavili osiromašenje zemalja u razvoju, Ujedinjeni narodi su na Konferenciji u Parizu 1989.godine usvojili MEĐUNARODNU RAZVOJNU STRATEGIJU
CILJEVI:
1. Smanjenje siromaštva za polovicu
2. Osiguranje univerzalne primarne edukacije

3. Postizanje jednakosti edukacijskih sustava
4. Smanjenje smrtnosti djece i novorođenčadi
5. Smanjenje smrtnosti majki
6. Poboljšanje zdravstvene zaštite u procesu ljudske reprodukcije
4 – Razvijene zemlje – 15% svjetskog stanovništva, ostvaruju 78% svjetskog GDP-a
18. STRUKTURA SVJETSKE PROIZVODNJE: STRUKTURA GDP-a

Rast svjetske proizvodnje, praćen je promjenama u njenoj strukturi. Osnovna značajka tih promjena je u sve većem udjelu uslužnog sektora, uz istodobno smanjenje poljoprivrednog i industrijskog sektora. Na većem stupnju razvoja  ostvaruje se "MEĐUSEKTORSKA TRANSFORMACIJA" – što znači da se razvojem poljoprivrede smanjuje udio tog sektora u GDP-u, a povećava udio industrije i usluga.

Međusektorska transformacija je posljedica ekonomskog razvoja.

19. ROBNA STRUKTURA SVJETSKE PROIZVODNJE 

Na robnu strukturu utječu: 

- razvijenost proizvodnih resursa

- razvijenost domaće potražnje

- preferencije potrošača.

Svjetska banka koristi u analizi podjelu na slijedeće robne grupe:

1. HRANA, PIĆE, DUHAN
- zemlje sa visokim udjelom polj. sekotra, visok udio

2. TEKSTIL, ODJEĆA
- kod srednje razvijenih zemalja

3. STROJEVI I TRANSPORTNA OPREMA
- povećani udio znači da je u tim

4. KEMIKALIJE




zemljama razmjena industrijska proizvodnja

5. OSTALI MANUFAKTURALNI PROIZVODI

21. STRUKTURA SVJETSKE POTROŠNJE

OSOBNA + INVESTICIJSKA + BUDŽETSKA POTROŠNJA

Najveći udio OSOBNE POTROŠNJE u GDP-u → zemlje s niskim dohotkom

Najmanji udio OSOBNE POTROŠNJE u GDP-u → zemlje u razvoju

Najveći udio BUDŽETSKE POTROŠNJE → Srednji Istok i Sjeverna Afrika

Najmanji udio BUDŽETSKE POTROŠNJE → zemlje s niskim dohotkom

Najveći udio DOMAĆE BRUTO INVEST. → zemlje s niskim dohotkom

Najmanji udio DOMAĆE BRUTO INVEST. → podsaharska Afrika

BRUTO DOMAĆA ŠTEDNJA – podloga za realizaciju radnih investicija

Najveći udio → Istočna Azija, Pacifik

Najmanji udio → Podsaharska Afrika

22. ZEMLJE OECD-a I MEĐUNARODNO FINANCIRANJE RAZVOJA

Razvijene zemlje – članice OECD-a glavni su izvor financiranja ekonomskog razvoja nerazvijenih zemalja. 

OECD-ov komitet za pomoć u razvoju (DAC) – kriteriji:

- DAC je nadležan  samo za transfere javnog sektora

- Glavni ciljevi: unapređenje ekonomskog razvoja i porast blagostanja

- Omogućava transfere uz koncesijske uvjete

TRANSAKCIJE: 

- Službena pomoć razvoju (ODA)

- Bilateralni nepovratni zajmovi

- Privatni transferi

- Direktne inozemne investicije

- Bilateralne portfolio investicije

- Multilateralne portfolio investicije

- Privatni izvozni krediti

23. SVJETSKI DUGOVI I ZEMLJE U RAZVOJU

Problem vanjske zaduženosti – javlja se 80-ih izbijanjam "dugoročne krize" koja je pogodila cijelo gospodarstvo.

UKUPNI VANJSKI DUG jedne zemlje čine dugoročni i kratkoročni, te javni i privatni dugovi.

Dugoročni = oni s dopijećem iznad 1 godine

Kratkoročni = s dospijećem kraćim od 1 godine

U strukturu ukupnog duga ulaze: 

- javna zaduženja

- javne garancije

- privatna zaduženja sa i bez garancije

Težina otplate vanjskog duga u 1 godini računa se kao postotni udio ukupnog dospjelog duga u vrijednosti izvoza roba i usluga u 1 godini.

BRAZIL – najzaduženija zemlja s najtežom otplatom duga.

(HIPC) Inicijativa za teško zadužene siromašne zemlje = razvijene zemlje su 1996 lansirale, radi smanjenja zaduženosti najsiromašnijih zemalja.

Održivi dug – dug u visini 200-250% vrijednosti godišnjeg izvoza.

24. OBUJAM SVJETSKE TRGOVINE

Zemlje u razvoju smanjile su svoj udio u svjetskom izvozu i uvozu.

Razvijene zemlje su povećale svoj udio u svjetskom uvozu i izvozu.

Vodeće zemlje u svjetskoj trgovini:

SAD, Njemačka, Japan, Francuska, V.Britanija, Italija, Kanada, Kina, Hong Kong, Nizozemska

    ↓





↓ 




↓

ostvarile su deficit (značajne) u trgovinskoj bilanci 1998. godine

25. STRUKTURA SVJETSKE TRGOVINE

Analizom svjetske trgovine treba utvrditi sudjelovanje pojedinih robnih grupa u ukupnoj robnoj razmjeni posebno u izvozu i uvozu.

Robnu strukturu svjetskog izvoza i uvoza promatramo kroz udjele grupa proizvoda:

1. HRANA – hrana i životnije; pića i duhan; životinjaska i biljna ulja i masti; uljne sjemenke, orahe i zrna

2. POLJOPRIVREDNE SIROVINE – materijali, osim goriva

3. GORIVO – mineralna goriva

4. RUDAČE I METALI

5. MANUFAKTURA – kemikalije; proizvodi osnovne proizvodnje; strojevi i transportna oprema

26. DINAMIKA RASTA SVJETSKE TRGOVINE

Treba promatrati kao: – opći ekonomski rast




  – procesi koji su pogodovali razvoju MR

Dinamika rasta = produkt industrijskog i tehnološkog razvoja, te rezultat primjene različitih strategija i politika razvoja.

27. CIJENE I UVJETI RAZMJENE

Uspješnost zemlje u MR ovisi o kretanju cijena na svjetskom tržištu. Kad su izvozne cijene u padu, a uvozne rastu – pogoršavaju se uvjeti razmjene, što zemlji smanjuje uvoznu sposobnost.

UTJECAJ CIJENE na uspješnost nacionalne ekonomije u MR – ovisi o njenoj izvozno-uvoznoj strukturi.

Cijene se formiraju na svjetskom tržištu, pod slobodnim djelovanjem ponude i ptražnje.

Analiza uvjeta razmjene (Terms of Trade) – odnos izvoznih i uvoznih cijena.

28. USLUGE U MEĐUNARODNOJ RAZMJENI

Uslužne transakcije u MR definirane su kao KOMERCIJALNE USLUGE. Pod kojima se podrazumijeva: ekonomski output, nevidljiva dobra – koja su u isto vrijeme proizvedena, transferirana i potrošena.

IZVOZ I UVOZ komercijanih usluga čine: transport, putovanja, te ostale usluge transakcije.

TRANSPORT – sve prijevozne usluge

PUTOVANJA – vrijednost svih roba i usluga koje troše domaći rezidenti u inozemstvu, te rezidenti drugih zemalja za vrijeme turističkih posjeta.

OSTALE: financijske usluge, osiguranje, telekomunikacije, poštanske, usluge novinarstva, građevina, patenti i licence...

SVJETSKI IZVOZ SVIH KOMERCIJALNIH USLUGA povećao se od 80 – 98 godine

SVJETSKI UVOZ SVIH KOMERCIJALNIH USLUGA porastao je od 80 – 98 godine

MILENIJSKA (RAZVOJNA) RUNDA sadrži koncept aktivnosti, odnosi se na:

- liberalizacija kretanja ljudi

- građevinske usluge

- usluge pomorskog transporta

- telekomunikacije

29. PLATNOBILANČNA KRETANJA

Platnobilančna ravnoteža = neostvariv cilj razvijenih i nerazvijenih zemalja svijeta

BILANCA ROBA I USLUGA – za utvrditi kretanje i promjene između pojedinih grupa zemalja.
BILANCA TEKUĆIH TRANSAKCIJA – čine je faktorske usluge, te tekući transferi.
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