VEZANA TRGOVINA:

Nema nikakvih međunarodno usklađenih standarda niti definicija vezane trgovine.

Niti unutar pojedinih skupina zemalja nema jedinstvenih stavova, definicije te pojave vezane trgovine.

MMF, WTO i Svjetska banka – nemaju vlastite definicije.

**UNCTAD, u teorijskim raspravama razlikuje:

a) uži koncept ili KOMPENZACIJSKA TRGOVINA; Compensated  

Prema izvoznom značenju definira se kao posao u kojemu je nužno izjednačavanje izvoznih i uvoznih tijekova 

koji se moraju odvijati između dvaju partnera. 

To su dakle najrestriktivniji i strogo bilateralni oblici vezane trgovine.

b) širi koncept ili VEZANA TRGOVINA; Countertrade – koji se rabi u analizama,

Definira se kao poslovanje u kojemu je izvoz jedan od uvjeta za obavljanje transakcije uvoza, i obrnuto. 

Pritom sudionici u poslu u jednom smjeru ne moraju biti isti oni koji obavljaju posao u drugom smjeru, ali mora

postojati vezanost i uvjetovanost = conditionality između tih dviju transakcija.

Sve poslove vezane trgovine UNCTAD dijeli na:  

· barter

· povratnu kupnju = Buy-Back

· protukupnju = Counterpurchase

· kompenzaciju = Compensation
**Prema OECD-u 

Vezana trgovina podrazumijeva međunarodne trgovačke transakcije u kojima prodavatelj neke robe mora 

prihvatiti poravnanje, djelomično ili potpuno, simultano ili odgođeno, preuzimanjem određenih proizvoda, rjeđe 

usluga iz zelje kupca.

Izdvaja 3 skupine transakcija koje nose karakteristike vezane trgovine:

· barter, protukupnja i njihove varijante koje se nazivaju komercijalne kompenzacije,

· buy-back sporazumi i sporazumi o recipročnoj razmjeni robe unutar sporazuma o industrijskoj kooperaciji,

· switch operacije i one operacije koje su vezane za prodaju vojne opreme.

**USITC se ne bavi definicijom pojma već samo nabraja i opisuje pojedine oblike:

· protukupnja,

· kompenzacija,

· offset,

· barter i

· switch

**Tradicionalno se shvaća kao svaka zamjena robe za robu, dakle, svaka vrsta međunarodne trgovine.

**Reamy-Dirks

 „Svi vanjskotrgovinski sporazumi u kojima je neka isporuka u inozemstvu uvjetovana i povezana s uvozom iz 

te zemlje“

**Aggarval

„Varijante trampe“ Razlikuje: barter, klirinški sporazumi, switch poslovi i kompenzacijski aranžmani.

**Francis

Ne definira vezanu trgovinu. Razlikuje: kompenzaciju, kontrakupnju, buy-back i offeset. 

**Halbaci i Osterkamp

„Svi oblici trgovine koji se temelje na načelu bilateralne kompenzacije“ Razlikuju: čiste barter, protukupnju, 

buy-back, offset i kompenzacijkse poslove.

**Verzariu

Razlikuje: kompenzacijske trgovačke aranžmane u širem i užem smislu i vezanu trgovinu. 

„Vezana trgovina je ugovorom utanačena recipročna razmjena robe ili usluga, pri čemu se isporuke u oba 

smjera izražavaju i plaćaju devizama.“

MEĐUDRŽAVNI BILATERALNI TRGOVAČKI SPORAZUMI I PROTOKOL:

Bilateralnih međudržavnih trgovačkih sporazuma ima bezbroj vrsta.

DVIJE SKUPINE:

A) Sporazumi koji:

· predviđaju konvertibilna plaćanja i naplate, 

· ne sadrže nikakve obvezujuće odredbe, 

· ne daju nikakve posebne privilegije, 

· ne određuju ni količine ni vrijednost robe koji bi se trebalo razmijeniti

· njihova provedba zasniva se na interesima kompanija iz obje zemlje,

· ne mogu se smatrati nekim oblikom vezane trgovine, niti okvirom koji ju potiče.

B) Sporazumi koji:

- utvrđuju i neke posebne povlastice u međusobnoj trgovini (niže carinske stope),

- nastaju najčešće iz političkih razloga,

- dovode do „skretanja“ trgovine,

- u suprotnosti su s klauzulom najpovlaštenije nacije.

Bilateralni međudržavni sporazumi o uravnoteženoj trgovini su neka vrsta sporazuma o međudržavnoj trampi zemalja sudionica. 

Bilateralni klirinški sporazumi 

· su međudržavni sporazumi o međusobnoj trgovini i plaćanjima,

· prvi puta se pojavljuju 1931. godine (guverner austrijske središnje banke predlaže i sklapa prvi takav sporazum),

· sastoje se od: platnog sporazuma i robnih lista izvoza i uvoza,

Platnim sporazumom odrađuju se obračunska valuta, manipulativni kredit i banke kod kojih se vode klirinški računi.

Dvije su robne list: lista uvoza i lista izvoza. Ujednačene su i sadrže popise robe koja će se u dogovorenom razdoblju međusobno razmijeniti i okvirne cijene.

Na uvozne list se stavlja bitna roba – ona koja bi se inače morala uvesti uz konvertibilno plaćanje.

Na izvozne list se stavlja roba koju je teže prodati na konvertibilnom tržištu. 

· konačan oblik sporazuma odraz je pregovaračke moći ugovornih strana. 

SWING ili manipulativni kredit – uvode zapadnoeuropske zemlje neposredno nakon II.svj. rata. 
To znači da su domaće središnje banke preuzimale teret financiranja izvoznih viškova sve do visine tog kredita  

I  tako omogućivale brze isplate domaćih izvoznika. Ako bi saldo premašio manipulativni kredit, zemlja koja 
ima deficit morala bi ga odmah izravnati uplatom konvertibilne protuvrijednosti.

U zemljama centralnoplanskih privreda, koje su se izolirale od svjetskog tržišta vlada robna i suštinska

nekonvertibilnost jer su ima unutarnje cijene bitno različite od cijena na svjetskom tržištu. 

Kliring (raščišćavanje, poravnavanje) prvobitno je označavao postupak međusobnog prebijanja dugova. 
Nastanak pojma vezuje se uz poznatu londonsku „Clearing House“ osnovanu 1773. godine u kojoj su banke 
članice međusobno prebijale čekove svojih klijenata. Za svaku zemlju koja želi razvijati tržišno gospodarstvo 
kliring je samo izlaz za nuždu. Može se pretvoriti i u konačan cilj ako se preko središnje banke izražava interes 
onih koji svoju robu ne mogu prodati ni na domaćem ni na konvertibilnom tržištu. 

Swich rješava problem salda iz bilateralnih kliringa. Znači uključivanje treće strane u bilateralni međudržavni 
koji zabranjuje ili ne predviđa uključivanje treće zemlje. Njime se dakle krši međudržavni sporazum. Države to

to ne čine otvoreno pa pristaje biti „prevarena“ – prešutno predviđa nekom poduzeću da izvede swich, 
odnosno da klirinšku robu namijenjenu domaćem tržištu preproda na trećem uz određeni popust u cijeni. 

Međudržavni klirinški sporazumi neka su vrsta međudržavne trampe u kojoj je razmjena prisilno ujednačena

i nema nikakvih međunarodnih plaćanja. 

OSNOVNA PODJELA POSLOVA VEZANE TRGOVINE:

A) Klasični oblici vezane trgovine:

· Barter, Kompenzacijski poslovi

B) Suvremeni oblici vezane trgovine:

· Protukupnja, Kupnja unaprijed, Evidencijski račun, Založni račun.

Barter poslovi (trampa) – dvostrani posao vezane trgovine u kojemu su međusobne isporuke robe ili usluga uvjetovane i potpuno izravnane. Najčešće nema nikakvih međusobnih plaćanja, niti se u posao uključuje treća strana.

Karakteristike:

· međusobna zamjena robe odvija se na osnovi jednog jedinog ugovora

· roba koja se razmjenjuje definira se količinom i kakvoćom bez ikakvog navođenja njihove novčane vrijednosti

· u samom poslu nema nikakvih međunarodnih plaćanja, osim zbog pribavljanja proizvoda potrebnih za razmjenu

· razmjena se odvija između dva partnera te se, načelno, ne predviđa uključivanje treće strane

· međusobne isporuke se najčešće odvijaju istodobno. Iznimno se događa da razmak između početne i uzvratne isporuke bude do jedne godine

Takvi poslovi su dosta rijetki i taj način trgovanja je gotovo rezerviran za međusobnu razmjenu homogenih proizvoda kod kojih je jednostavnije odrediti kvalitetu, količinu i odnos prema svjetskim cijenama. Trgovanje mineralima i poljoprivrednim proizvodima.

Kompenzacijski poslovi – poslovi u kojima se izvoznik obvezuje da, u potpunosti ili djelomično, pokrije vrijednost izvezene robe uvozom neke druge robe iz zemlje kupca.

a) Potpuna kompenzacija – vrijednost međusobnih isporuka se u potpunosti izjednačava

b) Djelomična kompenzacija – međunarodno plaćanje za dio jedne od isporuka

c) Jednostavna kompenzacija – posao se dogovori i realizira između dvojice partnera iz dviju zemalja

d) Proširena kompenzacija – slučaj kad makar jedan partner uključi drugo poduzeće (npr. trgovačku kompaniju) iz svoje zemlje

e) Trostrana kompenzacija – osnovni posao se realizira uz uključivanje sudionika iz treće zemlje

Karakteristike svih njih:

· inicijalna i uzvratna isporuka se ugovaraju  jednim jedinim ugovorom

· u ugovoru se navode cijene robe u dogovorenoj valuti, a tijekovi robe su praćeni fakturama, iako do stvarnih deviznih plaćanja najčešće ne dolazi

· roba koja se iznajmljuje nije tehnički povezana, npr. nije proizvod prethodne isporuke (recimo industrijske opreme), niti je uz nju vezana; dakako, ona najčešće potječe iz iste industrijske grane

· ugovorom se najčešće dopušta prenošenje obveze uzvratne kupnje na treću stranu

· u ugovoru sudjeluju dvije ili više strana; u trostranoj (triangularnoj) kompenzaciji inicijalni izvoznik prima uzvratnu isporuku iz treće zemlje

· najčešće nije moguće organizirati simultane isporuke; vrijeme unutar kojeg se obavi kompenzacijska kupnja obično nije dulje od 18 mjeseci

· za razliku od bartera, isporuka i kontraisporuka u kompenzacijskim poslovima ne moraju biti 100% izravnane. Kad nisu izravnane, radi se o djelomičnoj kompenzaciji. U suprotnom se radi o potpunoj kompenzaciji.

Protukupnja (counterpurchase, indirektna kompenzacija) – oblik vezane trgovine gdje se sklapaju dva posebna, iako uvjetovana, posla koja se i realiziraju neovisno jedan o drugome.

Karakteristike:

· isporuka i protuisporuka se utanačuju s dva pravno neovisna ugovora

· pošiljke, i u jednom i u drugom smjeru, prate fakture u dogovorenoj valuti

· svaka isporuka se plaća putem redovitoga platnog prometa, a plaćanje jedne neovisno je o plaćanju druge

· roba iz protukupnje nije proizvedena korištenjem inicijalne isporuke, nego najčešće potječe iz različitih grana

· uključivanje treće strane, npr. za pribavljanje robe ili preuzimanje protukupnje, moguće je i često se događa

· protuisporuka se obično obavi tijekom jedne godine, najdulje do 18 mjeseci

Kupnja unaprijed – u ovom poslu zapadni partner prvi kupuje robu iz nerazvijene odnosno tranzicijske zemlje i to pod uvjetom da mu ta kupnja jamči pravo izvoza neke druge robe u tu zemlju. Moguće je da se to pravo ugovorom prenese drugom, točno određenom, zapadnom izvozniku ili se zapadnom kupcu dopušta da ga on naknadno prenese na nekog izvoznika. Sve troškove transakcije snosi kupac opreme iz nerazvijene zemlje, i to snižavanjem prodajne cijene na tržištu razvijene zemlje. 

Evidencijski račun (evidence account) – okvirni trgovački sporazum između kompanije iz razvijene zemlje i neke državne institucije iz zemlje u razvoju o međusobnoj razmjeni koja treba biti potpuno ili djelomično uravnotežena u razdoblju od jedne do tri godine. 

Karakteristike:

· ukupna međusobna plaćanja na kraju razdoblja moraju biti izravnana, dok pojedinačne trgovačke transakcije to ne moraju biti

· pojedinačne isporuke se ugovaraju posebnim ugovorima uz plaćanja konvertibilnim valutama

· trgovačke tijekove i financijsko poravnavanje prate unaprijed dogovorene banke u zemljama sudionicama

Založni račun (Escrow account) – posebni računi koji se otvaraju kod odgovarajućih banaka s ciljem olakšavanja provedbe i osiguravanja određenog vezanog posla. Sredstva formirana na tim računima ostaju na njima «založena» sve dok druga strana u vezanoj transakciji ne ispuni određene uvjete. Nakon toga sredstva na računu postaju raspoloživa te se mogu povući radi plaćanja završne poslovne operacije. Zapadne kompanije na taj način pomažu partnerima iz nerazvijenih zemalja da ostvare konvertibilna sredstva putem avansnih nabava. Partner iz nerazvijene zemlje može zahtijevati da se sredstva od njegova izvoza stave na založni račun kod zapadne banke, tako da bi ta sredstva kasnije bila raspoloživa partneru iz razvijene zemlje. Ovakav način poslovanja založnim računima još nije u potpunosti reguliran pa nastaje niz problema oko njihove praktične primjene. Velika prednost tih računa je u tome što se mogu elastično rabiti za potrebe balansiranja međusobnih isporuka. Kad nastanu određene razlike u vrijednostima međusobnih isporuka, svaka razlika avansne kupnje ostaje na založnom računu. Ta stvorena razlika donosi kamatu i može se upotrijebiti za neku novu narudžbu.

Međunarodna trgovačka potvrda (International Trade Certificate) –  VP koji je uveden kao novi način

multilateralizacije vezane trgovine. Slijed radnji unutar vezanog posla uz trgovačku potvrdu:

1. uvoznik iz razvijene zemlje kupuje robu u tranzicijskoj (nerazvijenoj) zemlji pod uvjetom da prodavatelj pribavi i potom mu preda međunarodnu trgovačku potvrdu (MTP) koju je indosirala centralna banka njegove zemlje

2. uvoznik predaje dokument financijskoj instituciji, agentu za promet VP-ima

3. fin. institucija provjerava MTP kod središnje banke tranzicijske zemlje

4. MTP se, uz određeni diskont, prodaje nekom zainteresiranom domaćem izvozniku

5. izvoznik iz razvijene zemlje otprema svoju robu kupcu iz nerazvijene zemlje

6. uvoznik iz nerazvijene zemlje plaća svojoj središnjoj banci vrijednost isporučene robe u domaćoj valuti

7. središnja banka nerazvijene zemlje plaća dobavljača iz razvijene zemlje u konvertibilnoj valuti

MTP je zapadnim izvoznicima jamstvo za naplatu izvezene robe u konvertibilnoj valuti (zbog indosamenta središnje banke zemlje uvoznice) dok uvoznicima iz tranzicijske zemlje olakšava pribavljanje potrebnih odobrenja za uvoz iz razvijene zemlje. Istodobno u transakciju unosi elemente multilateralnosti jer se jednostavno prodaje i prenosi u slučaju da primarni uvoznik nije sam zainteresiran za izvoz robe koja je navedena na potvrdi. Zainteresirani kupci za potvrdu plaćaju stanovitu premiju, iznos koji ovisi upravo o vrsti robe što se isporučuje. 

Povratna kupnja (buy back) – oblik vezanih aranžmana koji se primjenjuje prilikom ugovaranja isporuke strojeva i industrijske opreme te patenata, know-how-a, kao i tehničke pomoći potrebne za proizvodnju stanovitih proizvoda. Isporučitelji tehnologija najčešće su razvijene zemlje, dok su primatelji zemlje u razvoju i (bivše) komunističke zemlje. U okviru takvih sporazuma isporučitelj tehnologije pristaje na «plaćanje» isporukama proizvoda dobivenih njezinim korištenjem.

Karakteristike:

· iz već raspravljenih razloga, zaključuju se posebni ugovori; jedan za isporuku zapadne opreme i/ili tehnologije (tzv. primary contract), a drugi za isporuku robe kojom se oni otplaćuju (buy-back contract)

· vrijednost svih transakcija se izražava u dogovorenoj konvertibilnoj valuti

· između primarne i prve uzvratne isporuke obično proteče puno vremena; za obavljanje svih dogovorenih isporuka potrebno je deset i više godina

· ukupna vrijednost uzvratnih isporuka rijetko je kad manja od vrijednosti početne isporuke. Najčešće je puno veća zbog težnje investitora da pokriju i dio izdataka za neophodnu infrastrukturu.

Offset poslovi – osnovni oblik vezane trgovine koji se pojavljuje pri ugovaranju isporuka proizvoda visoke tehnologije i velikih vrijednosti. Najčešće je to u trgovini sofisticiranom vojnom opremom, atomskim centralama, komercijalnim zrakoplovima i sl. Offset poslovi se mogu okarakterizirati kao svojevrsna kombinacija buy-back poslova i poslova trgovačke kompenzacije. Osnovni smisao offset posla je da prodavatelj na neki način poravna goleme devizne izdatke kupca i/ili unaprijedi tehnologiju nekih sektora. 

Karakteristike:

· to su poslovi golemih vrijednosti

· i kupac i prodavatelj su najčešće vlade zemalja, državna poduzeća ili poduzeća pod izravnim državnim nadzorom

· većina ugovora je dugoročnog karaktera, najčešće između 10 i 12 god.

Primarna isporuka i uzvratne isporuke mogu biti izravnane, ali su to rijetko. Bez obzira na to jesu li transakcije izravnane ili nisu, mogu se razlikovati izravni i neizravni offset te najčešće njihova kombinacija. Izravni offset postoji u slučaju kad prodavatelj, na zahtjev kupca, uzima u kupčevoj zemlji podugovarače od kojih preuzima određene dijelove ili sklopove potrebne za kompletiranje proizvoda koje izvozi. Pritom se često zahtijeva i dobiva stanovita tehnološka pomoć, potrebna za proizvodnju. Neizravni offset se pojavljuje u slučaju kad se obveza poravnanja ne odnosi na dijelove, sklopove niti tehnologiju vezanu uz primarnu isporuku. U tom slučaju se radi o kupnji nekih drugih proizvoda zemlje uvoznice ili pak prijenosu tehnologije nevezane za početnu isporuku.

1. Ukratko navedite prednosti i nedostatke vezane trgovine

PREDNOSTI:

1. pomaže kratkoročnom uravnoteženju bilance plaćanja,

2. mogu poslužiti za nastavak uvoza kapitalne opreme i održavanje stopa rasta,

3. ponekad jedino moguće sredstvo za pokretanje i/ili intenziviranje trgovine sa zemljama u sličnim teškoćama. 

4. za izvorne proizvode nekonkurentnih industrija – povoljna za iskorištavanje marketinga zapadnih partnera u cilju osvajanje novih tržišta i zaobilaženje protekcionističkih ograničenja. 

NEDOSTACI:

1. smanjuje ukupan uvoz i izvoz,

2. ne može se dokazati da popravlja vanjskotrgovačku bilancu zemlje,

3. usporava izvoz industrijskih proizvoda,

4. nema nikakvih dokaza da popravlja uvjete razmjene zemlje -  saldo vanjskotrgovinske bilance,

5. postoji negativna korelacija između korištenja vezane trgovine i diverzifikacije izvoza,

2. Navedite čimbenike koji određuju visinu izvoznih cijena

Temeljni čimbenici koji utječu na strukturu i visinu cijena u vanjskoj trgovini jesu:

· troškovi poduzeća,

· potražnja za robom,

· konkurencija na tržištu,

· zakonski propisi u zemlji izvoza 

· opća poslovna politika i politika marketinga poduzeća.

3. Navedite i ukratko objasnite zaštitne klauzule u kupoprodajnim ugovorima

· Valutna klauzula – služi kako bi se ugovorne strane zaštitile od valutnog rizika (rizik devalvacije i revalvacije) i tečajnog (manje promjene vrijednosti valute plaćanja) rizika. Njome se valuta ugovora odnosno valuta plaćanja veže za neku stabilniju vrijednost: neku čvršću konvertibilnu valutu, neku obračunsku jedinicu, robu ili zlato. U skladu s time razlikujemo deviznu, robnu i zlatnu klauzulu.

· Indeksna klauzula – je ugovorna klauzula njome se ugovorne strane usuglašavaju da će se u trenutku plaćanja isplatiti povećan ili smanjen ugovoreni nominalni iznos novčane obveze, ovisno o promjeni indeksa cijena dogovorene robe i usluga s tim da promjene utvrđuje određena specijalizirana organizacija. Redovito se uzima da u trenutku dogovaranja nominalne cijene indeks te robe i usluga bude 100. Ta vrsta klauzula se rabi pri sklapanju dugoročnih poslova jer je u njima jako izražen i rizik promjene cijene.

· Klizna skala – primjenjuje se pri ugovaranju poslova izvođenja investicijskih radova, dugoročnih isporuka skupe investicijske opreme i postrojenja te općenito u dugoročnim poslovima velikih vrijednosti u kojima ugovorne strane, zbog velikih rizika promjene cijena materijala i nadnica radnika, nisu spremne na ugovaranje fiksne cijene. Zato ugovaraju samo baznu cijenu (koja odražava strukturu i visinu najvažnijih troškova u trenutku sklapanja ugovora) i metodu kojom će se izračunati cijena koju će kupac stvarno isplatiti na dogovoreni dan, a koja će ovisiti o stvarnim promjenama cijena materijala i nadnica radnika. Za njezinu uspješnu primjenu, ključno je dobro poznavanje strukture i visine najvažnijih troškova proizvodnje predmetnog proizvoda. Kako bi primjena klizne skale bila uspješna i kako bi se izbjegli sporovi i rasprave oko toga jesu li se i u kojoj mjeri promjeniti pojedini troškovi. iznimno je važno precizno dogovoriti kako će se izračunavati indeksi promjena cijena rada i materijala odnosno precizno dogovoriti čije indekse će se za to primjeniti (najčešće se ugovaraju indeksi stat. zavoda pojedinih zemalja).

4. Poslovne isprave u međunarodnoj trgovini – sve navesti i svaku znati objasniti

INSTRUMENTI PLAĆANJA U VANJSKOJ TRGOVINI SU:

1. Međunarodni dokumentarni akreditiv,

2. Bankovna doznaka,

3. Dokumentarna naplata ili robni inkaso,

4. Trgovačko kreditno pismo,

5. Čekovi

6. Mjenice

5. Objasnite glavne karakteristike i tehniku plaćanja

međunarodnim dokumentarnim akreditivim

Međunarodni dokumentarni akreditiv (The Letter of Credit – L/C) je instrument plaćanja u kojemu se neka banka na zahtjev i po nalogu svog komitenta (nalogodavca) obvezuje da će isplatiti korisnika akreditiva ili nekoj trećoj osobi po njegovoj naredbi, određeni iznos (odnosno da će akceptirati, negocirati ili isplatiti mjenicu vučenu od korisnika) ili da će ovlastiti neku drugu banku da obavi takvo plaćanje (odnosno akceptiranje, negociranje ili isplatu mjenice) pod uvjetom da korisnik, ili ta treća osoba, banci preda ugovorene dokumente i udovolji svim ostalim uvjetima akreditiva.

To je siguran instrument plaćanja za prodavatelja jer on ne šalje robu dok ne dobije «Obavijest» od potvrđujuće banke i tada ona više ne može tu obavijest opozvati, a za kupca je siguran jer se akreditiv može iskoristiti samo i jedino ako prodavatelj ispuni sve uvjete propisane u akreditivu.

Svako se plaćanje akreditivom u nekom vanjsko-trgovinskom poslu opisuje u posebnom članku kupoprodajnog ugovora koji se u praksi naziva i akreditivna klauzula. 

Sudionici u akreditivnom poslu su sljedeći: 

· Nalogodavac (Applicant) – kupac (uvoznik) koji daje nalog svojoj poslovnoj banci da na temelju fin. pokrića što ga ima u toj banci ili na temelju odobrenog kredita, odobri akreditiv u korist inozemnog posl. partnera

· Akreditivna banka (The Issuing bank) – ona u zemlji kupca (nalogodavca) koja otvara međ. dok. akr. na zahtjev nalogodavca i točno prema uputama dobivenim u nalogu za otvaranje akr.

· Korisnik (The Beneficiary) – prodavatelj (izvoznik) koji predočenjem određenih dokumenata i ispunjenjem ostalih uvjeta u akreditivu stječe pravo iskorištenja akr.

· Imenovana banka (The Nomenated bank) – svaka druga banka u zemlji prodavatelja koja po ovlaštenju akreditivne banke preuzima određene obveze prema korisniku akr.

Akreditivni dokumenti:
· Robni dokumenti – trgovačka faktura (3-5 primjeraka, mora glasiti na ime nalogodavca za otvaranje akreditiva i mora ju izdati korisnik akreditiva)
· Dokumenti o otpremi robe (transportni dokumenti) – pomorska teretnica, riječna teretnica, zračni tovarni list, dokument mješovitog prijevoza
· Dokumenti o osiguranju – polica, ugovor - moraju biti onakvi kako je propisano akreditivom i mora ga izdati osig. društvo ili njegov agent 
· Ostali akreditivni dokumenti – zahtjevaju se ovisno o vrsti robe koja se uvozi i zemlji njezina podrijetla. To su najčešće: potvrde o podrijetlu robe, sanitarna, veterinarska i fitopatološka potvrda, konzularne fakture, tvornički atesti za isporučenu robu, certifikati organizacija ovlaštenih za provjeru kvalitete i količine robe itd.
Postupak:

· nalogodavac daje akreditivnoj banci (u svojoj zemlji) nalog za otvaranje akreditiva i doznačuje dogovoreni iznos deviza tj akreditivni iznos

· po odredbama iz naloga, akreditivna banka otvara akreditiv i prosljeđuje ga potvrđujućoj banci koja korisniku (prodavatelju) šalje tzv. «Obavijest o otvorenom akreditivu» u kojoj navodi sve uvjete iz akreditiva

· zaprimanjem te «Obavijesti», korisnik otklanja svoj osnovni rizik (rizik naplate) pa odmah može dati nalog za početak isporuke robe

· nakon što je korisnik akreditiva isporučio robu u skladu s ugovorom, od otpremnika dobiva sve dokumente koji dokazuju da je roba isporučena u skladu s ugovorom (faktura, teretnica, polica osiguranja, certifikat o kontroli kvalitete, brzojav o otpremi) 

· sada ove dokumente dostavlja potvrđujućoj banci, koja ih temeljito pregleda i ako utvrdi da u potpunosti odgovaraju uvjetima iz akreditiva, prihvaća dokumente i korisnikovu računu odobrava dogovoreni akreditivni iznos

· primljene dokumente, potvrđujuća banka šalje akreditivnoj banci, koja opet provjerava dokumente i ako je sve u redu, računu potvrđujuće banke odobrava dogovoreni iznos uvećan za uobičajene troškove

· akreditivna banka dokumente predaje nalogodavcu, koji na osnovu njih može preuzeti robu od prijevoznika i carinit ju

6. Objasnite bankovnu doznaku za plaćanje u inozemstvo

Bankovna doznaka je nalog komitenta svojoj poslovnoj banci da na teret njegovih sredstava isplati određenu svotu deviza inozemnoj osobi koja je naznačena u nalogu. Domaća banka prihvaća taj nalog i nakon toga nalaže ino. banci, svojoj korespondentnoj banci, isplatu određene novčane svote u obliku odobrenja na računu ili isplate u gotovini korisniku te doznake.

Rabi se za plaćanje:

· predujmova,

· robe manjih vrijednosti unaprijed,

· obavljenih gospodarskih usluga.

Vrste:

1. LORO (njihova) – doznaka koju nerezident plaća hr. pravnoj ili fizičkoj osobi

2. NOSTRO (naša) – doznaka koju hr.rezident plaća ino. partneru

3. ROBNA – ona kojom se plaća isporuka robe

4. NEROBNA – kojom se plaćaju pružene usluge

5. UVJETNA – koja se isplaćuje tek po ispunjenju određenih uvjeta

6. BEZUVJETNA – doznaka koja se ispčaćuje bez ikakvih uvjeta

7. Navedite glavne karakteristike i tehniku dokumentarne naplate- robnog inkasa

Robni inkaso se primjenjuje u slučaju postojanja međusobnog povjerenja među poslovnim partnerima stečeno na osnovi dugogodišnjeg poslovanja odnosno kad su uvjeti na tržištu takvi da jedna strana, kojoj to odgovara, diktira takav način plačanja.
Razlikujemo: 

1) Robni inkaso = naplata komercijalnih papira (faktura, otpremnih dokumenata, dokumenata osiguranja)

2) Nerobni (čisti) inkaso = naplata vrijednosnih papira (čekova, mjenica, amortiziranih obveznica).

Uručenje dokumenta kupcu nakon:

· isplate kupoprodajnog iznosa ako je dogovorena klauzula “dokumenti uz plaćanje”,

· akceptiranja mjenice prema klauzuli “dokumenti uz akceptiranje”,

· što uvoznik izda potvrdu o preuzimanju dokumenata uz prilaganje bankovnog jamstva.

Sudionici u postupku dokumentarne naplate:

· nalogodavac (prodavatelj) – osoba koja svojoj banci povjerava posao naplate i dostavlja dokumente,

· dostavna banka (banka remitent) – banka prodavatelja kojoj je povjerena naplata i koja je provodi preko inkaso banke ,

· naplatna banka (inkaso banka) – banka kupca odnosno svaka vanka, osim dostavne, koja je uključena u postupak naplate,

· prezentirajuća banka – naplatna banka koja prezentira dokumente trasatu
· kupac (trasat) – osoba kojoj se prezentiraju dokumenti zbog naplate
SHEMA:
1. NALOGODAVATELJ (  inkaso nalog + dokumenti ( BANKA REMITENT

2. BANKA REMITENT ( Inkaso nalog + dokumenti ( INKASO BANKA

3.  INKASO BANKA ( dokumenti ( KORISNIK

4.  KORISNIK ( inkaso iznos ili mjenica ( INKASO BANKA 

8. trgovačko kreditno pismo

Trgovačko kreditno pismo – instrument dokumentarnih plaćanja kojim banka izdavatelj ovlašćuje imenovanog

korisnika da na nju može vući mjenice do iznosa navedenog u pismu, te se obvezuje da će te mjenice uz propisane dokumente otkupiti od svakog svjesnog imatelja. 
Razlika od akreditiva:

- kod kred. pisma uz dokumente se redovito pojavljuju mjenice vučene na banku

- k.p. ovlaščuje korisnika da mjenice nože podnjeti na negociranje bilo kojoj banci ali se bankama ne daje nikakav nalog za negociranje tih mjenica

- na k.p. se unosi izjava kojom se banka izdavatelju obvezuje

na iskup mjenice od svakog svjesnog imatelja koji tu mjenicu

podnese zajedno s propisanim dokumentima

- k.p. se naslovljava i šalje korisniku bilo izravno poštom, posredovanjem nalogodvca ili posredovanjem neke banke, najčešće iz zemlje korisnika. U tom slučaju posrednička banka može to kreditno pismo i potvrditi.

9. čekovi

Čekovi – VP kojeg izdatnik (trasant) nalaže trasatu (najčešće banci) da na čeku navedenu svotu isplati korisniku čeka (remitentu) ili osobi na koju on prenese ček. Mogu glasiti na ime, po naredbi i na donositelja s tim da se čekovi na ime rijetko rabe u vanjskoj trgovini. 

Karakteristike:

· pisana isprava i ne može se izdati ni u kojem drugom obliku,

· formalni papir koji sadrži sve bitne sastojke propisane zakonom,

· prezentacijski je VP tj. isplata se ne može obaviti bez prezentacijete  dužnik mora isplati ček koji mu se predoči i onome tko ga predoči,

· čekovna obveza je fiksna što znači da se duguje/potražuje ona svota koja je navedena na čeku,

· dužnikova čekovna obveza je apstraktna,

· čekovni dužnici solidarno odgovaraju za isplatučekovne svote s time da se ček mora prvo podnjeti na isplatu trasatu,

· čekovna obveza je samostalna – svaki čekovni obveznik potpisom čeka preuzima obvezu neovisno o obvezama ostalih potpisnika.

Razlikujemo:

· potpuni indosament – na poleđini čeka vlasnik potpisuje prijenosnu izjavu u kojoj navodi i ime novog vlasnika na kojeg prenosi ček

· nepotpuni indosament – ne sadrži ni prijenosnu izjavu ni ime indosatara već samo naziv i potpis indosanta.

Vrste:

· bankovni čekovi – ček koji jedna banka vuče na drugu banku tako da se prva banka pojavljuje kao trasant a druga kao trasat

· osobni čekovi – čekovi koje razne tvrtke, ustanove ili fizičke osobe u inozemstvu trasiraju na neku banku u svojoj zemlji i to na temelju realnog pokrića (depozita) ili fiktivnog pokrića

· dokumentarni čekovi – javlja se u izvozu robe i usluga

· putni čekovi – instrumenti plaćanja koji se rave u međunarodnom putničkom prometu i izdaju ih poznate svjetske banke i velike turističke agencije.

· euro čekovi, čekovna karta.

10. mjenice

Mjenica je VP koji je izdan u zakonski propisanom obliku i kojim se izdavatelj obvezuje da će osobi navedenoj u mjenici ili osobi na koju ona prenese mjenicu isplatiti na mjenici naveden iznos na dan koji je također naveden na mjenici:

Vrste:

· trasirana (tuđa) – pismeni nalogjedne osobe drugoj osobi da isplati trećoj osobi ili po njezinoj naredbi određenu svotu novca, prema uvjeti a označenima na samoj mjenici

· vlastita (sola) – ona kod koje se sam izdavatelj mjenice obvezuje isplatiti određenu novčanu svotu navedenoj osobi ili nekomu drugom po njegovoj naredbi.

U međunarodnom platnom prometu razlikujemo:

- mjenicu u akceptnom

- mjenicu u negocijacijskom akreditivu

U angloameričkim zemljama koristi se promissory note tj. promessa – posebna vrsta vlastite mjenice kojom se izdavatelj bezuvjetno obvezuje platiti korisniku ili donosiocu svotu na koju glasi taj VP.

11. navedite osnovne razlike plaćanja međunarodnim dokumentarnim akreditivom i inkasom dokumenata

Inkaso dokumenata se primjenjuje kada vlada uzajamno povjerenje između sudionika kupoprodaje odnosno plod je njhove duže uzajamne suradnje, akreditiv je puno sigurniji način naplate jer u mehanizmu akreditiva korisnik (prodavatelj robe) počinje s isporukom tobe tek po otvaranju akreditiva odnosno nakon što je osigurao naplatu. U inkaso naplati to nije tako jer prodavatelj šalje otpreme i druge dokumente zajedno s robom, očekujući da će kupac postupiti u skladu s ugovorom i da će otkupiti dokumente (akceptirati mjenicu) i preuzeti robu. Razumje se da to ne mora biti tako pa na prodavatelju ostaje rizik neplaćanja ili neakceptiranja

Isto tako postoji razlika u izdavatelju: uvoznik nalaže svojoj

banci da otvori akreditiv u korist izvoznika, dok kod inkasa

izvoznik šalje nalog za naplatu.

12. zašto je akreditiv siguran instrument plaćanja i za izvoznika i za uvoznika

Radi načela pri pregledavanju dokumenta:

1. načelo sukladnosti – propisuje da se opis robe u fakturi

mora slagati s opisom robe iz akreditiva a da svi drugi dokumenti mogu sadržavati i opis robe koji nije identičan ali nije ni protivan bilo kojem drugom predočenom dokumentu

2.     načelo neproturječnosti – propisuje da je svaka banka dužna međusobno uspoređivati prezentirane dokumente te da će, ako to akreditiv izričito ne određuje drugačije, prihvatiti dokumente koji se predoče pod uvjetom da njihov sadržaj nije protivan bilo kojemu drugom predočenom dokumentu

3. načelo nesuglasnosti – najvažnije jer se provjerava da

li je uvoznik ona osoba koja je otvorila akreditiv te da li je izvoznik ona osoba koja je izdala fakturu kao korisnik akreditiva.

13. koji su poslovi i zadaće međunarodnih otpremnika

Osnovna zadaća otpremnika je organizacija otpreme i dopreme robe. U obavljanju tih funkcije otpremnici moraju organizirati i koordinirati cjeli niz drugih poslova. Međunarodni otpremnici obavljaju i provoz robe preko vlastite zemlje. Sve to poslove posrednici obavljaju na najsigurniji i najekonomičniji način. U otpremničke poslove spada veliki broj poslova koji se djele na osnovne i specijalne.

Osnovni poslovi:

· poslovi savjetovanja i izrada ponuda

· poslovi određivanja instradacija i ugovaranje prijevoza

· poslovi organizacije utovara, istovara i pretovara

· poslovi osiguranja

· poslovi uskladištenja

· carinsko posredovanje

· poslovi prihvata i predaje robe

Specijalni poslovi:

· poslovi kontrole kvalitete i kvantitete robe

· preuzimanja robe

· pakiranja i kontrole pakiranja

· poslovi uzimanja uzoraka

· izdavanje jamstvenih pisama i otpremničkih dokumenata

· (tu spadaju i kontrola otpreme, kontrola i nadzor ukrcaja i iskrcaja, kontrola prijevoza i slaganja u prijevozno sredstvo, kontrola skladišnog prostora, kontrola načina skladištenja i kontrola prijevoznih sredstava)

14. Navedite i ukratko objasnite robne rizike u vanjskotrgovinskim poslovima

Odnose se na robni dio vanjskotrgovinskog posla te

obuhvaćaju sve nepredvidive događaje koji mogu rezultirati

štetama na robi odnosno na predmetu kupoprodaje. Kao

posljedica nastupa robnih rizika dolazi do kršenja odredbi

ugovora koje se odnose na vrstu, količinu i kvalitetu te na

vrijeme isporuke predmeta kupoprodaje.Tu spadaju oštećenje

i/ili uništenje robe u prijevozu, kašnjenje isporuke robe,

odbijanje preuzimanja, i sl.

3 skupine robnih rizika:

a) Rizik provedbe kupoprodajnog ugovora

Pojavljuje se kao posljedica mogućnosti da jedna ugovorna

strana iz nekog vanjskotrgovinskog posla uopće ne ispuni

preuzetu obvezu poradi čega će na drugoj strani biti nanesena

neka šteta.

Rizik ispunjenja obveze prodavatelja proizlazi iz mogućnosti da prodavatelj uopće ne ispuni svoju osnovnu obvezu iz ugovora, dakle da uopće ne isporuči dogovorenu robu odnosno ne pruži dogovorenu uslugu. Subjektivni uzroci tog rizika su u najvećoj mjeri određeni poslovnom solidarnošću partnera te njegovom željom i motiviranošću za ispunjenjem preuzetih ugovornih obaveza. Objektivni čimbenici se mogu naći u osobi poslovnog partnera, ali i u događanjima u njegovoj užoj i široj okolini, npr. požar u tvornici ili njegova zemlja uvede zabranu izvoza konkretne robe i sl.

Rizik ispunjenja obveza kupca je rizik da kupac iz subjektivnih i/ili objektivnih razloga, ne ispuni svoje osnovne ugovorne obveze, a to su obveza preuzimanja robe i obveza plaćanja isporučene robe. Subjektivni razlozi leže u njegovoj gospodarskoj sposobnosti (vlastita nelikvidnost, znatne promjene cijena predmetne robe, pad u stečaj). Objektivni razlozi su najčešće s područja ekonomske politike zemlje kupca, također mogu biti štrajkovi i civilni nemiri.

b) Rizik vrste, kvalitete i količine robe

To je mogućnost da se kupcu isporuči roba koja ne odgovara u potpunosti onoj robi koja je dogovorena, svejedno radi li se o drugoj vrsti, lošijoj kvaliteti ili pak o manjoj isporučenoj količini. Svejedno je da li je roba bila neodgovarajuće kvalitete već pri prodaji prijevozniku ili je do pogoršanja došlo tijekom transporta, za vrijeme uskladištenja ili prigodom drugih manipulacija robom na relaciji od mjesta otpreme do mjesta isporuke odnosno do mjesta preuzimanja od strane kupaca. Taj rizik posebno pogađa robu određenih fizičkih (npr. lako lomljivu) i kemijskih svojstava (npr. lako pokvarljivu). Njemu je izložena i roba koja je podložna manjem ili većem gubitku težine tijekom transporta (npr. živa stoka) kao i roba za kojom je potražnja ograničena na neko vremensko razdoblje (npr. sezonska roba). Ako isporučena roba ne odgovara dogovorenoj, kupac može odbiti preuzeti robu, može je vratiti prodavatelju o njegovu trošku, uskladištiti je na trošak prodavatelja, tražiti smanjenje cijene, itd. Kupac može tražiti i naknadu štete za izmaklu dobit, gubitak ugleda i kupaca na svom tržištu.
c) Transportni rizici

Vezani su za opasnosti kojima su tijekom prijevoza izloženi ljudi, prijevozna sredstva i roba. Označuju mogućnost  nastanka djelomične ili potpune štete na robi tijekom njezina transporta od mjesta polazišta do mjesta odredišta. Dijelimo ih na:

· Osnovni transportni rizici – usko su vezani za vrstu prijevoza i na opasnosti koje iz toga mogu nastati. Najčešće istodobno pogađaju i prijevozno sredstvo i robu iako to ne mora uvijek biti tako. Tu ubrajamo: prometne nezgode, elementarne nepogode, požare i eksplozije u prijevoznom sredstvu, razbojstva, provalne krađe i neisporuka robe. Samozapaljenja ili eksplozija ne spada u ovu vrstu rizika.

· Dopunski transportni rizici – vezani za specifična svojstva robe koja se prevozi. Tu spada: krađa, lom, vlaga, curenje, rasipanje, hrđa, pokisnuće, kvarenje, znojenje, štete od slane i slatke vode. Tu spadaju i manipulativni rizici tj. štete koje mogu nastati zbog nepravilnog ukrcaja, iskrcaja i prekrcaja tereta.

· Ratni i politički rizici – ratni: opasnosti od zarobljavanja, zapljene ili zadržavanja prijevoznog sredstva i/ili robe, opasnosti od ratnih operacija i opasnost od djelovanja ratnih oružja.
Politički: opasnost od nereda, nasilja, građanskih nemira, štrajkova, prevrata i sl. 

15. Navedite i ukratko objasnite financijske rizike u vanjskotrgovinskim poslovima

Financijski rizici nastaju kao posljedica nepredviđenih  događaja koji mogu otežati i/ili onemogućiti plaćanje i/ili naplatu u nekom vanjskotrgovinskom poslu na ugovoreni način, u ugovorenoj vrijednosti i u ugovorenom roku. Često se opisuju kao komercijalni (oni rizici koji su subjektivno uvjetovani odnosno proizlaze iz volje dužnika i/ili iz njegove nelikvidnosti) i nekomercijalni (rizici čiji su uzroci u prirodi i/ili društvu)

Financijske rizike prema efektima kojima rezultiraju razlikujemo:

a) RIZIK CIJENE – čini opasnost naknadne promjene tržišne cijene predmeta kupoprodaje koji je prodan po fiksnoj cijeni. Povećanje tržišne cijene nanijet će štetu prodavatelju koji je prethodno sklopio ugovor o prodaji po fiksnoj cijeni koja je u vrijeme plaćanja ispala niža od tržišne. Jednako tako, sniženje tržišnih cijena nanijet će štetu kupcu (što je rjeđi slučaj). Razlozi koji dovode do promjene tržišnih cijena predmeta kupoprodaje su promjene u ponudi, potražnji i drugim tržišnim okolnostima te naknadne izmjene u klauzuli cijene u sklopljenim ugovorima koje nastaju zbog zahtjeva kupaca i/ili prodavatelja.

b) RIZIK IZVOZNOGA KREDITA – prodaja robe i usluga na kredit uvjetovana je konkurentskim razlozima, činjenicom da investitori često nemaju dovoljno vlastitih sredstava za financiranje velikih vanjskotrgovinskih poslova kao i težnjom da se oskudna raspoloživa sredstva upotrijebe na najracionalniji način. Kreditori su najčešće prodavatelji ili banke, kao i ponekad država. Rizik izvoznog kredita je opasnost da inozemni kupac prestane otplaćivati isporučenu robu odnosno obavljenu uslugu, tj. da se te otplate ne realiziraju po ugovorenoj dinamici i po ugovorenim uvjetima. Razlozi nastupa mogu biti: okolnosti u osobi dužnika, gospodarska, socijalna i društvena kretanja u njegovoj zemlji, pojava insolventnosti, stečaja, onemogućena naplata potraživanja...
c) RIZIK KONVERTIRANJA – je opasnost da kupac neke robe ili usluge ne bi mogao ispuniti dogovorenu obvezu plaćanja u konvertibilnim devizama ali ne zbog vlastite nelikvidnosti nego zbog toga što su vlasti njegove zemlje zabranile konverziju domaće valute u devize u kojima je dogovoreno plaćanje. Najčešće je uvjetovan drastičnim opadanjem priljeva i/ili drastičnim porastom odljeva u konvertibilnim devizama.

d) RIZIK TRANSFERA – nemogućnost ispunjavanje naloga za plaćanje u inozemstvo u skladu s preuzetim ugovornim obvezama. Rizik nije posljedica stanja, djelovanja ili želja kupaca nego je rezultat različitih mjera njegove države koje za posljedicu imaju upravo nemogućnost obavljanja prijenosa (transfera) ugovorenoga deviznog iznosa u zemlju prodavatelja sukladno kupoprodajnom ugovoru. Jednostavnije, kupac ima na svom računu potreban iznos u nacionalnoj valuti i voljan je platiti ali to ne može provesti zbog zabrane vlasti svoje zemlje. Taj rizik je najveći u zemljama u razvoju.
e) TEČAJNI RIZIK – postoji onda kada postoji opasnost za poduzeće da za prodaju strane valute primi manje domaće valute i obrnuto, za kupnju strane valute plati više domaće od onih iznosa koji su vrijedili u trenutku sklapanja ugovora. Visina tečajnog rizika ovisi o tome da li su ugovorne strane izabrale valutu s potpuno slobodnim (najveći rizik) ili s kontroliranim tečajem(određena je donja i gornja granica fluktuacije pa je i tečajni rizik ograničen). Tečajni rizik ovisi i o vremenu od isporuke do plaćanja (dulji rok veći rizik).
f) RIZIK DEVALVACIJE I REVALVACIJE – rizik iznenadne i znatnije promjene tečaja neke valute poradi odluke deviznih vlasti neke zemlje. Rizik devalvacije je rizik smanjenja tečaja valute te zemlje, a rizik revalvacije je rizik povećanja tečaja što izravno djeluje na promjene cijena. Za izvoznika je najnepovoljniji slučaj revalvacije nacionalne valute uz istodobnu devalvaciju valute zemlje kupca. Tako izvozna roba postaje skuplja za inozemne kupce dok konkurentske robe pojeftinjuju zato što njihove zemlje snižavaju vrijednost domaće valute.

16. Navedite metode upravljanja rizicima u vanjskotrgovinskoj razmjeni

a) poduzimati mjere samoosiguranja, tj. poduzimati sve mjere potrebne za smanjenje neizvjesnosti u pogledu nastupa budućih opasnih događaja – tu ulazi ugovaranje posebnih klauzula:
· hardship – odnosi se na mogućnost nastupa nepredvidivih okolnosti u slučaju kojih ugovorne strane se obvezuju izmijeniti ugovor i prilagoditi ga novonastaloj situaciji
· klauzula više sile – nastup budućih nepredvidivih okolnosti poradi kojih može doći do trajne ili privremene nemogućnosti ispunjenja ugovora, obustave ili raskida ugovora
b) neke rizike pokušati prebaciti na posl. partnera – obavlja se prilikom sklapanja kupoprodajnog ugovora (pomoću klauzula Incotermsa).
c) neke rizike osigurati kod osig. org. – moguće alo se radi o tzv. prenosivim rizicima. Da bi osig. org. pristala osigurati određene rizike mora postojati mogućnost da se matematički izračuna mogući gubitak poradi nastupa osiguranog rizika; da se odredi kad je gubitak nastao, gdje je nastao i zašto je nastao; gubitak mora biti nepredvidiv ili slučajan, odnosno mora biti nešto što se može ali i ne mora dogoditi; gubitak ne smije biti katastrofalan odnosno ne smije biti izvjesno kako će se gubitak dogoditi istodobno na velikom broju osiguranih predmeta
d) rabiti hedging i forfetiranje kao suvremene oblike prijenosa rizika na treću osobu

* hedging – kupnja ili prodaja robe na termin sa svrhom da se poništi rizik mogućih promjena cijena na promptom trž.
* forfetiranje – prodaja nedospjelih novč. potraživanja nastalih izvozom robe ili usluga na kredit pri čemu se kupac tih potraživanja (banka ili fin. inst.) odriče prava regresa prema izvornom vjerovniku (izvozniku)
17. Koje forme ugovora postoje u poslovnoj praksi

Glede oblika (forme) ugovora o prodaji, stajalište je Bečke konvencije neformalnost tog ugovora u vanjskoj trgovini. On se ne mora sklopiti niti potvrditi u pisanom obliku niti je podvrgnut bilo kojim drugim zahtjevima u tom smislu, a samo postojanje ugovora može se dokazivati na bilo koji način, uključujući i svjedoke. 

Najčešći oblici u kojima se pojavljuju kupoprodajni ugovori u vanjskotrgovinskoj praksi jesu:

· ponuda i prihvat ponude

· narudžba i potvrda narudžbe

· klasični kupoprodajni ugovor

· tipski (formularni) ugovor 

· burzovne i aukcijske zaključnice

Klasični kupoprodajni ugovori se pojavljuju kada je riječ o netipičnim i vanjskotrgovinskim poslovima velike vrijednosti.

Za robu široke potrošnje i standardne kvalitete koja se na međunarodnom tržištu prodaje prema unaprijed poznatim

uvjetima koriste se tzv. tipski kupoprodajni ugovori. 

18. što spada u pripremnu fazu, fazu provedbe i zaključne radnje u poslovima izvoza i uvoza

PRIPREMNA FAZA:

Obuhvaća sve radnje koje prethode sklapanju kupoprodajnog ugovora.

1. upit inozemnog kupca domaćem uvozniku,

2. potvrda primitka upita inozemnog kupca,

3. informacija o bonitetu inozemnog pariteta,

4. upit izvoznika domaćem proizvođaču,

5. ponuda proizvođača izvozniku,

6. upit izvoznika otpremniku,

7. ponuda otpremnika,

8. predkalkulacija,

9. čvrsta ponuda izvoznika inozemnom kupcu,

10. prihvat ponude hrvatskog izvoznika,

11. potpis kupoprodajnog ugovora.

FAZA PROVEDBE POSLA IZVOZA ROBE:

Ispunjenje odredbi sklopljenog ugovora (pretpostavka izvoza po FOB kaluzuli)

1. neopozivi međunarodni dokumentarni akreditiv

2. dispozicija špediteru,

3. potvrda primitka dispozicije,

4. carinska faktura,

5. certifikat o porijeklu robe EUR1,

6. teretni list,

7. polica osiguranja,

8. JCD,

9. račun špeditera,

10. brzojav o otpremi robe,

11. dostava akreditivnih dokumenata banci,

12. izvješće o naplati po akreditivu,

13. obavijesti o prispijeću robe inozemnom kupcu.

ZAVRŠNE RADNJE IZVOZNOG POSLA:

Izvoznik izrađuje:

1. obavijest izvoznika proizvođaču,

2. konačnu kalkulaciju,

3. daje nalog banci za raspored priljeva deviza,

4. zahvaljuje kupcu na povjerenom poslu,

5. izrađuje pregled priljeva deviza,

6. izrađuje nadzornu knjigu o izvozu robe.

KALKULACIJE

Metode:

1. Progresivna

2. Retrogradna

3. Diferencijalna

Vrste:

1. Po vremenu izrade

a) Pretkalkulacija

b) Kontrolna

c) Konačna

2. Po vrsti posla

a) Kalkulacija izvoznih poslova

b) Kalkulacija uvoznih poslova

c) Kalkulacija specifičnih poslova

d) Kalkulacija kooperacijskih poslova

Progresivna metoda – poznata nabavna cijena (početna cijena), izračunava se prodajna cijena

Retrogradna metoda – zadana konačna (prodajna) cijena i zavisni tr., a želi se izračunati početna (kod direktnog izvoza)

Diferencijalna metoda – kada se poznate prodajna, nabavna cijena i završni tr. (izračunava se isplativost nezavisnog izvoza)

UVOZ – povoljnije manje tržište

IZVOZ – povoljnije veće tržište

REŽIJSKI DODATAK = % režijskog dodatka od tr. osig. dodati tr. osig.

TR. BANKE – od prve vrij. najpovoljnijeg trž.

PROVIZIJA UVOZNIKA / UVOZNIKA – od prve vrij. pod b)

POMORSKI IZVOZ (R.M.)


njem. trž.



SAD trž.

CIF Bremen



FOB Ri bruto

- osiguranje (75%)


- provizija ino posrednika

CFR Bremen



FOB Ri neto

- vozarina

FOB Ri bruto

- provizija ino posrednika






FOB Ri neto
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VOZARINA (kod pomorskog uvoza / izvoza)

W = težina u t × br. sanduka × pom. vozarina USD W/M (za trž. za koje se izračunava)

M = dimenzije u m × br. sanduka × pom. vozarina USD W/M (za trž. za koje se izračunava)

FOB Ri neto

- tr. osig. (25%) ( kad je CIF povoljnije trž.

- tr. banke ( % od prve vrijednosti povoljnijeg trž. (UVIJEK!!!!)

- provizija izvoznika ( (% × FOB Ri neto $ ili €) / 100

- tr. prijevoza

- tr. otpremnika

- tr. manipulacije ukrcaja

KOPNENI IZVOZ (D.M.)


njem. trž.



VB

CIP Frankfurt



DAF Macelj bruto

- osig. (50%)



- provizija ino posrednika

CPT Frankfurt



DAF Macelj neto

- vozarina

DAF Macelj bruto

- provizija ino posrednika

DAF neto
A
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FCO Zg.

+ osig. (50%)

+ tr. prijevoza

+ špediter

+ kontrola kvalitete

+ tr. banke

+ provizija izvoznika (% na DAF neto)

B

ISPLATIVOST = A - B

POMORSKI UVOZ (P.M.)


njem. trž.


SAD

FOB Hamburg

CFR Rijeka

+ vozarina


+ osig. (75%)

CFR Rijeka


CIF Rijeka

+ osig. (75%)

CIF Rijeka







TR. OSIGURANJA 
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RABAT I KASASKONTO

CFR Ri

- rabat (% od CFR Ri)

CFR Ri - rabat

- kasaskonto (% od CFR Ri – rabat)

CFR Ri – rabat – kasaskonto

+ osig. (75%)

CIF Ri

CIF Rijeka

+ carina (5%)

CIF Rijeka ocar.

+ PDV (22%)

CIF Ri ocar. + PDV

+ osig. (25%)

+ usluga banke (% od FOB)

+ provizija uvoznika (% od CIF Ri)

+ tr. špeditera

+ prekrcaj i manip. robom

+ prijevoz do Zg.

+ kontrola

KOPNENI UVOZ (P.M.)


njem. trž.



trž. V.B.
FCA Stutt.



EXW Liverpool

- 2% rabat



+ utovar (ukrcaj)

FCA Stutt. – rabat


FCA Liverpool

- kasaskonto



+ vozarina

FCA Stutt. – rabat – kasask.

CPT Macelj

+ vozarina



+ osig. (50%)

CPT Macelj



CIP Macelj

+osig. (50%)

CIP Macelj

TR. OSIGURANJA 
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CIP Macelj           od



RABAT I KASASKONTO

+ carina (15%)



CIP Macelj

CIP Macelj ocar.



- rabat

+ PDV (22%)




CIP Macelj

CIP Macelj ocar. s PDV-om


- kasaskonto

+ osig. (50%)




CIP Macelj

CIP M. ocar. + PDV + osig.

+ tr. prijevoza

+ tr. banke

+ tr. uvoznika (% od CIP Macelj)

+ tr. otpremnika
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